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Beloeyi kirayz
vermek YANLIS!

BU ara turizm tasimada ‘belge ti-
careti’ cokca yapiimaya baslandi.
Ik bakista, ‘masum’ gibi gériinse
de, bunun belge sahibine faturasi
agrr olabiliyor. Sektor Meclisi Turizm
Komisyonu Baskani, TTDER Bas-
kan Vekili Mehmet Oksuz konuyu
her firsatta dile getirip, f|rrr_1_a sa-
hiplerine uyarida bulunuyor. Okstiz,
gazetemiz araciligiyla dikkat ceken
bir aciklama daha yapti. Iste acik-
lama: Bir séz vardir ‘denize diisen
yilana sarilir’. Evet biz tasimacilar
zor gunlerden gegciyoruz. Bizleri
doyuracak oranda is oimuyor. Kimi
frmalanmiz, bu zor karsisinda tipki
yilana sariima misali, D2 belgesini
kiraya veriyor. Bilmiyor ki yilan bu
sokar ve soktugunda da kurtulus
yoktur. Kiraya vererek 3-5 kurus
kazaniyorsun ama onun biitiin ku-
suru senindir, biitln sucu senindir,
bUtln cezasini sen ddersin. GUniu
kurtarma agisindan baktiginda ca-
zip gibi goriinse de meslektaslarnma
tavsiyem bu yola basvurmamalar.
Dahasi bunu énlemek icin bir yasal
mevzuata da ihtiyac vardir...

KESAT yapisal donusum
bulunmaz bir FIRSAT

9 3 /netaelektronik E]:EE
B . www.nelacom.ir E]ﬁl,-%

Son yillarda oldugu gibi, otoblscl icin bu sezon da tam bir hayal kirkligi. Birakin yaralan sarmayi, firmalar bu yilin
kalanini finanse edecek bir gellrl dahi elde edemedi. Universitelilerin hareketligi olacak, ardindan 7-8 aylik koca bir 6li
sezon. OtobUslerimizle ‘zarar’ tasiyacagiz. Hep sOyleriz; ama bu 610 sezon gelecek icin bir planlama sezonu olabilir.

Sorun varsa coziim arayisi bitmez

EVET, sikinti diz boyu! Karamsarliga
kapilmak isten bile degil; kapilani
da suclamamak lazim. Ancak bdyle
dénemlerde ‘birligi’ teskil eden sivil
kuruluslarin 6nemi bir kat daha ar-
tiyor. Onlarin karamsar olmak gibi
bir 10ksU yok, zira c6zim merkezi
olmak zorundalar... Bizim &rgutler
de bunu yapmaya galisiyorlar, yeterli
destek olsa, calismanin cok daha
oOtesine gecip ¢dzUm Uretirler. Ge-

cen hafta TTDER Baskan Vekili
Mehmet Oksliz’lin organizasyonu
ile TOFED, TOF ve TTDER yonetimi
sorunlarin ele alindigi, ¢ézim for-
mudllerinin masaya yatinldigi genis
bir toplanti gergeklestirdi. TOFED
Genel Merkezi’ndeki toplantida,
oncelikli olarak turizm tasimacilarinin
genelde ve Istanbul yerelinde ya-
sadigi acil sorunlar ele alindi. Bu
alanda yasanan yetki karmasasi

nedeniyle turizmcilerin ¢ok blyik
sikintilar yasadiginin dile getirildigi
toplantida, mevzuatlarin sinirlarinin
daha net sekilde cizilmesi gerektigi
vurgulandi. Toplantida ayrica se-
hirlerarasi otobusculerin durumu
da ele alindi. Sezonun sona erdigi,
061U sezonun ¢ok zorlu gececegdinin
vurgulandigi toplantida, acil ve ra-
dikal 6nlemlerin alinmasi ve yurlr-
lige sokulmasinin zarureti belirtildi
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SON, yillarda biyik hizla kan ve gti¢ kaybi yasiyor
bu vefall sektér. Ve her yaz sezonu dncesi, ‘belki
bu kez’ diye umutlanir durur! Ve maalesef sezonlar
da hep hayal kirikliklariyla son bulur; tabii daha
da cok eriyiverir sektor. 2025 yaz sezonuna da
bu duygu ve umutlarla ‘merhaba’ dedik. Eski
glinlerdeki gibi olmasa da, ‘iyi olur insallah’ dedik.
Tablo ayni tablo! Birakin ek seferleri, normal se-
ferlerde dahi ylizde 100 doluluklara ulasamadik.
Yolcunun karsisina ¢ikip magrurla, ‘yerimiz yok’
diyemedik. Nereye gitsen yer bulursun. Ote taraftan
son 2 yilda, 6zellikle de yaz sezonunda tasima fi-
yatlarimizi &nemli oranda artinyorduk, bu sezonda
onu da pek yapamadik. Yeterince is yoktu, yete-
rince para kazanamadik. Geldik bugiine! Sezon
artik sona eriyor. 15-20 gln, Universitelilerin bir
hareketliligi yasanir. Ardindan kesat mi dersiniz,
61U sezon mul! Neyse ne; isler bicak gibi kesilecek.
Ama otobdslerimiz yine yollarda olacak; bir farkla
onlar bu slre zarfinda sadece ‘zarar’ tasiyacaklar.

YANDA, ‘sorun varsa ¢ozUm arayislan da var’ demisiz.
Evet otoblscliniin sorunu ¢ok ve agir, ama ¢ézimsiiz
degil. Yardim alsak daha iyi olur tabii, ama alamiyoruz.
Buna ragmen ¢6zim mimkin ve bu da bizde! Ya-
zacaklanmiz yeni degil, belki her 3-5 ayda bir ayni
seyleri yazariz. Sektor blyikleri ve bilenlerimiz de
ayni seyleri sdyler durur. Recete net: Kazanci artirmanin
yolu yoksa, gideri kisacagiz! Bu da, kaynak israfini
Onlemek, verimliligi artirmaktan gecer. Dedik ya 7-8
ay ototbislerimiz ‘zarar’ tasiyacak. Niye tasisin ki,
bunu 6nlemek elimizde degdil mi? Niye bosa yakin 4
otobus kaldiralim; bunun yerine 1 dolu otobds kaldirp
3 otoblslin maliyetinden kurtulmak elimizde degil
mil Evet ticaret yapiyoruz, ayni ydne calisanlarla
rakibiz, ama diger taraftan batmakta olan gemide
kaderimiz ayni, neden geminin batmamasi igin ortak
miicadele vermeyelim? Ortalama 8 ay is yok, bunu
firsata doéndstirmek midmkin. Bu kez nihai olarak,
sivil kuruluslarimizla birlikte bu 6li sezonu yapisal
degisimlerin formule edilecegi bir sezona donistirelim.
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Paral turist hizden kaglyor

ECEN yil turizmde kismi
bir iyilesme yasandi.
Hem turist sayisi hem
— | gelirinde bir miktar arti yasand.
Ongoriiler, 2025'te de biyd-
menin devam edecegl yontin-

deydi. Artik 2025'in son ceyre-
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Sofor sorunu
ve kazalar...
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)SUZ EGLENCE SIiSTEMI

- WIMAXI, YOLCULARINIZIN KENDi MOBIL
B4 CIiHAZLARIYLA ERISEBILECEGI BiR DI)iTAL OTOBUS
ICi EGLENCE PLATFORMUDUR.

Basta Almanlar olmak (izere,
bu yil Glkemize gelen Avrupall
sayisinda yikicr derecede geri-
leme var. Keza Rus turistler de
tlkemizi terk etmeye baslad.
Yunanistan onlarin yeni rotasi
konumunda. Peki neden; biz

Mustafa Y||d|r|m 20,de Uygulama
indirmenize

gerek yoktur.

Yazarlmlzln
yans| elimize

ulasmamgtir ine girecegiz. Ama boyle bir tlke olarak bir - TELEVIZYON  SESLi KiTAP
ibrahim Arttrcl tiyime olmadi, bundan sonraki  cennet olsak da, Jlz=] i = il
aylarda da olmayacak. Olctim- Eahallylz/ gelen Sy ARAC TAKIP
—1 | lere gore, turizmde gecen yila  kisi cenneti ya- MUZIK REC po
UTTS oranla yer yer yiizde 210-20'lere ~ sayamiyor. Ta- | RADYO KLA
varan bir daralma yasanmis. mam enflasyon UZAKTAN YONETIM

hakkinda
GIB duyurusu
Sibel Yiice 16'da

ama, bizim fir-
satC|I|g|m|z her
seyi bozuyor.

Bu daralma, ozellikle gelismis
tlkelerden gelen turist cephe-
I sinde cok daha ciddi oranlarda.

Mutlu Yolcular, Mutlu Yolculuklar!
lletisim : 0532 214 94 63




Mercedes-Benz Tuirk Otohiis Pazarlama ve Satig Direktorii Osman N. Aksoy:

Otohus yatinmeisi artik

ugramaya da devam ediyor. Séyle bir geriye déniip bakin, her seyin nasil bas dénd(iricti sekilde

DEGiSiM, hayatin temelinde var... Diinden bugtine otobUsglliik de ¢ok ciddi degisimlere ugradl,

degistigini daha iyi gérebilirsiniz. Bu dogal degisim ve déndstim; bir de kosullarin dayatmasiyla or-
taya ¢ikan zorunlu bir degisim var. OtobdsgUliik, son 10-15 yil icerisinde diger modlarinin palazlanmasi
sonucu giderek kan kaybetmeye baslad. Erime, devam ediyor. Bu baskinin bir sonucu olarak, hizmet
sunma bigimleri, yatinm bicimleri, istihdam bicimleri vs de degisime ugruyor. Yakin tarihe kadar hesapsiz
kitapsiz yapilan yatinmiar, artik cok temkinli sekilde yapilmaya baslanal. Insanlar artik en kiicik detayin

GULEGULE: 2025 yihmn ilk yarisim geride
biraktik. Pazar acisindan ilk 6 ay: degerlendirir
misiniz?

PLANLI VE SECICI YATIRIMLAR

AKSOY: 2025’in ilk yarisinda sehirlerarasi otobiis
pazari, gectigimiz yilin ayni donemine gore daha
temkinli bir seyir izledi. Finansal kaynaklara
erisimdeki dikkatli yaklagim, yatirim kararlarinin
daha secici ve planh sekilde alinmasina neden oldu.
Bu durum, pazarda belirli bir yavaglamaya yol acsa
da siirecin, sektorde daha siirdiiriilebilir ve bilingli
yatirimlari beraberinde getirdigini sdyleyebiliriz.
Yilin geri kalaninda da benzer bir egilim devam
edebilir; ancak sektordeki gelismeleri yakindan
takip ederek miisterilerimize en uygun ¢oztimleri
sunmay siirdiirecegiz. Tiirkiye’de sehirler arasi
otobiis pazarindaki gii¢lii konumumuz,
miisterilerimizin markamiza duydugu uzun vadeli
giivenin bir gostergesi. Bu giiveni korumak ve
beklentilerin 6tesine gegcmek en temel
sorumlulugumuz. Arag¢ yatirimlarinda Mercedes-
Benz Tiirk’ii tercih eden miisterilerimizin yatirim
degerlerini korumaya devam ettiklerini
memnuniyetle gézlemliyoruz.

Yilin ilk alt1 ayinda da miisteri geri bildirimlerine
odaklanarak triinlerimizi gelistirdik, satig sonrast
hizmet kalitemizi siirdiirdiik ve esnek finansman
cozlimlerimizle miigterilerimizin yaninda olduk. Bu
donemi, beklentilerimizle uyumlu bir sekilde
gecirdigimizi soyleyebilirim.

GULEGULE: Rakamlar acisindan éngoriileriniz
neydi, karsilik buldu mu? Bir de gecen yilin aym
donemi ile bir kiyaslama yapabilir misiniz?

PAZARIN YAPISI DA DEGIiSiYOR

AKSOY: 2025’in ilk 6 aymna yonelik 6ngoriilerimiz
biiyiik olciide gerceklesti. Pazardaki genel
hareketlilik gecen yilin ayn1 donemine kiyasla daha
temkinli bir yapiya biiriinse de Mercedes-Benz Tiirk
olarak planladigimiz satig hedeflerine ulastik. Bu da
stratejimizin saglam temellere dayandigimi
gosteriyor. Pazar, giderek daha fazla orta ve uzun
vadeli finansal planlama ile yapilan, servis
sozlesmeleriyle desteklenen ve igletme maliyetlerini
gozeten yatirimlar {izerinden sekilleniyor. Bu daha
profesyonel yaklasim, pazarda kalite ve
siirdiiriilebilirligin onceliklendirildigine isaret
ediyor. Aym zamanda, pazarin yapisinda da
degisimler gozlemliyoruz. Ozellikle turizm
tasimaciligina yonelik alimlarin toplam i¢indeki
pay1 artarken, bireysel yatirimcilar da takas ve ikinci
el sistemlerinin sundugu avantajlarla daha yeni ve
donanimli araglara ulasabiliyor.

Mercedes-Benz Tiirk olarak bu doniisiimil giiglii
BusStore markamiz, miisterilerimizin ihtiyaclarina
0zel gelistirdigimiz yeni ve ikinci el araclara yonelik
esnek finansman modellerimiz, genis bayi ve servis
agimiz ile desteklemeye devam ediyoruz. Tiim bu
unsurlar sayesinde, iirlinlerimizin tiim yasam
dongiisii boyunca miigterilerimize siirdiiriilebilir
cozlimler sunmayi siirdiiriiyoruz.

GULEGULE: Ekonomik kosullar nedeniyle
sehirler arast otobiis sektoriinde bir daralma
oldugu ifade ediliyor, sizin pazar rakamlan da
bunu dogrular nitelikte mi?

TURIZMDE HAREKETLILIK VAR

AKSOY: Pazari daha saglikli analiz edebilmek i¢in
segment bazli bir degerlendirme yapmak 6nemli.
2025’in ilk yarisinda sehirler arasi otobiis
segmentinde, genel ekonomik kosullarin etkisiyle
daha temkinli bir yatirim yaklagimi gozlemledik.
Mevcut faiz oranlari, finansmana erisimdeki
hassasiyetler ve operasyonel maliyetlerdeki artig
gibi etkenler firmalarin karar alma siireclerini
etkiledi. Ancak bu donemde pazar sadece
daralmadan ibaret degildi; 6zellikle turizm
tasimaciligr segmentinde ciddi bir hareketlilik ve
canlilik s6z konusu oldu. Turizm amagh alimlarin
toplam i¢indeki payinda anlamli bir artig
gozlemliyoruz. Bu egilimde, {iriinlerimizde
yaptigimiz gelistirmelerin ve kullanici deneyimini

On planda tutan coziimlerimizin 6nemli katki
sagladigini soyleyebiliriz.

GULEGULE: Turizmde rakamlar umut verici olsa
da, artan maliyetler nedeniyle izellikle tasimaciar
biiyiik sikintilar yastyor, bu durum otobiis
yatinmlarim olumsuz etkiliyor mu?

TURIZMDE YATIRIM DEVAM EDECEK

AKSOY: 2024 yili turizm segmenti agisindan
oldukca hareketli gecti ve bu dinamizm 2025'in ilk
yarisinda da etkisini siirdiirdii. Pandemi doneminde
daha kiigiik araclara yonelen turizm tagimaciligi,
yeniden otobiise doniis trendine girdi. Ozellikle
kalabalik gruplara yonelik kiiltiir ve yurt dist
turlarinin artmasiyla birlikte otobiis tercihleri
yiikselise gecti. Yabanci turist sayisindaki artigin
yant sira, yerli turistin otobiisle yapilan kiiltiir
turlarina ilgisi, sektorde giiclii bir talep yaratt.

Bu talep, yaz sezonunda konforlu ve giivenli
otobiislere erisim ihtiyacini artirirken, turizm
tasimacilart da filolarini biiyiitme ve yenileme
yoniinde planlamalar yapmaya basladi. Elbette
maliyet artiglar1 sektor genelinde dikkatle
yonetilmesi gereken bir konu olmaya devam ediyor;
ancak biz Mercedes-Benz Tiirk olarak bu siirecte
miisterilerimize sundugumuz esnek finansman
coziimleri, diisiik isletme maliyetli araclarimiz ve
Satis Sonras1 Hizmetlerde giiclii destegimizle
yatirim kararlarini kolaylastirmayi siirdiiriiyoruz.
Turizmdeki canlilik 1s181nda, otobiis yatirimlarinin
Oniimiizdeki donemde de istikrarli sekilde devam
edecegini Ongodriiyoruz.

GULEGULE: Beklentisi yiiksek bir sezona girdik.
Gerek firmalar gerekse de bireysel yatinmcilar
ciddi otobiis alimlar: yapti. Yine markaniz en ¢cok
tercih edilen oldu. Bunu neye baglhyorsunuz?

MUSTERILERIMIZ BiZE GUVENIYOR

AKSOY: Bugiiniin yatirimcilart kararlarini sadece
sezgisel degil, dl¢iilebilir fayda ve uzun vadeli
degerler iizerinden veriyor. Biz de Mercedes-Benz
Tiirk olarak bu doniisiime uygun sekilde, iiriin
kalitesinden Satig Sonrasi Hizmetlere, finansman
¢oziimlerinden ikinci el destegine kadar biitiinsel bir
deger zinciri sunuyoruz. Araglarimizin yiiksek ikinci
el degeri, yakit verimliligi, dijital sistemlerle
saglanan operasyonel kontrol avantaji ve genig
yetkiservis agimiz; giivenlik, konfor ve estetik gibi

daha hilincli ve ‘segicl’

bile hesabini yapiyor. Yatinm planlamasi yaparken, ‘karsiligi var mi’ diye bakiyor. Hakli da. Nitekim blyik
otobds pazarinin kesintisiz lideri Mercedes-Benz Tirk’(in Otobls Pazarlama ve Satis Direktérii Osman
Nuri Aksoy da, bu duruma dikkat cekerek, ‘Yatinmiar daha temkinli seyir izledi. Finansal kaynaklara erisim-
deki dikkatli yaklasim, yatinm kararlarinin daha segici ve plani alinmasina neden oldu. Bu durum pazarda
belirli bir yavaslamaya yol agsa ada strecin, sektérde daha strdlrilebilir ve bilingli yatinmlar beraberinde
getirdigini séyleyebiliriz’ diye aciklama yapti. Cok carpici bir séylesi oldu. Pazar ve sektériin durumuyla
alakall olarak zengin icerige sahip s6ylesimizi, ilgiyle okuyacaksiniz. Iste Osman Nuri Aksoy ile s6ylesimiz:
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unsurlarla birlesince miisterilerimizin tercihinde
etkili oluyor.

Miisterilerimizin markamiza duydugu giiven,
yillardir istikrarli bicimde siirdiirdiigiimiiz iiriin ve
hizmet kalitesinin bir sonucu. Ozellikle 7 giin 24
saat ulagilabilir Satis Sonras1 Hizmetlerimiz ve
aracin her yasinda siirdiiriilebilir performansini
destekleyen altyapimiz, tercih edilmemizi
giiclendiren 6nemli etkenler arasinda.

GULEGULE: Sundugunug kredi kolayhigimn da
bu tercihte etkisi var nu? Ornegin sattiginiz
otobiislerin yiizde kagina finansal destek
sagladiniz?

YUZDE 85°E FINANSAL DESTEK VERDIK

AKSOY: Finansman, otobiis yatirimlarmda
kugkusuz belirleyici bir unsur. Mercedes-Benz
Kamyon Finansman ile miisterilerimize ihtiyaclarina
o0zel, esnek ve giivenli finansman ¢oziimleri
sunuyoruz. 2025’in ilk yarisinda yaptigimiz
satiglarin yaklagik yiizde 85’1 dogrudan sundugumuz
finansman destekleriyle gerceklesti.

Ayrica, mevcut ekonomik konjonktiirde
yatirimeilarimizin “bugiinden fiyat ve 6deme planini
bilerek” hareket etmek istemesi, sabit fiyatli
anlagmalarimiza olan ilgiyi artirtyor. Bu dogrultuda
bayi agimiz iizerinden sundugumuz sabit fiyat
opsiyonlari, miigterilerimizin risklerini minimize
etmelerine yardimct oluyor.

GULEGULE: Artik gelenek haline getirdiniz, her
yil otobiislerde ciddi yenilikler yaptyorsunuz. Bu
yu da 25 yenilikle miisterinin karsisina ¢iktiniz.
Neye gore yenilikleri tespit ediyorsunuz?

YENILIKLERLE HAYATI KOLAYLASTIRDIK

AKSOY: Mercedes-Benz Tiirk olarak iiriin
gelistirme siireclerimizin merkezinde kullanict geri
bildirimleri ve saha gozlemleri yer aliyor. Her y1l
diizenli olarak sehirler aras seyahatler
gerceklestiriyor, kaptanlarimiz, host/hosteslerimiz
ve yolcularla birebir goriiserek gercek kullanim
kosullarini yerinde gézlemliyoruz.

2025 model araglarimizda sundugumuz 25
yenilik de bu siirecin bir iiriinii. Teknolojik
gelismeleri takip etmenin yan sira, bu yenilikleri
kullanict deneyimi, mevzuat uyumu ve operasyonel
ihtiyaclar gibi farkli boyutlarda degerlendirerek
uygulamaya aliyoruz. Boylece sadece giincel degil,

ayni zamanda gelecege hazir iirlinler gelistiriyoruz.

GULEGULE: Elektrikli arac her alanda
yayginlagiyor. Sehirici derken sehirlerarast
otobiislerde de elektrikli yarist bagladi. Bu konuda
ongoriiniiz ne, neler soylersiniz?

AKSOY: Elektrifikasyon siireci dzellikle sehir ici tagi-
macilikta daha hizli ilerliyor. Ciinkii burada operasy-
onel ¢cevrimler daha kisa ve altyapi yatirimlari daha ko-
lay planlanabilir. Sehirler arasi tagtmacilikta ise men-
zil, batarya omrti, sarj siiresi ve altyapt gibi unsurlar
siirecin daha kademeli ilerlemesine neden oluyor.

GULEGULE: Mercedes-Benz'in de bu alanda ¢alis-
mast var nu, varsa hangi asamada? Ornegin bunun-
la ilgili bir tarih zikredebiliyor musunuz?

HER TURLU DONUSUME HAZIRIZ

AKSOY: Mercedes-Benz Tiirk olarak, bu doniisiimiin
bilincindeyiz ve hazirliklarimizi buna gore siirdiiriiy-
oruz. Sehir i¢i segmentte 2018’den bu yana eCitaro
modelimiz iirlin portfoyiimiizde yer aliyor. Avrupa’da
sehir ici otobiislerin yiizde 50’sinden fazlasinin artik
elektrikli olmasi bu gecisin hizin1 gosteriyor. Ayrica
daha kisa mesafeli tasimacilik igin elntouro modelim-
izi lanse ettik. Kamyon tarafinda ise eActros 600 mod-
elimiz “International Truck of the Year 2025 ddiiliinii
aldt; bu model 600 kWh iizerindeki batarya kapasite-
siyle 500 km’ye kadar menzil sunabiliyor. Alternatif
yakith ve hidrojenli araclarimiz da portfdyiimiizde yer
altyor. Sehirler arasi segmentte bu doniisiim daha
temkinli ilerlese de altyapi ve regiilasyonlarin gelisme-
siyle birlikte burada da 6nemli adimlar atilacagini
ongoriiyoruz.

GULEGULE: Sezon ongoriiniizii alabilir miyiz,
umutlarin karsilik bulacag bir sezon olur mu?

AKSOY: 2025 sezonu, dzellikle yaz aylarinda hem
sehirler arast hem de turizm tagimaciligi agisindan
hareketli geciyor. Mercedes-Benz Tiirk olarak her za-
man arz-talep dengesini gozeterek planlama yapiyor,
bu sayede sektdrden olumlu geri bildirimler aliyoruz.
Miisterilerimizi sadece “miisteri” olarak degil, genis
bir ailenin parcasi olarak goriiyoruz ve onlarla siirekli
iletisim halindeyiz. Sezonun geri kalaninda da bu ig or-
taklig1 anlayisiyla miisterilerimizin beklentilerini
karsilamayu siirdiirecegiz. 2026 icin de simdiden giiclii
is ortakliklar1 ve dogru stratejilerle hazirliklarimizi
stirdiirliyoruz.



MEMNUNIYETTE ETKILI,
SERVISTE YETKILI

Mercedes-Benz Turk Yetkili Servisleri, genis servis agl, orijinal yedek
parcalari ve uzman teknisyenleriyle aracinizin bakim ve onarimini en hizll
ve kaliteli sekilde gerceklestirir. Memnuniyette Etkili, Serviste Yetkili.

#TekNiyetMemnuniyet
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Mercedes-Benz

The standard for buses.




GLAN bizim kiz bizim!
INOVA Y&netim Kurulu
Baskani Zulker Kavalcrnin
oglu Goktan Kavalci ve sirketin
Y&netim Kurulu Uyesi Ayhan
Necipoglu’nun biricik kizi Ece
Necipoglu, muhtesem bir diGgun
merasimi ile diinya evine girdi.

Boylelikle sirketin sahibi Zulker
Kavalci ve Ayhan Necipoglu,
ortakliklarini dinurltkle
pekistirmis oldu. Bu dagun,
ortakliktan 6te dost olan Kavalci
ve Necipoglu ailelerini bir
birlerine daha da yaklastirmis
oldu.

Goktan Kavalci ve Ece
Necipoglu ciftinin duguana,
Bursa’nin Unlt mekanlarindan
Club Altin Ceylan’da gercgeklesti.
Dillere destan bir diigin oldu.
Yeme, icme, eglence; ne
arasaniz ziyadesiyle vardi.

Dugunde, Kavalci ve
Necipoglu ailelerinin_yakinlar ve
dostlarinin yani sira INOVA
Otomotiv’in cok sayida is ortagi,
mdusterisi ve sirketin calisanlari
vardi.

Dagunin ev sahipligini Kavalci
ailesi adina INOVA Otomotiv
Yonetim Kurulu Baskani baba
Zulker Kavalci, anne Havva
Kavalci ve abla Gizem Kavalci
Kepir yaparken, kiz tarafi adina
ise INOVA Yo6netim Kurulu Uyesi
baba Ayhan Necipoglu ve anne
Gulsen Necipoglu misafirleri
agirladi.

Cok coskulu bir digin
merasimi oldu.

Konuklari kapida karsilayip
onlar en iyi sekilde agirlayan ve
digin sonunda da kapiya kadar
ugurlayan INOVA Otomotiv
Y&netim Kurulu Baskani Zilker
Kavalci ve Yonetim Kurulu Uyesi
Ayhan Necipoglu, tim anne ve
babalarin bdyle bir mutlulugu
tatmasini diledi..._

Biz de GULEGULE Ailesi

Best Van Yonetim Kurulu Uyesi irem Bayram, Vangolii Yénetim Kurulu Uyesi Ali Sercan Kartal,
Mengerler Istanbul Genel Midiirii Gliven Onan, Satis Midiirleri Hiiseyin Tilki ve Giinay Eren, Mek
Agn Sahibi Cercis Kotan esleriyle birlikte Géktan ve Ece’nin diglin merasiminde hazir bulundu.

Mapar Otomotiv_ Bursa Miidiirii Tanju Nayir ve esi, Koltuk Sektdriiniin Arobus Yénetimi tam kadro diigiine katilarak Kavalci ve olarak Goktan ve Ece giftine
duayenlerinden Omer Cavusoglu ve esi de diigiine katilanlardandi. Necipoglu ailelerinin mutluluguna ortak oldular. omdur boyu saadetler diliyoruz.

SETCOM ortaklar Abdullah Yazici ve Murat Cicek, Mercedes Yetkili Epengleden Hiiseyin Gergerlioglu, Orion Deriden Birol Efendioglu Demsar Otomotiv Sahibi Mehmet De-
Servisi Dogmer ekibi de tam kadro diigiindeydi ve Uyguner Deriden Kenan Cirakogdlu aileleri ile diigiine katildilar ~ mir de diigiine esi ile birlikte katildi.



FORD OTOSAN’IN EFSANE ARACI TRANSIT 60 YASINDA!

13 Milyonluk rekor uretim

9 Agustos 1965’te Uretim hattindan indirilen ilk efsanevi Ford Transit’in tzerinden 31 milyon 536 bin dakika, yani
60 yil gecti. 1967°den bu yana Ford Otosan tarafindan toplamda 13 milyon adet Uretilen Transit, Uretildigi ilk
dakikadan itibaren profesyoneller, isletmeler ve topluluklari destekleyen sarsilmaz bir gic merkezi haline geld....
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VRUPA da ticari
isletmelerin
kullanimina ilk kez

sunuldugu 1965’ten sadece
iki y1l sonra Ford Otosan
tarafindan Tiirkiye’de
tiretilmeye baglanan Ford
Transit, 60 yasina girdi. 9
Agustos 1965’te tiretim
hattindan indirilen ilk
efsanevi Ford Transit’in
tizerinden tam 31 milyon
536 bin dakika gecti. Ford
Otosan’in Golciik
Fabrikasi’nda liretilen ve
diinyanin en ¢ok satan bir
numarali1 vani Transit,
profesyoneller, isletmeler
ve topluluklar destekleyen
sarsilmaz bir gii¢c merkezi
oldu.

Ford, 1965 yilinda “Her
diikkan sahibi, miiteahhit,
ambulans sof0rii, insaatci,
firinci, mum ireticisi veya
tatilci, kendi 6zel ihtiyacini
Ford Transit ile
kargilayabilir” aciklamasini
yaptt. Rakamlar, bu
aciklamanin gercekligini

teyit ediyor.

Ford Transit {iretimi, 60
yilda 13 milyon adedi ast1.
Bu rakam, 365 giin
boyunca, 7 giin 24 saat,
kesintisiz olarak her 2,5
dakikada bir tiretim
hattindan yeni bir Ford
Transit aracinin indirildigi
anlamina geliyor.

Ford’un sektdre yon
veren van modelinin 60
yillik mirasini ortaya koyan
carpici veriler, Transit’in
zamana meydan okuyan
bagarisini diger rakamlarla
da ortaya koyuyor.

Rakamlarla
Ford Transit:
Transit, diinyanin en ¢ok
satan bir numaralr van’1
oldu. Transit, Avrupa ve
Tiirkiye’de 1965’ten bu
yana 10 milyon 100 bin
adet iiretildi. Kiiresel
tiretim adedi ise 13
milyonu astr.

2024’te Avrupa’da
satilan 1 ton ve 2 ton

segmentlerindeki her 5
van’dan 1’1 Ford Transit
veya Transit Custom oldu.

2024 yilinda Avrupa
genelinde ortalama olarak
her 2 dakikada 1 adet
Transit van satin alindil.

Ikonik Mk1 Transit,
yaklagik 1,7 tona (35 cwt)
kadar yiik tagima kapasitesi
sunuyordu. Giiniimiiziin
Transit panelvani, 2,4 tonu
agan yiik tasima
kapasitesiyle one cikiyor2.

L4H3 govde secenegine
sahip olan en biiyiik Transit
model, 15,1 metrekiipliik
yiikleme hacmiyle yaklasik
236 bin adet pinpon topu
tagtyabiliyor2.

Ford SuperVan 4.2’nin
elektrikli versiyonu 2.000
PS giic tiretiyor.

E-Transit’in gelismis
menzil secenegi, siiriig
menzilini 402 kilometreye
kadar cikartyor. Bu rakam,
standart bataryaya kiyasla
yiizde 28’lik bir artig
anlamina geliyor3.

Avrupa’daki Transit ve
Transit Custom satiglarinda
2014-2024 yillar1 arasinda
yiizde 52’lik bir artig
kaydedildi.

2024’te Avrupa ve
Tiirkiye’de iiretilen Transit
adedi, 1966’daki ilk tam
tiretim yilina kiyasla dort
kat artt1.

Ford Otosan Miisteri ve
Teknoloji Merkezi Calisan

Otokar ik yanda sats
yuizde 53 artird

Otokar, 2025 ilk 6 aylik sonugclarini pay-
lasti. Yila gucli bir baslangic yapan sir-
ketin ilk yarida toplam arag satisi 3.430 |
adet oldu. Otokar ilk 6 ayda 19,8 milyar |

TL ciro, 302 milyon USD ihracat geliri
elde etti. lkinci ceyrekte gerceklesen 412
milyon TL net kér ile birlikte sirketin 6
aylk net zarar 79 milyon TL’ye geriledi.
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Miisteri Sadakat Takimlari
ve “Uptime” Takimlari,

2025 yilinin ilk alt1 ayinda,

bagli araclardan gelen

sinyallerle miisterileri ariza

ile kargilagmadan uyararak
ara¢ kullanabilirligi 10 bin
gilin artird1.

Transit veya Transit
Custom, 59 yildir Birlesik
Krallik'ta en ¢ok satan van
modeli oldu.

¥Yeni aerodinamik tasarim.

OC Toplulugu’nun
otomotiv ve savunma
sanayisindeki global

markas1 Otokar, yurt icindeki ve
kiiresel olcekteki gliclii
biiylimesini stirdiiriiyor.

Tiirkiye toplam otobiis
pazarinin son yillardaki
kesintisiz lideri sirket, yilmn ilk 6
ayinda toplam 3.430 adet arag
satig1 gerceklestirerek, bir dnceki
yilin aynt donemindeki satig
adetlerine gore yiizde 53
biiylime kaydetti.

Otokar’mn yilin ilk yarisinda
cirosu Onceki yila gore yiizde 13
artarak 19,8 milyar TL ve
ihracat1 302 milyon USD oldu.
Ikinci ceyrekte gerceklesen 412
milyon TL net kar ile birlikte
sirketin 6 aylik net zarar1 79
milyon TL’ye geriledi.

Globallesmede kararh yiiriiyiis
Otokar’m ilk yaridaki
performansini degerlendiren
Genel Miidiir Aykut Oziiner,
sunlar1 sdyledi:

“Otokar olarak global
pazarlarda biiyiime hedefimiz
dogrultusunda ilk 6 ayda hem
savunma sanayii hem de ticari
ara¢ alaninda bagarimizi
stirdiirdiik.

Savunma sanayiinde yakin
donemde aldigimiz sipariglerin
teslimatina odaklanirken yeni
sozlesmeler kapsamindaki
caligmalarimiza devam ettik.

Romanya’dan aldigimiz 1.059
adetlik zirhli arag sipariginin
tiretimine bagladik.

Ticari arag tarafinda yurt
icinde otobiis, kamyon ve pick-
up satiglarimizi artirirken basta
Avrupa’da olmak iizere yurt
digindaki ara¢ parkimizi
geniglettik” .

Otokar global teknoloji sirketi
Sirketin global 6lcekteki
etkinligini artirdigint belirten
Oziiner, “Otokar olarak son
donemde dnemli anlagmalara
imza attik.

Fransa, Italya, Romanya,
BAE ve Kazakistan’daki istirak
sirketlerimizle farkli
cografyalarda bilyiimeye devam
ediyoruz.

Otokar artik sadece iiriin
ihracati ile degil, yerel iiretim ve
teknoloji transferi
kabiliyetleriyle de global dlcekte
oOn plana cikiyor.

Bunun en somut
orneklerinden biri de gectigimiz
yil sonunda imzaladigimiz
Romanya projesi. Oniimiizdeki
sene itibartyla Romanya’da
zirhlr arag iiretimine

baslayacagiz” aciklamasini yapti.

Uriin ailesine pick-up eklendi
2025 yilinda satiga sunulan Atlas
9'un olumlu etkisiyle Otokar'in
kamyon (7-15 ton)
segmentindeki satiglari, onceki

yilin ayn1 donemine gore yiizde
49 artarak 648 adete ulagti.

2024 yilinin son ¢eyreginde
Foton Tunland araglariyla pick-
up pazarina iddiali bir girig
yapan Otokar, 2025’in ilk 6
aymnda bu segmentte 905 adet
satig gerceklestirdi.

50'den fazla iilkeye otobiis
ihrac eden Otokar, Avrupa’daki
gliclii bilyiimesini stirdiirdii.
Otokar, 2025 yilmin ilk
yarisinda Italya'nin Siena,
Arezzo ve Cagliari sehirlerine

otobiis teslimatlar1 gergeklestirdi.

Tiirk zirhlilar1 Avrupa’da
gorevde

Kara araclar1 alaninda NATO ve
Birlesmig Milletler'in uzun
yillardir tedarik¢ilerinden biri
olan, 33 binden fazla askeri
aracl, 40'tan fazla tilkede aktif
olarak hizmet veren Otokar, yeni
bagarilara imza atmaya devam
etti.

Sirketin diinyaca linli ARMA
6x6 zirhli araci, Estonya'da
goreve bagladi. 2024 yilinin son
ceyreginde Tiirkiye’nin tek
kalemde aldig1 en biiyiik kara
platformu ihracati sdzlesmesine
Romanya ile imza atan Otokar,
ilk sene icinde teslim edilecek
araclarin iretimine hizla devam
ediyor. Tiirkiye'de iiretilen
Romanya COBRA 1I araglarinin
Medias'ta yerel entegrasyon
faaliyetlerine baglandi.

ECOTORQ
=

Yeni nesil Ecotorq GEN2 motora sahip Ford Trucks F-MAX,
yeni 6zellikleri ve gelistirilmis aerodinamik tasarimiyla

yakit tasarrufu sagliyor.

Yollarin en verimlisi siz olun diye, her ylikte birlikte.

G Kog

www.fordtrucks.com.tr

TRUCKS

| TRUCKS

444 3673 | 4uls FORD Her yikte birlikte
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Metro Holding Yonetim Kurulu Uyesi Talip Oztiirk, Liiks Mersin Seyahat’ten Ebedin inanc, Ses Giilen Turizm’den Mustafa Unal, Ozdiyarbakir
Seyahat’ten Mahmut Arikboga, Se¢ Turizm’den Omer Konukoglu, Vangoélii Seyahat’ten Ali Sercan Kartal da diigiine katilanlar arasindaydi
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Mini Tur’dan Mehmet Oksiiz, Mapar Otomotiv’den Yalcin Sahin ve esi Giil Hanim Sahin de Ozcan ailesini mutlu giiniinde yalmz birakmadi

UHTESEM bir dugtine

daha taniklik ettik.

Sektdriin sevilen

simalarindan, Turkiye

Otobisculer Federasyonu
(TOFED) Genel Baskan Yardimcisi
Mustafa Ozcan, biricik oglu Emircan
Ozcan’i evlendirmenin gururu ve
sevincini yasadi. Mustakbel gelin Selay
ve Emircan ciftinin digin merasimi,
Istanbul’un elit mekanlarindan
Renaissance Polat Istanbul Hotel’de
gerceklesti.

Dugin; katiim, cosku ve hareketlilik
acisindan esine az rastlanir bir digindu.
Ciftin ailesi, yakinlari, dostlari ile Ozcan
ailesinin sektérdeki arkadas ve dostlar
digune yogun katihm gdsterdi. Herkes
gece boyunca doyaslya eglenme firsat
buldu. Baba Mustafa Ozcan ve gelinin
ebeveynleri, diglne icabet eden
konuklari en iyi sekilde agirlayarak,
Ornek bir konukseverlik 6rnegdi sergiledi.
Dagun, bir anlamda da sektori
bulusturan bir etkinlikten farksizdi.
Ozcan, gazetemiz araciligiyla digiine
icabet edenlere, arayip tebrik edenlere
ve ¢cicek gonderenlere tesekkir ederek,
her anne ve babaya bu glizel duyguyu
yasamasl temennisinde bulundu.

Biz de GULEGULE Ailesi olarak
Emircan ve Selay ciftine dmur boyu
saadetler diliyoruz.

Ozkaymak Turizm’den Erol Ozkaymak
ve Metin Cevizci de diigiindeydi.




L4 = . SN .
Dugune katllanlar arasinda Metro Turizm’den Murat Yanik Mersin Seyahat’ten Ebedin inanc, Ozdiyarbakir Seyahat’ten ViB’ten Suat Akin, Gaziantep Motorlu Araclar’dan Mehmet
ve esi, Metro Turizm eski Baskani Hayati Uzun ve esi, Lilkks Mahmut Arikboga, Sec Turlzm’den Omer Konukoglu, Sakarya Celik, Vangoli Seyahat ten Ali Sercan Kartal da vardi.

Diigiine Sakarya ViB istanbul Genel Miidiirii ibrahim Kotan, Metro Turizm’den Hakan Oztiirk ve esi, TOFED Yonetim Kurqu Uyesi Biilent Yildiz ve esi, TOFED Avukati Ercan Hasanbasoglu ve esi katildi.
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Diigiinde TOFED’ten Hayrettin Yagiz, Findikkale Seyahat’ten Serdar Karatas ve esi, TOFED Muhasebe Miidiirii ibrahim Tamtiirk, TOFED’ten Mustafa Zorba, Fatih Ugur,
Siiha ve Reha Turizm isletmecisi Ahmet Ugur ve Zeynel Karaca da hazir bulundu.
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1- Hayat bir tecriibe
2- Her tecrtibe zarar

3 - Her zarar sermaye
4- Yine de hayat miicadeledir

Ali Osman ULUSOY
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Basanli hayiler Gdiillendirild

AN Yetkili Servisleri, MAN
MKamyon ve Otobiis Ticaret

A.S.’nin ev sahipliginde 2025
yilinin ilk toplantist i¢in 24-25
Temmuz tarihlerinde Ankara’da bir
araya geldi. Iki giin siiren toplantida,
yilin ilk dénemine iligkin
degerlendirmelerin yani sira yeni yila
iligkin de hedef ve beklentiler
paylasildi. Toplantida, miisteri
memnuniyetinde basart gosteren yetkili
servisler de odiillerini aldi.

Biiyiime ve verimlilik odaklhh donem
MAN Kamyon ve Otobiis Ticaret A.S.
Genel Miidiirii Tuncay Bekiroglu,
sektordeki mevcut tabloya ve pazar
kosullarma iligkin sunlar1 soyledi:
“2025’in ilk yarisi, sektoriimiiz
acisindan finansal dengelerin yeniden
kuruldugu, temkinli ancak kontrollii bir
adaptasyon siireciyle sekillendi.
Yiiksek faiz oranlar1 ve siki kredi
kosullar1, 6zellikle KOBI o6lcekli
filolarin alim kararlarini ertelemesine
neden oldu. Bu durum da ilk ceyrekte
arac satislarinda bir yavaslamaya yol
acti. Ancak ikinci ceyrekte, basta
lojistik ve ingaat sektorleri olmak {izere
bazi segmentlerdeki talep artigiyla
pazar yeniden hareketlenmeye bagladi.
Bu siiregte biiyiik filo sahipleri planl
yatirimlarini siirdiiriirken, daha kiiciik
oyuncular daha segici davrandi. Genel
anlamda bu donem, siirdiiriilebilir
biiyiime ve verimlilik odakli bir gecis
donemi oldu. Yilin ikinci yarisinda ise
faiz politikalart ve yatirim ortamindaki
olasi iyilesmelerin sektoriin yoniine
tayin edecegini diisiiniiyoruz.

Bununla birlikte satig sonrasi
hizmetlerdeki yatirnmlarimiz, miisteri
odakl1 stratejilerimiz ve giiclii is
ortakliklarimiz sayesinde sektorde fark
yaratmay1 siirdiirliyoruz. Ankara’daki
bu degerli bulusmada 6diil alan tiim
yetkili servislerimizi kutluyor; yilin
kalan boliimiinde de birlikte, her zaman
daha iyisi i¢in ¢aligmay1
slirdiirecegimizi vurgulamak istiyorum.

ik yarida hedefimizin iizerine ciktik
MAN Kamyon ve Otobiis Ticaret A.S.
Miisteri Hizmetleri Direktorii Aydin
Yumrukgal da satig sonrasi
operasyonlarda olumlu bir siire¢
gecirdiklerin belirterek, sunlari
kaydetti:

“2025’in ilk yarisindaki
kampanyalarimiz, hem bireysel hem
ticari miisteriler nezdinde giiclii bir
karsilik buldu. Bakim paketleri, yedek
parca ¢oziimleri ve servis sadakat
programlarimiz, miisteri bagliligini
artirirken operasyonel hacmimizi de
ciddi sekilde biiyiittii.

Miisteri memnuniyeti skorlarimiz,
hedeflerimizin iizerinde gerceklesti. Bu
basar1 sadece kampanyalarin etkisiyle
degil, ayn1 zamanda servis agimiza
yaptigimiz yatirimlarin ve egitim
odakli yaklagimimizin da bir
sonucuydu.

Servis noktalarimizda dijitallesme,
siirec iyilestirme ve kapasite artirimi
gibi stratejik adimlarimiz sayesinde

JAN Kamyon ve Otobdls Ticaret A.S., kendisini sahada
en iyi temsil eden yetkili servislerini, her yil oldugu gibi
bu yil da éddllendirdi. MAN, 2025 yili 1. Dénem Yetkili
Servisler Toplantisi’ni ve 6dil térenini Ankara’da gerceklestirdi.
Servis aginin gliclendiriimesi ve hizmet kalitesinin artirilmasini
hedefleyen toplantida, ayrica Yetkili Servis Degerlendirme ve

sistem cok daha hizli ve esnek bir
yapiya kavustu. Yilin ikinci yarisina da
ayn1 motivasyon ve hedefle giriyoruz.
Basarimizi daha da percinleyerek,
operasyonlarimizin yilin tamaminda
beklentilerin iizerinde bir performans
sergilemeyi hedefliyoruz.”

Servis agi, markamizin giicii

MAN Kamyon ve Otobiis Ticaret A.S.
Servis Ag1 ve Is Gelistirme Midiirii
Gamze Harmandali ise hizmet
kalitesini hep daha da ileri tasimaya
devam edeceklerini belirterek, soyle
devam etti:

“2025’in ilk yarisi, servis agimiz
acisindan biiylime ve kalite anlaminda
onemli kazanimlarin elde edildigi bir
donem oldu. Giiglii is ortaklarimizla
birlikte, miisterilerimize daha hizli,
etkin ve kaliteli hizmet sunmaya devam
ettik. MAN olarak ‘Omiir boyu is
ortaklig1’ vizyonumuz dogrultusunda,
servis noktalarimizla kurdugumuz
iligkileri yalnizca ticari degil, aynmi
zamanda stratejik bir is birligi olarak
goriiyoruz. Bu yaklagim, hizmet
kalitemizi ve miigteri memnuniyetimizi
dogrudan olumlu etkiliyor.

Yilin ilk yarisinda, servis
noktalarimizin kapasite ve
yetkinliklerini artiracak 6nemli adimlar
attik. Dijital doniisiim siireclerini
hizlandirarak, esnek, ¢oziim odakli ve
stirdiiriilebilir bir yapiya ulastik. Bu
giiclii is birligi ag1 sayesinde,
Onilimiizdeki donemde de hem mevcut
hem potansiyel miisterilerimizin
ihtiyaglarini eksiksiz kargilamaya
devam edecegiz. Servis agimizin giicii
bu dénemde de yine, markamizin en
onemli rekabet avantajlarindan biri
olmaya devam edecek. *

Basaril olan servisler odiillerini aldi

MAN Yetkili Servisleri bir araya
geldigi toplantida, Servis
Degerlendirme Gelistirme Programi
degerlendirmelerinin sonuglart da
aciklandi. Miigteri memnuniyeti
temelinde, 500’1 agkin kriter iizerinden
yapilan titiz degerlendirmenin
sonucunda B ve C Tipi Yetkili
Servisler arasinda dereceye girenler
odiillerini ald1.

Degerlendirmede, B Tipi Yetkili
Servisler kategorisinde Izmir
EGEMAN Yetkili Servisi birinci
olurken, yine Izmir’den AVOS Servisi
ikinci, Antalya MECIKOGULLARI
Servisi ise iiciincii oldu.

C Tipi Yetkili Servisler
kategorisinde ise Elazig AYMAN
Yetkili Servisi zirvede yer ald1.

Toplantida ayrica, Almanya merkez
tarafindan gerceklestirilen 2025 yili 1.
Donem Miisteri Memnuniyet
anketlerinin sonucu da agiklandi.
Miisteri memnuniyeti ve sunulan
hizmetin kalitesini yansitan “Customer
First- Miisteri Memnuniyeti”
kategorisinde, Antalya
MECIKOGULLARI Yetkili Servisi
yine en yliksek miigteri memnuniyeti
puanina ulasarak, bu prestijli 6diilii art
arda ikinci kez kazanmay1 basardi.

Gelistirme Programi kapsaminda basarili olan servisler de
odllerini aldi. Degerlendirmelerde; B Tipi Yetkili Servisler
kategorisinde Izmir EGEMAN Yetkili Servisi birinci olurken, C
Tipi Yetkili Servisler kategorisinde ise Elazig AYMAN Yetkili
Servisi birinci oldu. Mdsteri Memnuniyeti kategorlsmde ise
Antalya MECIKOGULLARI Yetkili Servisi yine zirvedeydi.

Tagimacilik sektdriiniin kurumsal markalanndan Sesli Turizm, bilyiime yolculuguna MAN TGE’lerle
devam ediyor. Firma, daha dnceki MAN TGE’lerden duydugu yiiksek memnuniyet dogrultusunda yeni
arac yatmminda da MAN TGE’yi tercih etti. Firma, 8 adetlik TGE yatinmiyla filosunu giiclendirdi.

GIR vasitada istikrarh sekilde pa-

zarmni biiyliten MAN Kamyon ve

Otobiis Ticaret A.S., TGE marka-
styla hafif ticaride de bas aktorler arasinda
yer altyor. MAN TGE, sektoriin giiclii fir-
malarmin ilk tercihleri arasinda yer aliyor.
Giivenlik, konfor, diisiik yakit tiiketimi ve
satig sonrasi hizmetlerde sundugu avantaj-
larla firmalarin 6ncelikli tercihi haline ge-
len MAN TGE, bu kez personel ve 6grenci
tasimaciliginda faaliyet gosteren koklii fir-
ma Sesli Turizm’in filosuna katildi.

Sektordeki giivenilirligi ve hizmet kali-

tesiyle one cikan Sesli Turizm, MAN arac-
larinin performansindan duydugu memnu-
niyetle, filosuna katmay1 planladigi 8 adet
MAN TGE’den ilkini torenle teslim aldi.
Teslimat torenine, MAN’1n yetkili bayisi
Mertsan tarafindan gergeklestirildi. Istan-
bul’daki Mertsan tesislerinde diizenlenen
teslimat torenine Sesli Turizm’in Yo6netim
Kurulu Bagkani Metin Sesli ile sirketin
geng temsilcisi Veniis Sesli, MAN Kam-
yon ve Otobiis Ticaret A.S. HTA Bolge

Satig Koordinatorii Suat Sonmez, Mertsan
Motorlu Araglar A.S. Hafif Ticari Araglar
Satis Miidiirii Derya Oztiirk ve Mertsan
Genel Koordinatorii Cem Kus katildi.

Beklentimizi fazlasiyla karsihyor
Teslimat toreninde konusan Sesli Turizm
Kurucusu ve Yonetim Kurulu Baskant
Metin Sesli, MAN araglarina duyduklart
giivenin altini ¢izerek, sunlart soyledi:
“1997 yilinda basladigimiz bu yolculukta
kalite, glivenlik ve miisteri memnuniyeti
her zaman Onceligimiz oldu. Firma olarak,
yenilik¢i bir yaklagimla yolcularimiza kon-
forlu ve giivenli tastmacilik hizmeti sunu-
yoruz. Bu vizyonla siirdiirdiigiimiiz biiyii-
me yolculugumuzda MAN gibi alaninda
lider bir markayla yol amaktan biiyiik mut-
luluk duyuyoruz. Bugiin hep birlikte bu
yolculuga yeni bir halka daha ekliyoruz.
Filomuzda bulunan MAN araglariyla yasa-
digimiz olumlu deneyim, yeni arag yati-
rimlarimizda da tercihimizin yine MAN
TGE olmasinda belirleyici oldu. MAN

TGE’ler, ozellikle siirii§ performanst, yol-
cu konforu ve yakit verimliligi agisindan
beklentilerimizi fazlasiyla kargiliyor”

Sektoriin ihtiyaclaria yamt veriyor
HTA Bolge Satig Koordinatorii Suat Son-
mez ise MAN TGE’nin sundugu avantajla-
ra dikkat cekerek, sunlart kaydetti: “MAN
olarak, tagimacilik sektoriinde faaliyet gos-
teren firmalari ihtiyaclarmi ¢ok iyi biliyor
ve araclarimizi bu dogrultuda geligtiriyo-
ruz. Nitekim bu yaklagimla gelistirilen
MAN TGE de sahip oldugu iistiin 6zellik-
leriyle kisa siirede pazarda giiclii bir yer
edindi. Siirticii destek sistemlerinden yolcu
konforuna, giivenlikten diisiik yakit tiiketi-
mine kadar bircok avantaji bir arada sunu-
yor. Sesli Turizm’in, mevcut araglarindan
duydugu yiiksek memnuniyetle bir kez
daha bizi tercih etmesi de bu bagarinin
onemli bir gostergesini olugturuyor. Yeni
araglarimizin, yolculugunu yeni MAN
TGE’lerle biiyiiten Sesli Turizm’e hayirl
olmasini diliyoruz.”
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Gazi Mustafa Kemal Ataturk basta olmak tzere, bagimsizlik mucadelemizin
kahraman gazilerini ve aziz sehitlerini minnet ve saygiyla aniyoruz.
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Mercedes-Benz

The standard for buses.




SPRINTER’in 30 villik karnesi: Dunyada
milyon, Turkiye’de 100 bin adet satt

ERCEDES-Benz’in hafif ticarideki rekortmen yildizi
Sprinter, globalde 30, Turkiye’de 29. yasini doldurdu.
Sprinter, 2025 itibariyle diinyada 5 milyonuncu aracini
teslim ederken Turkiye’de 2025 yilinin ikinci yarisi itibariyle

100 bininci adedini teslim etti. Mercedes-Benz Hafif Ticari

Araclar, 2026’dan itibaren VAN.EA elektrikli ve VAN.CA icten
yanmall hafif ticari ara¢c mimarileri ile esnek trtn portfoyl sa-
yesinde gelecekte de rekabetci pazar konumunu koruyacak.

UNYANIN en biiyiik otomotiv markalarindan

Mercedes-Benz, iirettigi her araci efsanelestirme

hedefiyle hareket ediyor. Dev sirketin hafif ticari-
deki efsanesi ise, Mercedes-Benz Sprinter... Ulkemizde
ve global capta satig rekorlart kiran Sprinter, 30 yagina
basti.

Mercedes-Benz Hafif Ticari Araglar, 30 yil once
Sprinter ile biiyiik panelvan araclar kategorisinin sembo-
lii haline gelecek araci tanutti. Mercedes-Benz Sprinter o
zamandan bugiine, farkli tasarimlara uygunlugu sayesin-
de, kurye, ekspres ve paket servis saglayicilari, lojistik,
ticaret ve cevrimici market hizmetleri, esnaflar, hizmet
sektoril, isletmeler ve polis ve itfaiye gibi kamu hizmet-
leri ile yolcu tagimacilig1 ve karavanlara kadar fark: alan-
larda kullaniliyor.

eSprinter ile de tiim bu alanlarda artan gekilde CO2
emisyonu olmadan kullanilarak hafif ticari araclar sekto-
riiniin elektrifikasyonuna katki sagliyor.

Her 2 Yildiz’dan biri Sprinter

Diinya ¢apinda satilan yaklasik her iki Mercedes-Benz
Hafif Ticari Aracindan biri olan Sprinter, dort farkl {ire-
tim tesisinde {iretiliyor. Temel formunda platform araci
ve minibiis olarak sunulan panelvan, ii¢ govde uzunlugu,
arkadan veya dort tekerlekten ¢ekis, klasik siiriicii kabini
veya cift kabin, degigken tonajlar ve yiikleme alan1 yiik-
sekliklerinin yaninda karavan gibi 6zel govdeler i¢in gii¢
araci olarak da kullamlarak hedeflenen tiim sektorlere
0zel ¢coziim sagliyor. Diinya genelinde tiretilen tiim
Sprinter’lerin yaklasik yiizde 75’1, miisterilerin farkl: ih-
tiyaclaria daha uygun hale getirilmesi amaciyla iist ya-
picilar tarafindan doniistiiriilityor. 29 yildir Tiirkiye’de
segmentinin Onciisii olan Sprinter, panelvanin yani sira
Tiirkiye'de Tiirk miihendisligiyle minibiis haline cevrile-
rek Tiirk tiiketicileriyle bulusuyor. Almanya’da sertifika-
landirildiktan sonra pazara ¢ikan, 4,1 ve 5 ton olarak 2
agirhk varyantinda sunulan Mercedes-Benz Sprinter Mi-
nibiis, son verilere gore segmentinde de pazar lideri.
130dan fazla pazarda satilan ve Avrupa’da, azami yiiklii
agirhi@gi 5,5 tona kadar olan bilyiik ticari ara¢ segmentinin
pazar lideri Sprinter’in bes milyonuncusu da kisa siire
icinde teslim edilecek.

1995’ten bu yana siirekli gelisim
1995 baharinda piyasaya siiriilen Sprinter, Mercedes-
Benz’in isme sahip ilk hafif ticari arac1 olarak sifirdan ta-
sarland1 ve sinifinda doniim noktasi oldu. Dort tekerlekte
disk fren, ABS, otomatik fren diferansiyeli, yiikseklik
ayarli li¢ noktali emniyet kemeri gibi bircok giivenlik
ozelligi ilk nesilde standartti.

2000’de kapsaml bir giincellemeyle siiriicii hava yas-
11 standart hale geldi; ayni yil cam hava yastiklari ve
ASR, 2002°de ise ESP® ile giivenlik seviyesi yiikseltil-
di. Ilk nesilden 1,3 milyon adet satilmasinin ardindan
2006’da tamtilan ikinci nesil, farkli gévde ve donanim
secenekleriyle daha genis bir miisteri Kitlesine hitap etti.
2013 giincellemesiyle segmentindeki liderligini pekisti-
ren Sprinter, 6n ¢arpisma onleyici, kor nokta uyari, aktif
serit takip ve gelistirilmis ESP® gibi ileri giivenlik tek-
nolojileriyle donatildi; aerodinamik tasarimi ise yakit tii-
ketimini diistirdii.

2018’de iigiincii nesil, “Sprinter 3.0” sloganyla diji-
tallesme ¢agini baslatti. MBUX bilgi-eglence sistemi,
Mercedes PRO hizmetleri ve gelismis filo yonetimi 6zel-
likleriyle arag i¢i konfor ve baglant: imkanlari artirtldi.
2019’da emisyonsuz sehir i¢i tagima igin eSprinter tani-
tild1. 2024’ te 2. nesil eSprinter ile Tiirkiye pazarina girig
yapan yeni eSprinter, artirilan menzil ve performansiyla
artik sehirlerarasi tasgimacilikta da kullanilabilecek diize-
ye ulagt.

Sprinter, Tiirkiye’nin onciisii ve lideri
Mercedes-Benz Hafif Ticari Araglar’in satig paymin
yiizde 50'den fazlasim Sprinter’in olusturdugunu soyle-
yen Mercedes-Benz Hafif Ticari Araglar Icra Kurulu
Uyesi Tufan Akdeniz “Tiirkiye’de 29. yilin1 dolduran
model portfdyiimiiziin amiral gemisi Sprinter, biiyiik ha-
fif ticari araclar minibiis segmentinde pazar lideri. Ozel-
likle miisterilerimizin ve sektorlerin 6zel ihtiyaglarina
kolaylikla uyum saglamasi, onu segmentinin dnctisii ha-
line getirdi.

Sprinter ile miisterilerimizin ihtiyaglarim kargilayacak
sekilde araclarimizi sektorlere uyarlamak, farkl sekiller-
de kisisellestirilebilen arag ici diizenlemeler ve donanim-
lar sunmak, Mercedes-Benz olarak araclarimizin tercih
edilmesindeki en biiyiik nedenlerden. Yiiksek giivenlik
ve konfor 6zelliklerinin yani sira premium algisiyla da
yolcu tagimacihiginda siiriicii ve sirket sahipleri tarafin-
dan en ¢ok aranan modelimiz olan Sprinter, orijinal mi-
nibiis olarak da en ¢ok tercih edilen aracimiz. Diinyada
bes milyonuncu Sprinter satilirken biz de bu yil itibariyle
Tiirkiye’de 100 bininci satisimizi gerceklestirdik.” dedi.

Sprinter’in elektrikli versiyonu eSprinter’i gecen sene
Tiirkiye’de pazara sunarak elektrikli mobilite yoniindeki
ilk adimlarini da attigini belirten Akdeniz, eSprinter’in
bircok sektore uygun ve kolaylik saglayan yapisi ile
elektrikli doniisiim cagindaki ihtiyaci karsilamay1 hedef-
lediklerinin altini ¢izdi.

Ol (i
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Mercedes-Benz Tiirk'iin Mesleki Lisesi dgrencilerine yonelik sosyal fayda projesi “EML'miz Gelecegin Yildiz1”, on birinci yilinda da gencleri

EML'miz
Gelecegin Yildiz
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sadece teknik bilgiyle dedil, aym zamanda is disiplini, kisisel gelisim ve sosyal hecerilerle donatmaya devam ediyor. Proje kapsamnda ilk
defa diizenlenen istihdam kampinda, 55 mezun dgrenci Mercedes-Benz Tiirk Bayileri ve yetkili servislerinde resmi olarak ighasi yapacak.

yan sirketlerin baginda yer alan Mercedes-

Benz Tiirk, sosyal sorumluluk projeleriyle
de spor, sanat, egitim vs hayatin her alanina do-
kunuyor. Mercedes-Benz Tiirk’iin Meslek ve
Teknik Anadolu Lisesi 6grencilerine yonelik
uzun soluklu sosyal fayda projesi olan “EML.’miz
Gelecegin Yildiz1” da, genclerin egitim hayatin-
dan is hayatina ge¢isini desteklemeye devam edi-
yor. Bu kapsamda bu yil mezun olan dgrenciler
icin ilk defa istihdam kamp1 diizenlendi. Kamp
sonunda, 55 6grenci, Mercedes-Benz Tiirk bayi-
lerinde igbas1 yapacak. Proje kapsaminda, bayile-

TURKiYE’ye en biiyiik katma deger sagla-

rin Genel Miidiirleri, Insan Kaynaklart Miidiirleri

bir¢ok alanda pratik egitimler aldi. Bunun yani

ve Satig Sonras1 Hizmetler Miidiirleriyle yapilan
toplantilar sonucunda istihdam siiregleri yeniden
yapilandirildi ve ihtiyaclar dogrultusunda planla-
malar gerceklestirildi. Bu siire¢, yalnizca teknik
bilgi aktarimini degil, ayni zamanda 6grencilerin
mesleki ve kisisel gelisimini destekleyen kapsam-
I1 bir egitim programini da igerdi.

Kadin teknisyenler yetisecek

sira Ogrencilerin birbirleriyle kaynagsmalarini sag-
lamak amacriyla sosyal aktiviteler de gerceklesti-

rildi. Bu sayede gengler, meslek hayatlarina mo-
tive, donanimli ve 6zgiivenli bir baglangi¢c yapma
firsat1 yakaladi.

Kampin en dikkat ¢ekici yanlarindan biri ise
otomotiv sektoriindeki kadin teknisyen istihdami-
na verilen destek oldu. Bu yi1l mezun olan ve ba-
yilerde istihdam edilecek 55 6grenci arasinda yer

Diizenlenen ii¢ giinliik egitim kampinda 6grenci-
ler, 6lgme tekniklerinden iiriin bilgisine, servis
bakim uygulamalarindan teknik becerilere kadar

alan kiz 6grenciler, Mercedes-Benz Tiirk bayile-
rinde goreve baglayarak otomotiv sektoriinde ka-
din temsiline katki sunacaklar.

Bathonea, rcesi katkisiyla gun yuiztine cikiyor

OPLUMA katki saglayan
sosyal fayda

programlartyla dikkat
ceken Mercedes-Benz Tiirk,
kiiltiirel mirasin korunmasi ve
yasatilmas1 hedefi dogrultusunda
‘Diinyanin En Onemli
Arkeolojik Kesiflerinin Ik On
Listesi’ne giren Bathonea Antik
Kenti kazilarma destek vermeye
devam ediyor. Kazilar, T.C.
Kiiltiir ve Turizm Bakanligr ile
Kocaeli Universitesi tarafindan,
T.C. Cumhurbagkanlig1 karariyla
yiiriitiiliiyor.

Kiigiikcekmece Golii
havzasinda yer alan Bathonea
Antik Kenti, bugiine kadar
Helenistik ve Roma donemlerine
ait liman yapilari, antik yollar,
su kanallar1, mozaikli saray
kalintilar1 gibi pek cok 6nemli
bulguya ev sahipligi yapti. Kazi
calismalariyla yalnizca
Istanbul’un eksik kalan tarihsel
bosluklar1 tamamlanmiyor, ayni
zamanda Trakya bolgesinde ilk
kez Hitit izlerine ulagsilarak
bolge tarihine dair yeni bilgiler

de elde ediliyor. Mercedes-Benz
Tirk, bu anlamli calismayla
topluma katki sunma ve sosyal
fayda iiretme vizyonunu bir kez
daha ortaya koyuyor. Mercedes-
Benz Tiirk Kurumsal Iletisim
Miidiirii Miray Demirel, bu yilki
kaz1 sezonunun baslamasi
dolayistyla yaptig1 agiklamada:
“Mercedes-Benz Tiirk olarak,
kiiltiirel mirasimizi koruma ve
gelecek nesillere aktarma
sorumlulugumuzla hareket
ediyoruz.

Bu kapsamda 2022 yilindan
bu yana destek verdigimiz
Bathonea Antik Kenti kazilari,
Istanbul’un binlerce yillik
tarihini gozler Oniine sererken
tilkemizin kiiltiirel degerlerinin
uluslararasi platformlarda da
tanitilmasina katki sagliyor.

Bu 6nemli bilimsel
calismanin bir pargasi olmaktan
biiyiik gurur duyuyoruz.
Kurumsal sosyal fayda
yaklagimimizla kiiltiir-sanat
alanindaki desteklerimizi
stirdiirecegiz.” dedi.
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TUTANA ASK OLSUN! KAMIL KOG, HAT AGILIMINDA SINIR TANIMIYOR

i
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Kog, global ig ortagi seyahat

teknolojileri sirketi Flix ile
birlikte 100. yilina giiclii adimlarla
ilerliyor.

Bu dogrultuda, yurt icinde yeni
yatirimlar ve is birlikleriyle hizmet
kalitesini Tiirkiye nin dort bir yanina
tastyan Kamil Kog; Flix’in destegiyle
hizmet agin1 genisleterek sektore
onciiliik etmeyi siirdiiriiyor.

Biiyiime stratejileri dogrultusunda
Kamil Kog, 2025 yil1 igerisinde
Diyarbakir, Igdir, Adiyaman ve
Varna seferlerini baglatarak seyahat
agina yeni duraklar ekledi.

Flix ise Avrupa ve Kuzey
Amerika’daki on yillik basarisinin
ardindan Hindistan ve Latin Amerika
ile kiiresel 6lgekte siirdiiriilebilir
biiyiimenin simgesi haline geldigi
yolculuguna, bu kez Avustralya ile
devam etti.

S EKTORUN dev markasi Kamil

Kamil Ko¢ Genel Miidiirii Cagatay
Kepek, Flix ile birlikte hem
Tirkiye’de hem de global dlgekte
biiylimeye devam ettiklerini
belirterek sunlar1 soyledi:

"Tiirkiye’nin her kosesine kaliteli,
konforlu ve giivenilir seyahat hizmeti
sunma hedefiyle yatirimlarimizi
stirdiiriiyoruz.

Kamil Kog olarak yurt icinde yeni

stirdiiriirken, global ig ortagimiz Flix
de diinya genelindeki giiclii
biiytimesini kararlilikla siirdiiriiyor.

Diinya liderligi hedefiyle ilerliyoruz

yatirim ve is birlikleriyle biiyiimemizi

AVU

iceride 81 ili hedefleyen Kamil Kog, yurtdisinda da kitalar asan bir hat acilimina imza atti. Sirketin koklii
ve kurumsal markasi Kamil Kog, yurt icinde Diyarbakir, 1gdir ve Adiyaman gibi illerle seyahat agini
genisletirken; Flix ise Avustralya pazarina giris yaparak kiresel bliyiime yolculuguna bir kita daha ekledi.

gurur verici bir gelisme. Bu adim,

KOG, Adiyaman’ da
kapsama alanina ald

100. yilina gliclii adimlarla ilerleyen Kamil Kog, hizmet kalitesini
Glineydogu Anadolu’nun kadim sehirlerinden Adiyaman’a tasidi.
Agustos itibariyle baslayan karsilikli seferlerle yolcular, Adiyaman’dan
Tlrkiye’nin dort bir yanina Kamil Kog kalitesiyle ulasabilecek.

AMIL Kog, global is
ortag1 Flix’in destegiyle

seyahat agina yeni
duraklarla eklemeye devam
ediyor. 100. yilina giiclii
adimlarla ilerleyen firma, hizmet
kalitesini bu kez Giineydogu
Anadolu’nun kadim sehirlerinden
Adiyaman’a tasiyor. Agustos
itibariyle baglayacak karsiliklt
seferlerle yolcular,
Adiyaman’dan Tiirkiye nin
bir¢ok noktasinda Kamil Kog ile
ulagsma imkanina kavusacak.

Kamil Kog Otobiisleri Icra
Kurulu Uyesi ve Operasyon
Direktorii Mehmet Tiirkyilmaz,
seyahat aglarina yeni bir sehir
daha eklemekten mutlu
olduklarini belirterek, sunlari
soyledi:

“Tiirkiye’nin ilk karayolu
yolcu tagimaciligi markas1 olarak
100. y1limiza emin adimlarla
ilerlerken, hizmet kalitemizi yeni
illerle bulusturmaya devam
ediyoruz. Amacimiz, Kamil
Koc¢’un hizmet kalitesini
iilkemizin her kosesinde
insanlarimiz i¢in ulasilabilir
kilmak. Bu amag¢ dogrultusunda,
bu kez onemli bir kiiltiirel mirasa
ve tarihsel gegmise sahip
Adiyaman’1 da seyahat agimiza
dahil ettik. Yolcularimiz artik
Adiyaman’dan yola ¢ikarak
Istanbul, Izmir ve Ankara basta
olmak iizere Tiirkiye’nin farkli
pek cok noktasina Kamil Kog

Tiirkiye’de 76 ilde, yurtdiginda ise
Romanya ve Bulgaristan’da 5
farkli noktada,

Flix olarak ise 5 kitada 40’tan
fazla iilkede toplamda 8.000’den
fazla noktada yolcularimiza
hizmet veriyoruz.

Seyahat sektoriiniin iki 6ncii
markasi olarak Tiirkiye’de
biiyiime, diinyada liderlik
hedefiyle yol almaya devam
ediyoruz.

Ayrica, Kamil Kog ve Flix is
birligi, yalnizca Tiirkiye’deki
faaliyetlerle sinirli kalmiyor, ayni
zamanda ortak degerlere dayanan
yatirimlarla da global ¢apta 6rnek
teskil ediyor.

Hem Tiirkiye’de hem de
diinyada daha kaliteli, daha dijital
ve siirdiiriilebilir bir seyahat
altyapisi inga etmek amaciyla
attigimiz her adim, bu giiclii
ortakligin vizyonunu daha da
pekistiriyor.

Kamil Kog ve Flix’in
olusturdugu bu sinerjinin yalnizca
bugiinii degil, gelecegin mobilite
ekosistemini de sekillendirecek
biiyiik firsatlar sunduguna
inaniyoruz.”

Flix, Avustralya’daki
faaliyetlerini de 40 iilkede
basariyla uyguladigi, varlik
gerektirmeyen is modeliyle
yiiriitecek.

Teknolojik altyapisini, yerel
otobiis operatorleriyle kurdugu is
birlikleriyle birlestiren Flix,

konforu ve hizmet kalitesiyle
seyahat edebilecek.

Bir asra yakin siiredir
seyahatte seyahat sektoriinde
insanlarimizin ilk tercihi olmay1
bagarmig bir marka olarak,
bundan sonra da yeni yatirim ve
is birliklerimizle seyahat agimizi
genisletmeye devam edecegiz.
Yeni hattimizin giizel sehrimiz
Adiyaman’a ve tiim
yolcularimiza hayirli olmasini
diliyoruz.”

Bu vizyonun bir uzantisi olarak
Flix’in besinci kitaya, yani
Avustralya’ya agilmasi bizler i¢in de

yolculara yiiksek kaliteli, giivenli ve
tamamen dijital bir seyahat deneyimi
sunmay1 hedefliyor.

ayni zamanda bizleri de biiyiime
yolculugumuzda yeni firsatlar i¢in
motive ediyor. Kamil Kog¢ olarak

Isuzu’dan Mesnevi'ye 5’lik Toro teslimah

Kilcik otoblstin kesintisiz ihracat lideri Anadolu Isuzu, ic pazardaki teslimatlanyla da dikkatleri Gzerine cekiyor. Sirket,
son olarak turizm tasimanin kokli ve dev markasi Mesnevi Turizm’e 5 adet 6zel Uretim Grand Toro teslim etti. Mesnevi
Turizm, daha 6nce Anadolu Isuzu’dan aldigi Grand Toro araclarin ardindan, filosunu yeni Grand Toro ile gliclendirdi...

URK otomotivinin global
I markalarindan Anadolu Isuzu,
hem icerde hem de dig pazarda
parlak bir yil geciriyor.

Kiiciik otobiis ihracatinda bir
liderlige daha imzasin1 atmaya
hazirlanan sirket, genis iiriin
yelpazesi ve miisteri odakli
yaklagimiyla Tiirkiye nin dort bir
yanindaki sektor ihtiyaglarina 6zel
¢Ozlimler sunmaya ve Ustiin
performansl araglarini kesintisiz
olarak teslim etmeye devam ediyor.

Anadolu Isuzu, turizm tagimacilig
alaninda Tirkiye nin 6nde gelen
firmalarindan biri olan Mesnevi
Turizm’e 5 adet 6zel liretim Grand
Toro teslim etti.

Ankara’da diizenlenen teslimat
toreninde su isimler hazir bulundu:

Mesnevi Turizm’in Kurucusu Unal

Oztiirk, Mesnevi Turizm Firma
Sahibi Mustafa Oztiirk, Mesnevi
Turizm Istanbul Ofisi Miidiirii
Oguzhan Oztiirk, Ankara Ofisi
Miidiirii Fatih Oztiirk ve Mesnevi
Turizm siiriiclilerinin yan1 sira
Anadolu Isuzu Kilit Miigteri
Yoneticisi Ferhat Sancakli, Anadolu
Isuzu Bolge Satis Sorumlusu Ozan
Simgek, Ankara Isuzu Bayii Gengler
Motorlu Araglar Bayi Sahibi Fatih
Tanrikulu ve Gengler Motorlu
Araclar Otobiis Satis Miidiirii Cihan
Kili¢ katildi.

Tirkiye’ nin baglica turizm
bolgelerinde hizmet veren Mesnevi
Turizm; konfor, kapasite ve
verimlilikte dengeli ve optimize
edilmis performans sunan Grand
Toro aracglarla hizmet kalitesini bir
iist seviyeye tagimay1t amacliyor.
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Bizler cizgisi dogru, “iyi gazete” yapmak ve yayinlamak
zorundayiz... Eger basarabiliyorsak kar ederek, eger mecbursak zarara
katlanarak ancak, daima iyi gazete yapmaliyiz... Ali Galip VURAL

Tasimacilik sektoruntin dev

firmalan, ‘ALLISON’ diyor

Allison sanzimanlar, diinya ¢apinda énde gelen tasimacilik sirketlerinin ilk tercihi olmaya devam ediyor. Son olarak Sharpes of
Nottingham sehirlerarasi otobis ve ulasim sirketi, Allison tam otomatik sanziman donanimli Van Hool luxury otobis ile "oyun
degistiren" bir tercih yapti. Sirket, bundan sonraki siireclerde de Allison sanzimanlarini kullanmaya devam etmeyi planliyor.

ekipmanlart ile yurtici ve yurtdiginda istik-

rarlt biiylimesini siirdiiriiyor. Diinyanin
onde gelen tagima operatorleri, 6zellikle Allison
sanzimanl otobiis ve kamyonlari tercih ediyor.
Onde gelen otobis isletmecisi Sharpes of Notting-
ham da, Van Hool TX21 Altano modelinde Alli-
son T525R sanzimanla yagadigi olumlu deneyi-
min ardindan, gelecek tiim otobiis siparislerinde
Allison tam otomatik sanziman donanimin tercih
edecegini acikladi.

Sharpes'in yiiksek kaliteli tur ve kurumsal tagi-
macilik filosu, 39 kisilik tur otobiisiinden 83 kisi-
lik ¢ift kath liks otobiislere kadar 60 adet Van
Hool aragtan olusuyor. Yogun sekilde kullanilan
ve tam donanimli Altano otobiisiiniin miisterileri
arasinda Ingiltere Futbol Ligi 2. Lig takimi da bu-
lunuyor. Sharpes of Nottingham, Nottingham
merkezinden bolgesinin yani sira Dogu Midlands
bolgesinde, Birlesik Krallik genelinde ve Avru-
pa'da da miisterilerine hizmet veriyor. Sharpes
aile sirketi, 21 y1l once yaptiklart ii¢ otobiis ali-
mindan bu yana Van Hool ile calismaya devam
ediyor. Sharpes’in en son siparisi olan VDL Van
Hool T17 Astron luxury otobiis, Haziran 2024 te
VDL nin Van Hool’u satin almast {izerine kurulan
yeni organizasyondan teslim aldig1 ilk arag oluyor.
Sharpes of Nottingham Genel Miidiirii Neil Shar-
pe, konu ile ilgili aciklamasinda; "Premium liiks
Van Hool otobiisleri, bazi meslektaglarimiz tara-
findan nispeten satin alma maliyeti yiiksek olarak
degerlendiriliyor, ancak bize gore en iyi otobiisler.
TX21 Altano'yu satin aldigimizda, Allison sanzi-
man donanimima sahip oldugunu biliyorduk. As-

S- LLISON, basta son teknoloji sanziman ve

linda standart donanim olarak otomatiklestirilmis
manuel sanzimana (AMT) alismugtik ancak simdi
tam otomatik sanzimanin oyunun kurallarini de-
gistirdigini gordiik. Siiriiciilerimiz tam olarak bu
kelimeleri kullantyor” diye belirtti. Neil Sharpe, su
sekilde ekledi; “Allison sanziman, siiriis komutla-
rini gok seri sekilde yerine getiriyor. Ustelik nere-
deyse elektrikli bir otobiis kullantyormussunuz
gibi sessiz ve sarsintisiz. Deneyimimizi diger oto-
biis igletmecileriyle paylagtigimizda, onlar da ayni
goriigleri patlastyor. Ayrica otobiisiin her giin ka-
nitladigr giivenilirligi hakkinda da olumlu yorum-
lar aliyoruz. Dolayistyla, bu yaz teslim edilmesi
planlanan T17 Astron siparisimizi Allison anzi-
manla tercih etmek bizim i¢in ¢ok kolay bir karar
oldu. Normalde yilda bir veya iki yeni otobiis ali-
m1 yaptyoruz ve artik Allison sanzimanla devam
etmeyi planlyoruz. Gergekten yatirtmimizin kargi-

ligim en iyi sekilde aldigimizi diigiiniiyoruz. Alli-
son, zaten tercih edilen bir araca daha fazla kalite
ve kabiliyet katryor.”

Neil Sharpe; "Kisa siire 6nce Allison’in Maca-
ristan'daki miisteri deneyimi merkezi ve fabrikasi-
ni ziyaret ettik. Sanzimanlarmn nasil tiretildigi,
kontrol ve test edildigi bizi oldukga etkiledi" diye
sOzlerini tamamladi.

~inovaotomotiv.com

Ulusal Tasit Tamima Sistemi
(UTTS) hakkinda GIB duyurusu

Sayin Okurlar;

ilindigi tizere akaryakit
B istasyonlarinda yapilan

akaryakit satislarinda
plaka bilgisinin yeni nesil
akaryakit pompa ddeme
kaydedici cihazlara elle
girilmeden otomatik olarak
gonderilmesini temin etmek
amaciyla Ulusal Tasit
Tanima Sistemi (UTTS)
uygulamasi Felistirilmis ve
konu ile ilgili dizenlemeler
5/10/2023 tarihli Resmi
Gazete'de yayimlanan
Genel Teblig ile
belirlenmistir.
Bu kapsamda;
- Akaryakit istasyonu isleten
ml'jkelreflerin 2/6/2025
tarihine (benzin veya
motorin disindaki bir yakit
tiirliniin tedarik edilmesi
icin kullanilan pompa
tnitelerinde kullolanlracak
TTO'lari 31/12/2025
tarihine) kadar gerekli kayit
ve basvuru islemlerini
yapip istasyonlarina TTO
ve TIM'leri taktirmalari ve
bu donanimlarin YN
OKC'lerle iletisimini
yaptirarak UTTS (izerinden
fiillen akaryakit satisina
baslamalari,
- Vergi miikelleflerinin ise,
kiralama yoluyla
edindikleri veya
isletmelerine dahil olan ve
iste kullanilan tasitlari icin
2/6/2025 tarihine kadar
gerekli kayit ve bagvuru
islemlerini yaparak en geg
30/6/2025 tarihine (birden
fazla ya da benzin veya

motorin disindaki bir yakit
tirGyle calisan tasitlarda
benzin veya motorin
disindaki yakt tirtine
iliskin depo icin
31/12/2025 tarihine) kadar
tasitlarina TTB taktirarak
kullanmaya baslamasi,
- Iste kullanilmayan ancak
tasgit tanima sistemi
kullanan tasitlara 1/7/2025
tarihinden itibaren TTB
taktinlmasi, gerekmektedir.
UTTS uygulamasina iliskin
islemlerin tamamlanmasi
amaclyla taninmis olan
stire, akaryakit istasyonlari
icin 2/6/2025 tarihinde,
tasit sahipleri icin
30/6/2025 tarihinde sona
ermistir.
Diger taraftan, mezkar
Genel Tebligin “UTTS
kullanilarak yapilan
akaryakit satislarinda belge
diizeni” baslikh 8 inci
maddesiyle, UTTS
kapsaminda yapilan
akaryakit satislarinda,
tasitin plakasina iliskin
bilgilerin sistem
kapsaminda yeni nesil
pompa 6deme kaydedici
cihaza otomatik olarak
iletilmesi ve OKC Fisinin,
detaylari Gelir Idaresi
Baskanligi tarafindan
ynokc.gib.gov.tr adresinde
Kawmlanan teknik
ilavuzla belirlenen, UTTS
kapsaminda diizenlendigini
gosteren bilgiyi ihtiva
edecek geki%de
diizenlenmesi ongoriilmiis
olup, TTB takilma
zorunlulugu getirilen

tagitlar icin, UTTS
kapsaminda
diizenlenmeyen belgeler,
213 sayili Vergi Usul
Kanununun 227 nci
maddesine istinaden vergi
kanunlari bakimindan hic
diizenlenmemis
sayilacaktir.

Bu kapsamda, vergi
urgulamalarl yoninden
olasi hak kayiplari ve cezali
islemlerle karsilasiimamasi
bakimindan;

- Akaryakit istasyonlari
tarafindan TTO ve TIM
taktirilmasi ve bunlarin YN
OKC'lerle iletisiminin
yaptirilarak UTTS
tzerinden fiilen akaryakit
satisina baslanmasi,

- TTB taktinlmasi gereken
tasitlara ise TTB taktirilarak
akaryakit alimlarinin UTTS
uygulamasi

kapsaminda yapilmasi,
gerekmektedir.

Sibel YUCE

sibel.yuce@hotmail.com.tr
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ilk taliplisi TUREX Turizm oldu

TEMSA, segmentinin lider markasi ‘Prestij’i, yaptigi yeniliklerle daha kusursuz hale getirmisti. Disik adet ba-
zinda satislar oldu; ama filo bazinda ilk satis oldu ve alicisi, sektorin referans firmalarindan TUREX Turizm oldu.
Yapilan anlasma cercevesinde, 33 adet yenllenmls TEMSA Prestu, dlzenlenen torenle TUREX’e teslim edild....

TOBUS iiretimindeki global markamiz

TEMSA, Prestij serisi kiiciik otobiisiiyle,

pazarin liderleri arasinda yer aliyor.
Prestij, farkli versiyonlariyla hep zirvede yer
alan araglar arasinda yer aldi. TEMSA,
miisterisine ekmek yediren bu aracini, gegtigimiz
aylarda son teknoloji 1s181inda yenileyerek, daha
da kusursuz hale getirip, piyasaya siirdii.
Yenilenen prestij, pek ¢ok bireysel alici
tarafindan tercih edildi. Ancak yeni Prestij’in
filo bazindaki teslimati, gectigmiz hafta
gerceklesti. TEMSA, personel, okul ve turizm
tagimaciliginin koklii ve 6nde gelen
sirketlerinden TUREX Turizm’e 33 adet yeni
Prestij teslim etti.

2016’dan sonra ilk defa gerceklesen tasarim

degisikligiyle beklenen yenilige kavusan yeni
Prestij, kisa mesafe tagimaciliginda kurumlarin
tercihi olmaya devam ediyor. TEMSA, yeni
Prestij’in ilk filo teslimatin1 33 adet ile TUREX
Turizm’e gergeklestirdi. TUREX Turizm’in
Esenyurt’taki merkezinde diizenlenen teslimat

torenine TUREX Turizm Genel Miidiirii Celal
Kalkan, Sirket Araglar1 Yoneticisi Tolga Sayin,
TEMSA Satig Direktorii Baybars Dag, Bolge
Satig Miidiirli Fatih Demirel ve kaptanlar katildi.

ara¢ alimlarina devam etme hedefimiz
dogrultusunda yi1l sonuna kadar toplam 100 adet
TEMSA Prestij alimi planliyoruz” dedi.

Prestij’deki yenilikler yakit ekonomisindeki
liderligini per¢inleyecek bir gelismeyi de
beraberinde getiriyor. Modern tasarim, led
aydinlatma grubu, gii¢lendirilmis elektrik
altyapist, siispansiyon sistemindeki ve i¢
dizayndaki yenilikler ile regiilasyonlarin
gerektirdiginden fazlasini sunan siiriis giivenlik
sistemleri gibi Ozellikler de bize sektorde biiyiik
avantaj sagliyor” seklinde konustu.

En biiyiik filo teslimati TUREX’e

TEMSA Satig Direktorii Baybars Dag ise
konusmasinda “Mayis ayinda diizenledigimiz
tanitimin ardindan, yeni Prestij’in en biiyiik filo
teslimatint TUREX Turizm’e gergeklestirdik.

Bu y1l 100 Prestij alacagiz

Teslimatta konugan TUREX Turizm Genel
Miidiirii Celal Kalkan, filolarinda degismesi
gereken araglarin bulundugunu belirterek, “Yeni

Prometeon’da hedef: 2040°ta Net Sifir!

Prometeon Tyre Group, 2024 Sirdurulebilirlik Raporu’nu paylast. 2040 yilinda Net Sifir hedefini
aciklayan Prometeon, kurulus yilindan bu yana sera gazi emisyonlarinda ylzde 35,8 oraninda azaltim
sagladi ve 2030 hedefini simdiden yakalayarak planlanandan daha yliksek oranda azaltim elde etti.

UNYANIN endiistriyel ve ticari  hedef belirledi.
Dlastik odakli global sirketi Yenilenebilir enerji kullanimini
Prometeon Tyre Group, 2024 yili  artirma konusundaki kararliligini
Siirdiiriilebilirlik Raporu’nu yayimladi. stirdiiren Prometeon, Grubun toplam
Cevresel, sosyal, yonetisimsel ve

elektrik kullaniminin %47,8’ini
ekonomik (ESG) olmak iizere dort ana yenilenebilir kaynaklardan sagliyor.
baglikta hazirlanan rapor;

Brezilya’da kullanilan elektrigin ise
stirdiiriilebilirlik hedeflerinin %100’1 yenilenebilir kaynaklardan
Prometeon’un operasyonlarinin ve saglanirken, Gravatai iiretim tesisi
stratejik karar alma siireclerinin

Kapsam 1 ve Kapsam 2 emisyonlari
ayrilmaz bir pargast oldugunu acisindan halihazirda karbon notr
vurguluyor.

konumda bulunuyor.
Rapor, sirketin ESG stratejisini Malzeme kullanimi ve atik yonetimi,
giiclendirirken, siirdiiriilebilirligin

Prometeon’un siirdiiriilebilirlik
Prometeon igin tiim alanlarda odak stratejisinin odaginda yer aliyor. 2024
haline geldiginin altin1 ¢iziyor. yilt itibariyla, kullanilan malzemelerin
%331 yenilenebilir kaynaklardan,

%1,89u ise geri doniigtiiriilmiig

iceriklerden olusuyor.

Bu oranlarim her yil artmasi
hedeflenirken, sirketin 2030 y1l1 i¢in
belirledigi hedef, toplamda %40
oraninda yenilenebilir ve geri
doniistiiriilmiis malzeme kullanimina
ulagmak.

Prometeon, bu oran1 2050 yilt
itibartyla %100’e ¢ikarmay1 amagliyor.
Atik yonetiminde de dnemli sonuglar
elde eden Prometeon, 2024 yili
itibartyla %98,2 oraninda atik geri
kazanimu saglayarak, 2030 yil1 i¢in
belirlenen %97°lik hedefin iizerine
cikmay1 bagardi. Prometeon I¢ Denetim,
Uyum Surdurtlebilirlik ve Kurumsal SEZON bitsede umutlar bitmiyor. Zorlu ge-

L-L

Systemtranspo
20, yila ozel Sprinter Pro vat|r|m|

Turizm tasimaciliginin énemli firmalarindan Systemtransport Turizm, yatinmlarini
araliksiz stirduriyor. Firma son olarak 20. yilina 6zel olarak Mercedes'ten 10 adet
1541 ekstra uzun Sprinter Pro yatinmi yapti. Araglarin ilk 5 adedi térenle teslim edildi.

veren Tagkin Arik, “Turizmciler olarak soniik bir
yaz sezonu gegirdik. Ama buna ragmen umutlari-

fliskiler Direktorii Nicolas Marchi, cen yaz sezonuna ragmen miisteri memnu-
miz1 yiiksek tutuyoruz. Biz tasimacilar i¢in miis-

2040’ta iklim Notrliigii Hedefi konuyla ilgili su degerlendirmede niyeti adina yatirimlarini siirdiiren firmalar

Prometeon, 2024 yili itibartyla,
kurulus yilindan bu yana sera gazi
(GHG) emisyonlarinda %?35,8
oraninda azaltim sagladi.
Boylece sirket, 2030 y1l1 i¢in
belirledigi %32’lik emisyon
azaltim hedefini alt1 yil
onceden agmay1 bagardi. Ayni
donemde, elektrik
kullaniminda da %13,6
oraninda azaltim kaydedildi.
Sirket, 2016 baz yila gore;
2025’te enerji kullanimini
%23, 2030 yilina kadar ise
%31 oraninda azaltmay1
hedefliyor. Prometeon, Paris
Anlagmasi’nda belirlenen 1,5
°C sinirtyla uyumlu bir yol
haritast dogrultusunda, 2040
yilinda iklim nétrliigiine ulagmak
gibi net ve iddiali bir uzun vadeli

bulundu: “Endiistriyel ve ticari lastik
sektoriinde siirdiiriilebilirlik, stratejik bir
onceliktir. ESG kriterlerini tedarik¢i
seciminden ¢aligsan refahina, finansal
yapilanmadan operasyonel
stireclere kadar tiim is modelimize
entegre etmemiz, ¢evresel, sosyal
ve ekonomik anlamda deger
yaratmamiza olanak taniyor. Bu
yaklagim yalnizca liderlik
konumumuzu giiclendirmekle
kalmiyor, ayn1 zamanda malzeme,
siire¢ ve iirlin performansinda
inovasyonu tegvik ediyor ve 2040
Net Sifir hedefimize kararlilikla
ilerlememizi sagliyor.
Siirdiiriilebilirlik, ayn1 zamanda bu
konulara giderek daha duyarli hale
gelen genc yetenekleri cekme
konusunda belirleyici bir faktor haline
geldi.”

var. Bunlardan birisi de turizm tagimaciligmin gii-
venilir firmalarindan Systemtransport Turizm
oldu. Firma 20. y1lina 6zel filosuna 10 adet 15+1
ekstra uzun Sprinter Pro katti. Hassoy Motorlu
Vasilar ile yapilan anlasma cercevesinde 10 adet
aracin ilk 5 adedi torenle teslim edildi. Araglar
Systemtransport Turizm Y6netim Kurulu Bagkani
Taskin Arik ile oglu Ata Tagkin Arik ve System-
transport Turizm Minibiis Filo Sorumlusu Nevzat
Giines’e teslim edildi. Yeni yatirimlarla ilgili bilgi

teri memnuniyeti herseyden 6nce geliyor. Bu ne-
denle de filomuzu daima geng tutmak zorundayiz.
Bu yil firmamizin 20. y1li... Buna 6zel olarak da
yatirimda Mercedes’in 15+1 ekstra uzun Sprinter
Pro aracini tercih ettik. Kalitesi, konforu ve sagla-
dig1 yakit tasarrufu ile tercihimizi Yildiz’dan yana
kullandik. Y1l sonuna kadar alimlarimiza devam
edecegiz. Oniimiizdeki yilin siparislerini de sim-
diden olugturduk. Insallah beklentilerimizin kargi-
ligin1 tagmacilar olarak fazlastyla aliriz” dedi.
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nan otobus kazalariyla baslamak isti-

yorum. Son iki hafta icinde yasanan
kazalar cok dustindtrtct bir hal aldi. Fir-
malarimizin denetimleri daha cok arttirma-
st lazim, strtictleri denetlemeleri lazim,
soforlerimizin de cok daha dikkatli olmala-
r lazim...

Once kendi canlarini, sonra cocuklarini
ve ailelerini sonra da otobiiste seyahat
eden yolcularin saghgini distinmeleri la-
zim. Onun ic¢in yoruldugu zaman otobiisu
kenara cekmesi lazim, yorgunken araba
kullanmamasi lazim. Kazalarin olus saatle-
rine baktig§imiz zaman, uykulama stirecini
gosteriyor, bu da bize bir sey soyliyor,
yani mesaj veriyor.

Onun icin firmalarimiz, soforlerini st-
rekli denetleyecekleri, siki denetim meka-
nizmalarini da Igisleri Bakanligi, Ulastirma
Bakanligi'nin kurmasi gerekiyor. Anlik so-
for girisi yaptlmasi icin bakanliktan talepte
bulunduk, bununla ilgili hentiz olumlu bir
cevap gelmedi. Bu meslek insaattan daha
onemli, uygulama insaat sektortinde var,
dericilik sektoriinde var, temizlik sektoriin-
de var ama maalesef karayolu yolcu tasi-
maciliginda yok. Sofor yorgun veya hasta
ise gelmedi, yerine ikame edecek sofor
yok; ne yapacagiz, yorgun soforii yola
gonderecegiz.

Onun icin bu konuda Ulastirma Bakan-
hgi'nin Igisleri Bakanhgi ile temasa gece-
rek bu sorunu cozmesi gerekiyor. Yani lis-
teye kayith ismi onceden belirtilmis sofor-
lerin, sigorta girisinin anhk yapilmasi la-
zim. Tersine bir durumda ise ki maalesef
boyle oluyor, kazalar otobis yolculugunda
caydirici gir etki yaratmaya devam ediyor.

Zaten ugaklar otobusle ayni fiyatta nere-
deyse, hatta bazen daha da ucuz yolcu ta-
siyor, demiryolu desen ayni...

Bir taraftan zarar eden demiryollariyla
rekabet ediyoruz diger taraftan eskiden
hep mizah yapardik rakibimiz Tirk Hava
Yollar (THY) diye hakikatten su anda raki-
bimiz havayollari. Sadece THY degil, Ana-
dolu Jet mi desen diger 6zel havayolu tasi-
macitlari mi; hepsi fiyatlarinin zaman za-
man otobdstin altina disurebiliyorlar.

Bu realite, ister istemez otobus sektor-
nin icerisindeki rekabeti de kortkliyor.
Ama iste zaten para kazanmakta zorlanan
firmalar acisindan bu rekabet, 6limciil
olabiliyor. Kaza boyutuna tekrar gelirsek,
firmalarimizin mutlaka akilli sistemlerle
soforlerini denetlenmesi lazim, yorgun
olan soforleri yola gondermemesi lazim,

B U haftaki yazima son gtinlerde yasa-

SEYAHAT

soforlerin yasal strelerin tizerinde araba
strmesini denetleyip takip etmeleri ve en-
gellemeleri lazim. Yoksa bu kazalar arta-
rak devam eder.

Bakin kazalarin maliyetleri itibariyle ka-
zalar, sektoriin en onemli sorunlari haline

elmeye basladi, insallah bundan sonra

Euna benzer kazalar yasanmaz. Dedigim
gibi mutlaka buna bir ¢c6ztim tretilmesi la-
zim, denetim yapilmasi lazim.

TATSIZ BiR SEZON YASADIK

ARIM yamalak bir sezonu geride bi-
Yraktlk, baslamasiyla bitmesi bir oldu.

Simdi okullar acilacak bir hareket
olacak, ardindan bir anda kis sezonunda
kendimizi bulacagiz. Kisin bizi bekleyen
en buyuk zorluk, %avayollarlyla yapacagi-
miz fiyat rekabetidir.

Onun icin firmalarimizin bos sefer yap-
mamalari lazim, doluluk oranlarina gore
sefer yapmalari lazim, 6zellikle ucaklarin
olmadigi hatlara arag stirmeleri, seferler
diizenlemeleri lazim. Uzun hatlarda cali-
san otobiisleri kisin kisa ve orta mesafeli
hatlarda kullanmak lazim. Yoksa ucaklarin
oldugu hatlara yolcu tasimak artik hayal
oldu olmaya da devam ediyor. Sektorde
son 20 sene icerisinde ylizde 50'ye yakin
cok ciddi bir daralma oldu, bu daralma ve
firmalardaki kan kaybi, bu kis daha da de-
vam edecek. Oyle ki, pandemi donemin-
den daha da sorunlu, daha durgun bir kis
yasayacagimizi distiniyorum, insallah di-
stindigum gibi olmaz tabii...

Cok aci ama cok acik konusayim; ben
sektor adina ilk kez bu kadar kaygiliyim.

Biz bir hizmet sektoriyiz. Relabette
ayakta durabilmek icin kaliteye surekli ya-
tinm yapmak durumundayiz. Ama ote ta-
raftan kazan¢ olmayinca kalite de olmu-
Kor, kalite olmayinca kazalara davetiye ci-

artiyoruz. Onun icin mutlaka strtcdlerin
haklarini, sorumluluklarini belirleyen birta-
kim diizenlemeler yapilmasi lazim.

Soforlerin, 6zellikle de ticari arac stirt-
ciilerinin ¢ok kapsamli egitimlerden geci-
rilmesi lazim. Bu konuda Ulastirma Bakan-
g olsun, Icisleri Bakanhgi olsun ve gerek-
se de Milli Egitim Bakanligi olsun, ortak
projeler gelistirmeleri lazim. Ctinkt s6for
sorunu sadece bu sektoriin degil memleke-
tin bir sorunu. Bu konuya kalici ¢oztimler
Eelistiremezsek, hem bir yandan 6limcil

azalar devam eder diger taraftan da direk-
siyona gecirecek sofor bulamayiz.

Bunun ¢oziimi soforlerin egitimlerini

Biz yolumuza
R T

tam almalarindan geciyor. Meslegi cazip
hale getirmek ve tercih edilmesini sagla-
mak adina otobus soforlerinin sehirlerarasi
veya turizm otobus soforlerinin maaslari-
nin dolgun olmasi lazim, mevsimlik isci
gibi calistirlmamasi lazim. Kimi bulursan
onu gonderiyorsun mecburen, otobs islet-
meci%igi acisindan cok zor bir siirec haki-
katten. Maddi anlamda cok zor bir stirece
giriyoruz insallah soylediklerimizin tersi
olur; zira kis aylarinda buyik bir issizlik
yasanacagini on goriiyoruz, ama insallah
oyle olmaz da diyoruz bir taraftan.

iCINDE TURIST OLAN ARAC BAGLANMAZ

¢6zimd icin her platformda miicade-
le veriyoruz. Basta Ulastirma ve Icis-
leri olmak tizere ilgili tim bakanliklarla
EérUszor, raporlar hazirhyor, c6ziim tale-
inde bulunuyoruz. Derdimizi dile getiri-
Koruz, ama maalesef soylenenler s6zde ve
agit ustiinde kahyor. Boyle olunca da gi-
derek kangrenlesmeye baslayan sofor soru-
nu daha da kétilesiyor.

Oyle bir yere geldik ki, otobds firmalari-
miz otobuse sofor bulamiyorlar, nitelikli
sofor sayisi her gecen giin azaliyor. Cozim
adina ¢alisma yasi 69’a cikti ama o da tat-
min etmiyor. Tabii bizim de soforleri mev-
simlik isci gibi calistirmamiz dogru degil;
adam haklarini, sorumluluklarini bilecek,
bunu meslek olarak kabul edecek, kayda
deger bir geliri olacak, calisma sartlari iyi
olacak, dinlenme sartlari iyi olacak...

Dedigim gibi bu konuda Icisleri Bakanl-
g1'na c¢ok is distyor; teorik olarak da Milli
Egitim Bakanligi ve Ulastirma Bakanligi bir
araya gelip, kokli bir ¢oztim bulmasi gere-
kiyor. Firmalar tarafindan soforlerin de
cok siki bir sekilde denetlenmesi lazim.
Ben hep soyliyorum firmalara i¢ denetim
sistemi kurulmasi zorunlulugu getirip, so-
forleri elektronik ortamda takip edip, yan-
lis soforiin direksiyona oturmasini engelle-
mesi lazim. Su anda Igisleri Bakanhgi’'na
bu buradan bir mesaj olsun; icinde yolcu
olan bir arag, gidecegi noktaya kadar yol-
cunundur. Gittigi noktada sofore ceza ve-
receksen verirsin, arabayi baglayacaksan
baglarsin ama icinde yolcu varken, turist
varken hele arabayi baglamak akil isi de-
%il. Bu Tark turizmine, insan haklarina ay-

irt bir seydir, onun i¢in bu konuda belge
konusunu mutlaka bizim cozmemiz lazim.

UKOME kararlariyla Ulastirma Bakanli-
g1’'nin Karayolu Tasima Kanunu gelisiyor,

B IZ sivil kuruluslar olarak sorunlarin
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Tiirkiye’nin her yerinden

-

Mustafa YILDIRIM

bunlari gideremedik bir turli. Bu arada 8
Ekim’de kapsamli bir toplanti yapilacak,
bu celisme meselesini bu toplantinin giin-
demine tasiyacagiz. Insallah ilgililer gelir,
orada bu sorunu masaya yatirir cozeriz
diye dustntyorum.

UKOME ayri bir belge veriyor, orasi ayri
bir belge veriyor, belediyeler ayri bir sey
yapiyor; onun icin de tasimaci bin turlt
sorun yasiyor Istanbul icinde. Iginde turist
olan bir arabanin baglanmasi Tirk turizmi
acisindan utang verici bir gelismedir. Bu
konuda da gevirmeyi yapan, cezayi yazan
polislerin de bunu diistinmesi, degerlendir-
mesi, insiyatif almasi lazim. O ara¢ o anda
turistlerindir, gidecegi yere kadar onlari
gondermek zorundadir.

Gittigi yerde ceza verilmesi gerekiyorsa
daha agir ver ama orada ver. Iginde turist
olan arabayi baglamak, hele hele havaala-
nina giderken ucagini kaciracak riske gir-
mis ise. Bu kabul edilebilir bir durum de-
gil. Bunun icin insallah 8 Ekim’deki top-
antida konuyu enine boyuna masaya yati-
rip onerilerimizi dikkate alirlar ve ¢ozim
uretiriz diye dustiniyorum. Herkesin Zafer
Bayrami’ni kutluyorum.
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ZAFER BAYRAMI

LU OLSUN

ERDEM YUCEL




30 ALLSTOS

Zafel- Bayraml

30 AGUSTOS
ZAFER BAYRAMI
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Cumbhurtyetimizin
temellerini atan bu
buyuk zafert

minnetle aniyoruz.
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30 AGUSTOS

Bu zafer, bir milletin bagimsizhk ve
6zgurlik askiyla neleri
basarabileceginin en buyuk kanitidir.

30 Agustos Zafer Bayramimiz kutlu
olsun!




Bu vatan icin can veren tUm
kahramanlarimizin ruhu sad olsun.

Memleketimizi esir etmek
istiyen diismanlari behemehal
maglip edecegimize olan
emniyet ve itimadim bir dakika
olsun sarsilmamustir.

)45.

30 Agustos Zafer
Bayrami'ni birlik
ve beraberlik
icinde kutluyoruz.

S U ME R Rent-A-BUS

EM HUR @ 05319019719 @ infoaminiturizm.com

& www.miniturizm.com

DESTTANSI

30 Agustos Zafer

Bayrami’ni gurur ve
coskuyla kutlariz.
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Kutlu Glsun

Gelecege umutla
bakmamizi saglayan bu

blyuk zaferi kutluyoruz.
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) | > U N | 30 Agustos Zafer

Bayramimiz kutlu olsun.
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Kurucumuz Hidir Sahin ve esi Necibe Sahin

Kurucumuz Hidir Sahin ve esi Necibe Sahin'in aramizdan

ayriliginin 45, Sene-i devriyesinde kendilerini rahmert,

siitkran ve 6zlemle amiyoruz.

Kurucumuzun manevi énderliginde 1978 ytlinda baglayan

yoleulugumuzu ilk giinkii istek ve heyecanla siirdiiriiyoruz.

@mapar

YALCIN SAHIN
YONETIM KURULU BASKANI



ANMA

Hidir Usta Otomotiv kurucusu

HIDIR SAHIN:/

aramizdan ayrilisinin 45. yilinda
saygl ve rahmetle antyorum.

TOFED, TOSEV VE IPRU
KURUCU VE ONURSAL BASKANI
GALIP OZTURK



Hidir Usta Otomotiv kurucusu

HIDIR SAHIN:

aramizdan ayrilisinin 45. yilinda
saygl ve rahmetle aniyoruz.
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ANMA

Hidir Usta Otomotiv kurucusu

HIDIR SAHIN:

aramizdan ayrilisinin 45. yilinda
saygl ve rahmetle aniyoruz.
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Hidir Usta Otomotiv kurucusu

Hidir SAHIN.

aramizdan ayrilisinin 45. yilinda
saygl ve rahmetle amiyoruz.
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Hidir Usta Otomotiv kurucusu

Hidir SAHIN..

aramizdan ayrilisinin 45. yilinda
saygl ve rahmetle aniyoruz.
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Hidir Usta Otomotiv kurucusu

Hidir SAHIN.

aramizdan ayrilisinin 45. yilinda
saygl ve rahmetle amiyoruz.
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Hidir Usta Otomotiv kurucusu

Hidir SAHIN..

aramizdan ayrilisinin 45. yilinda
saygl ve rahmetle aniyoruz.
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Hidir Usta Otomotiv kurucusu

Hidir SAHIN.

aramizdan ayrilisinin 45. yilinda
saygl ve rahmetle amiyoruz.

Hidir Usta Otomotiv kurucusu

Hidir SAHIN..

aramizdan ayrilisinin 45. yilinda
saygl ve rahmetle aniyoruz.
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