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G
EÇEN yõl turizmde kõsmi 
bir iyileşme yaşandõ. 
Hem turist sayõsõ hem 

gelirinde bir miktar artõş yaşandõ. 
Öngörüler, 2025�te de büyü-
menin devam edeceği yönün-
deydi. Artõk 2025�in son çeyre-
ğine gireceğiz. Ama böyle bir 
büyüme olmadõ, bundan sonraki 
aylarda da olmayacak. Ölçüm-
lere göre, turizmde geçen yõla 
oranla yer yer yüzde 210-20�lere 
varan bir daralma yaşanmõş. 
Bu daralma, özellikle gelişmiş 
ülkelerden gelen turist cephe-
sinde çok daha ciddi oranlarda. 

Başta Almanlar olmak üzere, 
bu yõl ülkemize gelen Avrupalõ 
sayõsõnda yõkõcõ derecede geri-
leme var. Keza Rus turistler de 
ülkemizi terk etmeye başladõ. 
Yunanistan onlarõn yeni rotasõ 
konumunda. Peki neden; biz 
ülke olarak bir 
cennet olsak da, 
pahalõyõz, gelen 
kişi cenneti ya-
şayamõyor. Ta-
mam enflasyon 
ama, bizim fõr-
satçõlõğõmõz her 
şeyi bozuyor.
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SON, yõllarda büyük hõzla kan ve güç kaybõ yaşõyor 
bu vefalõ sektör. Ve her yaz sezonu öncesi, �belki 
bu kez� diye umutlanõr durur! Ve maalesef sezonlar 
da hep hayal kõrõklõklarõyla son bulur; tabii daha 
da çok eriyiverir sektör. 2025 yaz sezonuna da 
bu duygu ve umutlarla �merhaba� dedik. Eski 
günlerdeki gibi olmasa da, �iyi olur inşallah� dedik. 
Tablo aynõ tablo! Bõrakõn ek seferleri, normal se-
ferlerde dahi yüzde 100 doluluklara ulaşamadõk. 
Yolcunun karşõsõna çõkõp mağrurla, �yerimiz yok� 
diyemedik. Nereye gitsen yer bulursun. Öte taraftan 
son 2 yõlda, özellikle de yaz sezonunda taşõma fi-
yatlarõmõzõ önemli oranda artõrõyorduk, bu sezonda 
onu da pek yapamadõk. Yeterince iş yoktu, yete-
rince para kazanamadõk. Geldik bugüne! Sezon 
artõk sona eriyor. 15-20 gün, üniversitelilerin bir 
hareketliliği yaşanõr. Ardõndan kesat mõ dersiniz, 
ölü sezon mu! Neyse ne; işler bõçak gibi kesilecek. 
Ama otobüslerimiz yine yollarda olacak; bir farkla 
onlar bu süre zarfõnda sadece �zarar� taşõyacaklar.    

YANDA, �sorun varsa çözüm arayõşlarõ da var� demişiz. 
Evet otobüsçünün sorunu çok ve ağõr, ama çözümsüz 
değil. Yardõm alsak daha iyi olur tabii, ama alamõyoruz. 
Buna rağmen çözüm mümkün ve bu da bizde! Ya-
zacaklarõmõz yeni değil, belki her 3-5 ayda bir aynõ 
şeyleri yazarõz. Sektör büyükleri ve bilenlerimiz de 
aynõ şeyleri söyler durur. Reçete net: Kazancõ artõrmanõn 
yolu yoksa, gideri kõsacağõz! Bu da, kaynak israfõnõ 
önlemek, verimliliği artõrmaktan geçer. Dedik ya 7-8 
ay ototbüslerimiz �zarar� taşõyacak. Niye taşõsõn ki, 
bunu önlemek elimizde değil mi? Niye boşa yakõn 4 
otobüs kaldõralõm; bunun yerine 1 dolu otobüs kaldõrõp 
3 otobüsün maliyetinden kurtulmak elimizde değil 
mi! Evet ticaret yapõyoruz, aynõ yöne çalõşanlarla 
rakibiz, ama diğer taraftan batmakta olan gemide 
kaderimiz aynõ, neden geminin batmamasõ için ortak 
mücadele vermeyelim? Ortalama 8 ay iş yok, bunu 
fõrsata dönüştürmek mümkün. Bu kez nihai olarak, 
sivil kuruluşlarõmõzla birlikte bu ölü sezonu yapõsal 
değişimlerin formüle edileceği bir sezona dönüştürelim. 

Paralõ turist bizden kaçõyor

Son yõllarda olduğu gibi, otobüsçü için bu sezon da tam bir hayal kõrõklõğõ. Bõrakõn yaralarõ sarmayõ, firmalar bu yõlõn 
kalanõnõ finanse edecek bir geliri dahi elde edemedi. Üniversitelilerin hareketliği olacak, ardõndan 7-8 aylõk koca bir ölü 
sezon. Otobüslerimizle �zararõ� taşõyacağõz. Hep söyleriz; ama bu ölü sezon gelecek için bir planlama sezonu olabilir.

Sayfa 12�de

Belgeyi kiraya 
vermek YANLIŞ!
BU ara turizm taşõmada �belge ti-
careti� çokça yapõlmaya başlandõ. 
İlk bakõşta, �masum� gibi görünse 
de, bunun belge sahibine faturasõ 
ağõr olabiliyor. Sektör Meclisi Turizm 
Komisyonu Başkanõ, TTDER Baş-
kan Vekili Mehmet Öksüz, konuyu 
her fõrsatta dile getirip, firma sa-
hiplerine uyarõda bulunuyor. Öksüz, 
gazetemiz aracõlõğõyla dikkat çeken 
bir açõklama daha yaptõ. İşte açõk-
lama: Bir söz vardõr �denize düşen 
yõlana sarõlõr�. Evet biz taşõmacõlar 
zor günlerden geçiyoruz. Bizleri 
doyuracak oranda iş olmuyor. Kimi 
frmalarõmõz, bu zor karşõsõnda tõpkõ 
yõlana sarõlma misali, D2 belgesini 
kiraya veriyor. Bilmiyor ki yõlan bu 
sokar ve soktuğunda da kurtuluş 
yoktur. Kiraya vererek 3-5 kuruş 
kazanõyorsun ama onun bütün ku-
suru senindir, bütün suçu senindir, 
bütün cezasõnõ sen ödersin. Günü 
kurtarma açõsõndan baktõğõnda ca-
zip gibi görünse de meslektaşlarõma 
tavsiyem bu yola başvurmamalarõ. 
Dahasõ bunu önlemek için bir yasal 
mevzuata da ihtiyaç vardõr... 

KESAT, yapõsal dönüşüm 
için bulunmaz bir FIRSAT

Sayfa 18�de Sayfa 10�da

MAN başarõlõ 
bayilerini 
ödüllendirdi

EVET, sõkõntõ diz boyu! Karamsarlõğa 
kapõlmak işten bile değil; kapõlanõ 
da suçlamamak lazõm. Ancak böyle 
dönemlerde �birliği� teşkil eden sivil 
kuruluşlarõn önemi bir kat daha ar-
tõyor. Onlarõn karamsar olmak gibi 
bir lüksü yok, zira çözüm merkezi 
olmak zorundalar... Bizim örgütler 
de bunu yapmaya çalõşõyorlar, yeterli 
destek olsa, çalõşmanõn çok daha 
ötesine geçip çözüm üretirler. Ge-

çen hafta TTDER Başkan Vekili 
Mehmet Öksüz�ün organizasyonu 
ile TOFED, TOF ve TTDER yönetimi 
sorunlarõn ele alõndõğõ, çözüm for-
müllerinin masaya yatõrõldõğõ geniş 
bir toplantõ gerçekleştirdi. TOFED 
Genel Merkezi�ndeki toplantõda, 
öncelikli olarak turizm taşõmacõlarõnõn 
genelde ve İstanbul yerelinde ya-
şadõğõ acil sorunlar ele alõndõ. Bu 
alanda yaşanan yetki karmaşasõ 

nedeniyle turizmcilerin çok büyük 
sõkõntõlar yaşadõğõnõn dile getirildiği 
toplantõda, mevzuatlarõn sõnõrlarõnõn 
daha net şekilde  çizilmesi gerektiği 
vurgulandõ. Toplantõda ayrõca şe-
hirlerarasõ otobüsçülerin durumu 
da ele alõndõ. Sezonun sona erdiği, 
ölü sezonun çok zorlu geçeceğinin 
vurgulandõğõ toplantõda, acil ve ra-
dikal önlemlerin alõnmasõ ve yürür-
lüğe sokulmasõnõn zarureti belirtildi

Mercedes 
SPRINTER 
30 yaşõnda!

TUREX�e 33 
Yeni Prestij 
teslimatõ...

Sorun varsa çözüm arayõşõ bitmez
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Otobüs yatõrõmcõsõ artõk 
daha bilinçli ve �seçici�

Mercedes-Benz Türk Otobüs Pazarlama ve Satõş Direktörü Osman N. Aksoy:
2

D
EĞİŞİM, hayatõn temelinde var... Dünden bugüne otobüsçülük de çok ciddi değişimlere uğradõ, 
uğramaya da devam ediyor. Şöyle bir geriye dönüp bakõn, her şeyin nasõl baş döndürücü şekilde 
değiştiğini daha iyi görebilirsiniz. Bu doğal değişim ve dönüşüm; bir de koşullarõn dayatmasõyla or-

taya çõkan zorunlu bir değişim var. Otobüsçülük, son 10-15 yõl içerisinde diğer modlarõnõn palazlanmasõ 
sonucu giderek kan kaybetmeye başladõ. Erime, devam ediyor. Bu baskõnõn bir sonucu olarak, hizmet 
sunma biçimleri, yatõrõm biçimleri, istihdam biçimleri vs de değişime uğruyor. Yakõn tarihe kadar hesapsõz 
kitapsõz yapõlan yatõrõmlar, artõk çok temkinli şekilde yapõlmaya başlandõ. İnsanlar artõk en küçük detayõn 

bile hesabõnõ yapõyor. Yatõrõm planlamasõ yaparken, �karşõlõğõ var mõ� diye bakõyor. Haklõ da. Nitekim büyük 
otobüs pazarõnõn kesintisiz lideri Mercedes-Benz Türk�ün Otobüs Pazarlama ve Satõş Direktörü Osman 
Nuri Aksoy da, bu duruma dikkat çekerek, �Yatõrõmlar daha temkinli seyir izledi. Finansal kaynaklara erişim-
deki dikkatli yaklaşõm, yatõrõm kararlarõnõn daha seçici ve planlõ alõnmasõna neden oldu. Bu durum pazarda 
belirli bir yavaşlamaya yol açsa da sürecin, sektörde daha sürdürülebilir ve bilinçli yatõrõmlarõ beraberinde 
getirdiğini söyleyebiliriz� diye açõklama yaptõ. Çok çarpõcõ bir söyleşi oldu. Pazar ve sektörün durumuyla 
alakalõ olarak zengin içeriğe sahip söyleşimizi, ilgiyle okuyacaksõnõz. İşte Osman Nuri Aksoy ile söyleşimiz:

GÜLEGÜLE: 2025 yõlõnõn ilk yarõsõnõ geride 
bõraktõk. Pazar açõsõndan ilk 6 ayõ değerlendirir 
misiniz? 
 
PLANLI VE SEÇİCİ YATIRIMLAR 
 
AKSOY: 2025�in ilk yarõsõnda şehirlerarasõ otobüs 
pazarõ, geçtiğimiz yõlõn aynõ dönemine göre daha 
temkinli bir seyir izledi. Finansal kaynaklara 
erişimdeki dikkatli yaklaşõm, yatõrõm kararlarõnõn 
daha seçici ve planlõ şekilde alõnmasõna neden oldu. 
Bu durum, pazarda belirli bir yavaşlamaya yol açsa 
da sürecin, sektörde daha sürdürülebilir ve bilinçli 
yatõrõmlarõ beraberinde getirdiğini söyleyebiliriz. 
Yõlõn geri kalanõnda da benzer bir eğilim devam 
edebilir; ancak sektördeki gelişmeleri yakõndan 
takip ederek müşterilerimize en uygun çözümleri 
sunmayõ sürdüreceğiz. Türkiye�de şehirler arasõ 
otobüs pazarõndaki güçlü konumumuz, 
müşterilerimizin markamõza duyduğu uzun vadeli 
güvenin bir göstergesi. Bu güveni korumak ve 
beklentilerin ötesine geçmek en temel 
sorumluluğumuz. Araç yatõrõmlarõnda Mercedes-
Benz Türk�ü tercih eden müşterilerimizin yatõrõm 
değerlerini korumaya devam ettiklerini 
memnuniyetle gözlemliyoruz. 

Yõlõn ilk altõ ayõnda da müşteri geri bildirimlerine 
odaklanarak ürünlerimizi geliştirdik, satõş sonrasõ 
hizmet kalitemizi sürdürdük ve esnek finansman 
çözümlerimizle müşterilerimizin yanõnda olduk. Bu 
dönemi, beklentilerimizle uyumlu bir şekilde 
geçirdiğimizi söyleyebilirim. 
 
GÜLEGÜLE: Rakamlar açõsõndan öngörüleriniz 
neydi, karşõlõk buldu mu? Bir de geçen yõlõn aynõ 
dönemi ile bir kõyaslama yapabilir misiniz? 
 
PAZARIN YAPISI DA DEĞİŞİYOR 
 
AKSOY: 2025�in ilk 6 ayõna yönelik öngörülerimiz 
büyük ölçüde gerçekleşti. Pazardaki genel 
hareketlilik geçen yõlõn aynõ dönemine kõyasla daha 
temkinli bir yapõya bürünse de Mercedes-Benz Türk 
olarak planladõğõmõz satõş hedeflerine ulaştõk. Bu da 
stratejimizin sağlam temellere dayandõğõnõ 
gösteriyor. Pazar, giderek daha fazla orta ve uzun 
vadeli finansal planlama ile yapõlan, servis 
sözleşmeleriyle desteklenen ve işletme maliyetlerini 
gözeten yatõrõmlar üzerinden şekilleniyor. Bu daha 
profesyonel yaklaşõm, pazarda kalite ve 
sürdürülebilirliğin önceliklendirildiğine işaret 
ediyor. Aynõ zamanda, pazarõn yapõsõnda da 
değişimler gözlemliyoruz. Özellikle turizm 
taşõmacõlõğõna yönelik alõmlarõn toplam içindeki 
payõ artarken, bireysel yatõrõmcõlar da takas ve ikinci 
el sistemlerinin sunduğu avantajlarla daha yeni ve 
donanõmlõ araçlara ulaşabiliyor. 

Mercedes-Benz Türk olarak bu dönüşümü güçlü 
BusStore markamõz, müşterilerimizin ihtiyaçlarõna 
özel geliştirdiğimiz yeni ve ikinci el araçlara yönelik 
esnek finansman modellerimiz, geniş bayi ve servis 
ağõmõz ile desteklemeye devam ediyoruz. Tüm bu 
unsurlar sayesinde, ürünlerimizin tüm yaşam 
döngüsü boyunca müşterilerimize sürdürülebilir 
çözümler sunmayõ sürdürüyoruz. 
 
GÜLEGÜLE: Ekonomik koşullar nedeniyle 
şehirler arasõ otobüs sektöründe bir daralma 
olduğu ifade ediliyor, sizin pazar rakamlarõ da 
bunu doğrular nitelikte mi? 
 
TURİZMDE HAREKETLİLİK VAR 
 
AKSOY: Pazarõ daha sağlõklõ analiz edebilmek için 
segment bazlõ bir değerlendirme yapmak önemli. 
2025�in ilk yarõsõnda şehirler arasõ otobüs 
segmentinde, genel ekonomik koşullarõn etkisiyle 
daha temkinli bir yatõrõm yaklaşõmõ gözlemledik. 
Mevcut faiz oranlarõ, finansmana erişimdeki 
hassasiyetler ve operasyonel maliyetlerdeki artõş 
gibi etkenler firmalarõn karar alma süreçlerini 
etkiledi. Ancak bu dönemde pazar sadece 
daralmadan ibaret değildi; özellikle turizm 
taşõmacõlõğõ segmentinde ciddi bir hareketlilik ve 
canlõlõk söz konusu oldu. Turizm amaçlõ alõmlarõn 
toplam içindeki payõnda anlamlõ bir artõş 
gözlemliyoruz. Bu eğilimde, ürünlerimizde 
yaptõğõmõz geliştirmelerin ve kullanõcõ deneyimini 

ön planda tutan çözümlerimizin önemli katkõ 
sağladõğõnõ söyleyebiliriz. 
 
GÜLEGÜLE: Turizmde rakamlar umut verici olsa 
da, artan maliyetler nedeniyle özellikle taşõmacõlar 
büyük sõkõntõlar yaşõyor, bu durum otobüs 
yatõrõmlarõnõ olumsuz etkiliyor mu? 
 
TURİZMDE YATIRIM DEVAM EDECEK 
 
AKSOY: 2024 yõlõ turizm segmenti açõsõndan 
oldukça hareketli geçti ve bu dinamizm 2025'in ilk 
yarõsõnda da etkisini sürdürdü. Pandemi döneminde 
daha küçük araçlara yönelen turizm taşõmacõlõğõ, 
yeniden otobüse dönüş trendine girdi. Özellikle 
kalabalõk gruplara yönelik kültür ve yurt dõşõ 
turlarõnõn artmasõyla birlikte otobüs tercihleri 
yükselişe geçti. Yabancõ turist sayõsõndaki artõşõn 
yanõ sõra, yerli turistin otobüsle yapõlan kültür 
turlarõna ilgisi, sektörde güçlü bir talep yarattõ. 

Bu talep, yaz sezonunda konforlu ve güvenli 
otobüslere erişim ihtiyacõnõ artõrõrken, turizm 
taşõmacõlarõ da filolarõnõ büyütme ve yenileme 
yönünde planlamalar yapmaya başladõ. Elbette 
maliyet artõşlarõ sektör genelinde dikkatle 
yönetilmesi gereken bir konu olmaya devam ediyor; 
ancak biz Mercedes-Benz Türk olarak bu süreçte 
müşterilerimize sunduğumuz esnek finansman 
çözümleri, düşük işletme maliyetli araçlarõmõz ve 
Satõş Sonrasõ Hizmetlerde güçlü desteğimizle 
yatõrõm kararlarõnõ kolaylaştõrmayõ sürdürüyoruz. 
Turizmdeki canlõlõk õşõğõnda, otobüs yatõrõmlarõnõn 
önümüzdeki dönemde de istikrarlõ şekilde devam 
edeceğini öngörüyoruz. 
 
GÜLEGÜLE: Beklentisi yüksek bir sezona girdik. 
Gerek firmalar gerekse de bireysel yatõrõmcõlar 
ciddi otobüs alõmlarõ yaptõ. Yine markanõz en çok 
tercih edilen oldu. Bunu neye bağlõyorsunuz? 
 
MÜŞTERİLERİMİZ BİZE GÜVENİYOR 
 
AKSOY: Bugünün yatõrõmcõlarõ kararlarõnõ sadece 
sezgisel değil, ölçülebilir fayda ve uzun vadeli 
değerler üzerinden veriyor. Biz de Mercedes-Benz 
Türk olarak bu dönüşüme uygun şekilde, ürün 
kalitesinden Satõş Sonrasõ Hizmetlere, finansman 
çözümlerinden ikinci el desteğine kadar bütünsel bir 
değer zinciri sunuyoruz. Araçlarõmõzõn yüksek ikinci 
el değeri, yakõt verimliliği, dijital sistemlerle 
sağlanan operasyonel kontrol avantajõ ve geniş  
yetkiservis ağõmõz; güvenlik, konfor ve estetik gibi 

unsurlarla birleşince müşterilerimizin tercihinde 
etkili oluyor. 

Müşterilerimizin markamõza duyduğu güven, 
yõllardõr istikrarlõ biçimde sürdürdüğümüz ürün ve 
hizmet kalitesinin bir sonucu. Özellikle 7 gün 24 
saat ulaşõlabilir Satõş Sonrasõ Hizmetlerimiz ve 
aracõn her yaşõnda sürdürülebilir performansõnõ 
destekleyen altyapõmõz, tercih edilmemizi 
güçlendiren önemli etkenler arasõnda. 
 
GÜLEGÜLE: Sunduğunuz kredi kolaylõğõnõn da 
bu tercihte etkisi var mõ? Örneğin sattõğõnõz 
otobüslerin yüzde kaçõna finansal destek 
sağladõnõz? 
 
YÜZDE 85�E FİNANSAL DESTEK VERDİK 
 
AKSOY: Finansman, otobüs yatõrõmlarõnda 
kuşkusuz belirleyici bir unsur. Mercedes-Benz 
Kamyon Finansman ile müşterilerimize ihtiyaçlarõna 
özel, esnek ve güvenli finansman çözümleri 
sunuyoruz.  2025�in ilk yarõsõnda yaptõğõmõz 
satõşlarõn yaklaşõk yüzde 85�i doğrudan sunduğumuz 
finansman destekleriyle gerçekleşti. 

Ayrõca, mevcut ekonomik konjonktürde 
yatõrõmcõlarõmõzõn �bugünden fiyat ve ödeme planõnõ 
bilerek� hareket etmek istemesi, sabit fiyatlõ 
anlaşmalarõmõza olan ilgiyi artõrõyor. Bu doğrultuda 
bayi ağõmõz üzerinden sunduğumuz sabit fiyat 
opsiyonlarõ, müşterilerimizin risklerini minimize 
etmelerine yardõmcõ oluyor. 
 
GÜLEGÜLE: Artõk gelenek haline getirdiniz, her 
yõl otobüslerde ciddi yenilikler yapõyorsunuz. Bu 
yõl da 25 yenilikle müşterinin karşõsõna çõktõnõz. 
Neye göre yenilikleri tespit ediyorsunuz? 
 
YENİLİKLERLE HAYATI KOLAYLAŞTIRDIK 
 
AKSOY: Mercedes-Benz Türk olarak ürün 
geliştirme süreçlerimizin merkezinde kullanõcõ geri 
bildirimleri ve saha gözlemleri yer alõyor. Her yõl 
düzenli olarak şehirler arasõ seyahatler 
gerçekleştiriyor, kaptanlarõmõz, host/hosteslerimiz 
ve yolcularla birebir görüşerek gerçek kullanõm 
koşullarõnõ yerinde gözlemliyoruz. 

2025 model araçlarõmõzda sunduğumuz 25 
yenilik de bu sürecin bir ürünü. Teknolojik 
gelişmeleri takip etmenin yanõ sõra, bu yenilikleri 
kullanõcõ deneyimi, mevzuat uyumu ve operasyonel 
ihtiyaçlar gibi farklõ boyutlarda değerlendirerek 
uygulamaya alõyoruz. Böylece sadece güncel değil, 

aynõ zamanda geleceğe hazõr ürünler geliştiriyoruz. 
 
GÜLEGÜLE: Elektrikli araç her alanda 
yaygõnlaşõyor. Şehiriçi derken şehirlerarasõ 
otobüslerde de elektrikli yarõşõ başladõ. Bu konuda 
öngörünüz ne, neler söylersiniz? 
 
AKSOY: Elektrifikasyon süreci özellikle şehir içi taşõ-
macõlõkta daha hõzlõ ilerliyor. Çünkü burada operasy-
onel çevrimler daha kõsa ve altyapõ yatõrõmlarõ daha ko-
lay planlanabilir. Şehirler arasõ taşõmacõlõkta ise men-
zil, batarya ömrü, şarj süresi ve altyapõ gibi unsurlar 
sürecin daha kademeli ilerlemesine neden oluyor. 
 
GÜLEGÜLE: Mercedes-Benz'in de bu alanda çalõş-
masõ var mõ, varsa hangi aşamada? Örneğin bunun-
la ilgili bir tarih zikredebiliyor musunuz? 
 
HER TÜRLÜ DÖNÜŞÜME HAZIRIZ 
 
AKSOY: Mercedes-Benz Türk olarak, bu dönüşümün 
bilincindeyiz ve hazõrlõklarõmõzõ buna göre sürdürüy-
oruz. Şehir içi segmentte 2018�den bu yana eCitaro 
modelimiz ürün portföyümüzde yer alõyor. Avrupa�da 
şehir içi otobüslerin yüzde 50�sinden fazlasõnõn artõk 
elektrikli olmasõ bu geçişin hõzõnõ gösteriyor. Ayrõca 
daha kõsa mesafeli taşõmacõlõk için eIntouro modelim-
izi lanse ettik. Kamyon tarafõnda ise eActros 600 mod-
elimiz �International Truck of the Year 2025� ödülünü 
aldõ; bu model 600 kWh üzerindeki batarya kapasite-
siyle 500 km�ye kadar menzil sunabiliyor. Alternatif 
yakõtlõ ve hidrojenli araçlarõmõz da portföyümüzde yer 
alõyor. Şehirler arasõ segmentte bu dönüşüm daha 
temkinli ilerlese de altyapõ ve regülasyonlarõn gelişme-
siyle birlikte burada da önemli adõmlar atõlacağõnõ 
öngörüyoruz. 
 
GÜLEGÜLE: Sezon öngörünüzü alabilir miyiz, 
umutlarõn karşõlõk bulacağõ bir sezon olur mu? 
 
AKSOY: 2025 sezonu, özellikle yaz aylarõnda hem 
şehirler arasõ hem de turizm taşõmacõlõğõ açõsõndan 
hareketli geçiyor. Mercedes-Benz Türk olarak her za-
man arz-talep dengesini gözeterek planlama yapõyor, 
bu sayede sektörden olumlu geri bildirimler alõyoruz. 
Müşterilerimizi sadece �müşteri� olarak değil, geniş 
bir ailenin parçasõ olarak görüyoruz ve onlarla sürekli 
iletişim halindeyiz. Sezonun geri kalanõnda da bu iş or-
taklõğõ anlayõşõyla müşterilerimizin beklentilerini 
karşõlamayõ sürdüreceğiz. 2026 için de şimdiden güçlü 
iş ortaklõklarõ ve doğru stratejilerle hazõrlõklarõmõzõ 
sürdürüyoruz. 





Best Van Yönetim Kurulu Üyesi İrem Bayram, Vangölü Yönetim Kurulu Üyesi Ali Sercan Kartal, 
Mengerler İstanbul Genel Müdürü Güven Onan, Satõş Müdürleri Hüseyin Tilki ve Günay Eren, Mek 
Ağrõ Sahibi Cercis Kotan eşleriyle birlikte Göktan ve Ece�nin düğün merasiminde hazõr bulundu.

Mapar Otomotiv Bursa Müdürü Tanju Nayõr ve eşi, Koltuk Sektörünün 
duayenlerinden Ömer Çavuşoğlu ve eşi de düğüne katõlanlardandõ.

Arobus Yönetimi tam kadro düğüne katõlarak Kavalcõ ve 
Necipoğlu ailelerinin mutluluğuna ortak oldular.

SETCOM ortaklarõ Abdullah Yazõcõ ve Murat Çiçek, Mercedes Yetkili 
Servisi Doğmer ekibi de tam kadro düğündeydi 

Epengleden Hüseyin Gergerlioğlu, Orion Deriden Birol Efendioğlu 
ve Uyguner Deriden Kenan Çõrakoğlu aileleri ile düğüne katõldõlar

İNOVA ailesinin en mutlu günüİNOVA ailesinin en mutlu günüİNOVA ailesinin en mutlu günüİNOVA ailesinin en mutlu günüİNOVA ailesinin en mutlu günüİNOVA ailesinin en mutlu günü
OĞLAN bizim kõz bizim! 

İNOVA Yönetim Kurulu 
Başkanõ Zülker Kavalcõ�nõn 

oğlu Göktan Kavalcõ ve şirketin 
Yönetim Kurulu Üyesi Ayhan 
Necipoğlu�nun biricik kõzõ Ece 
Necipoğlu, muhteşem bir düğün 
merasimi ile dünya evine girdi. 

Böylelikle şirketin sahibi Zülker 
Kavalcõ ve Ayhan Necipoğlu, 
ortaklõklarõnõ dünürlükle 
pekiştirmiş oldu. Bu düğün, 
ortaklõktan öte dost olan Kavalcõ 
ve Necipoğlu ailelerini bir 
birlerine daha da yaklaştõrmõş 
oldu. 

Göktan Kavalcõ ve Ece 
Necipoğlu çiftinin düğünü, 
Bursa�nõn ünlü mekanlarõndan 
Club Altõn Ceylan�da gerçekleşti. 
Dillere destan bir düğün oldu. 
Yeme, içme, eğlence; ne 
arasanõz ziyadesiyle vardõ. 

Düğünde, Kavalcõ ve 
Necipoğlu ailelerinin yakõnlarõ ve 
dostlarõnõn yanõ sõra İNOVA 
Otomotiv�in çok sayõda iş ortağõ, 
müşterisi ve şirketin çalõşanlarõ 
vardõ. 

Düğünün ev sahipliğini Kavalcõ 
ailesi adõna İNOVA Otomotiv 
Yönetim Kurulu Başkanõ baba 
Zülker Kavalcõ, anne Havva 
Kavalcõ ve abla Gizem Kavalcõ 
Kepir yaparken, kõz tarafõ adõna 
ise İNOVA Yönetim Kurulu Üyesi 
baba Ayhan Necipoğlu ve anne 
Gülşen Necipoğlu misafirleri 
ağõrladõ.     

Çok coşkulu bir düğün 
merasimi oldu. 

Konuklarõ kapõda karşõlayõp 
onlarõ en iyi şekilde ağõrlayan ve 
düğün sonunda da kapõya kadar 
uğurlayan İNOVA Otomotiv 
Yönetim Kurulu Başkanõ Zülker 
Kavalcõ ve Yönetim Kurulu Üyesi 
Ayhan Necipoğlu, tüm anne ve 
babalarõn böyle bir mutluluğu 
tatmasõnõ diledi� 

Biz de GÜLEGÜLE Ailesi 
olarak Göktan ve Ece çiftine 
ömür boyu saadetler diliyoruz.

4

Demsar Otomotiv Sahibi Mehmet De-
mir de düğüne eşi ile birlikte katõldõ.
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FORD OTOSAN�IN EFSANE ARACI TRANSİT 60 YAŞINDA!

13 Milyonluk rekor üretim

AVRUPA�da ticari 
işletmelerin 
kullanõmõna ilk kez 

sunulduğu 1965�ten sadece 
iki yõl sonra Ford Otosan 
tarafõndan Türkiye�de 
üretilmeye başlanan Ford 
Transit, 60 yaşõna girdi. 9 
Ağustos 1965�te üretim 
hattõndan indirilen ilk 
efsanevi Ford Transit�in 
üzerinden tam 31 milyon 
536 bin dakika geçti. Ford 
Otosan�õn Gölcük 
Fabrikasõ�nda üretilen ve 
dünyanõn en çok satan bir 
numaralõ vanõ Transit, 
profesyoneller, işletmeler 
ve topluluklarõ destekleyen 
sarsõlmaz bir güç merkezi 
oldu.  
Ford, 1965 yõlõnda �Her 
dükkân sahibi, müteahhit, 
ambulans şoförü, inşaatçõ, 
fõrõncõ, mum üreticisi veya 
tatilci, kendi özel ihtiyacõnõ 
Ford Transit ile 
karşõlayabilir� açõklamasõnõ 
yaptõ. Rakamlar, bu 
açõklamanõn gerçekliğini 

teyit ediyor. 
Ford Transit üretimi, 60 

yõlda 13 milyon adedi aştõ. 
Bu rakam, 365 gün 
boyunca, 7 gün 24 saat, 
kesintisiz olarak her 2,5 
dakikada bir üretim 
hattõndan yeni bir Ford 
Transit aracõnõn indirildiği 
anlamõna geliyor.  

Ford�un sektöre yön 
veren van modelinin 60 
yõllõk mirasõnõ ortaya koyan 
çarpõcõ veriler, Transit�in 
zamana meydan okuyan 
başarõsõnõ diğer rakamlarla 
da ortaya koyuyor. 

 
Rakamlarla 
Ford Transit: 
Transit, dünyanõn en çok 
satan bir numaralõ van�õ 
oldu. Transit, Avrupa ve 
Türkiye�de 1965�ten bu 
yana 10 milyon 100 bin 
adet üretildi. Küresel 
üretim adedi ise 13 
milyonu aştõ.   

2024�te Avrupa�da 
satõlan 1 ton ve 2 ton 

segmentlerindeki her 5 
van�dan 1�i Ford Transit 
veya Transit Custom oldu. 

2024 yõlõnda Avrupa 
genelinde ortalama olarak 
her 2 dakikada 1 adet 
Transit van satõn alõndõ1.  

İkonik Mk1 Transit, 
yaklaşõk 1,7 tona (35 cwt) 
kadar yük taşõma kapasitesi 
sunuyordu. Günümüzün 
Transit panelvanõ, 2,4 tonu 
aşan yük taşõma 
kapasitesiyle öne çõkõyor2. 

L4H3 gövde seçeneğine 
sahip olan en büyük Transit 
model, 15,1 metreküplük 
yükleme hacmiyle yaklaşõk 
236 bin adet pinpon topu 
taşõyabiliyor2.  

Ford SuperVan 4.2�nin 
elektrikli versiyonu 2.000 
PS güç üretiyor.  

E-Transit�in gelişmiş 
menzil seçeneği, sürüş 
menzilini 402 kilometreye 
kadar çõkarõyor. Bu rakam, 
standart bataryaya kõyasla 
yüzde 28�lik bir artõş 
anlamõna geliyor3.  

Avrupa�daki Transit ve 
Transit Custom satõşlarõnda 
2014-2024 yõllarõ arasõnda 
yüzde 52�lik bir artõş 
kaydedildi.  

2024�te Avrupa ve 
Türkiye�de üretilen Transit 
adedi, 1966�daki ilk tam 
üretim yõlõna kõyasla dört 
kat arttõ.  

Ford Otosan Müşteri ve 
Teknoloji Merkezi Çalõşan 

Müşteri Sadakat Takõmlarõ 
ve �Uptime� Takõmlarõ, 
2025 yõlõnõn ilk altõ ayõnda, 
bağlõ araçlardan gelen 
sinyallerle müşterileri arõza 
ile karşõlaşmadan uyararak 
araç kullanabilirliği 10 bin 
gün artõrdõ. 

Transit veya Transit 
Custom, 59 yõldõr Birleşik 
Krallõk'ta en çok satan van 
modeli oldu. 

9 Ağustos 1965�te üretim hattõndan indirilen ilk efsanevi Ford Transit�in üzerinden 31 milyon 536 bin dakika, yani 
60 yõl geçti. 1967�den bu yana Ford Otosan tarafõndan toplamda 13 milyon adet üretilen Transit, üretildiği ilk 
dakikadan itibaren profesyoneller, işletmeler ve topluluklarõ destekleyen sarsõlmaz bir güç merkezi haline geldi...
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Otokar, 2025 ilk 6 aylõk sonuçlarõnõ pay-
laştõ. Yõla güçlü bir başlangõç yapan şir-
ketin ilk yarõda toplam araç satõşõ 3.430 
adet oldu. Otokar ilk 6 ayda 19,8 milyar 
TL ciro, 302 milyon USD ihracat geliri 
elde etti. İkinci çeyrekte gerçekleşen 412 
milyon TL net kâr ile birlikte şirketin 6 
aylõk net zararõ 79 milyon TL�ye geriledi.

Otokar ilk yarõda satõşõnõ 
yüzde 53 artõrdõ

KOÇ Topluluğu�nun 
otomotiv ve savunma 
sanayisindeki global 

markasõ Otokar, yurt içindeki ve 
küresel ölçekteki güçlü 
büyümesini sürdürüyor.  

Türkiye toplam otobüs 
pazarõnõn son yõllardaki 
kesintisiz lideri şirket, yõlõn ilk 6 
ayõnda toplam 3.430 adet araç 
satõşõ gerçekleştirerek, bir önceki 
yõlõn aynõ dönemindeki satõş 
adetlerine göre yüzde 53 
büyüme kaydetti.  

Otokar�õn yõlõn ilk yarõsõnda 
cirosu önceki yõla göre yüzde 13 
artarak 19,8 milyar TL ve  
ihracatõ 302 milyon USD oldu. 
İkinci çeyrekte gerçekleşen 412 
milyon TL net kâr ile birlikte 
şirketin 6 aylõk net zararõ 79 
milyon TL�ye geriledi. 
 
Globalleşmede kararlõ yürüyüş 
Otokar�õn ilk yarõdaki 
performansõnõ değerlendiren 
Genel Müdür Aykut Özüner, 
şunlarõ söyledi: 

�Otokar olarak global 
pazarlarda büyüme hedefimiz 
doğrultusunda ilk 6 ayda hem 
savunma sanayii hem de ticari 
araç alanõnda başarõmõzõ 
sürdürdük. 

Savunma sanayiinde yakõn 
dönemde aldõğõmõz siparişlerin 
teslimatõna odaklanõrken yeni 
sözleşmeler kapsamõndaki 
çalõşmalarõmõza devam ettik. 

Romanya�dan aldõğõmõz 1.059 
adetlik zõrhlõ araç siparişinin 
üretimine başladõk.  

Ticari araç tarafõnda yurt 
içinde otobüs, kamyon ve pick-
up satõşlarõmõzõ artõrõrken başta 
Avrupa�da olmak üzere yurt 
dõşõndaki araç parkõmõzõ 
genişlettik� . 
 
Otokar global teknoloji şirketi 
Şirketin global ölçekteki 
etkinliğini artõrdõğõnõ belirten 
Özüner, �Otokar olarak son 
dönemde önemli anlaşmalara 
imza attõk. 

Fransa, İtalya, Romanya, 
BAE ve Kazakistan�daki iştirak 
şirketlerimizle farklõ 
coğrafyalarda büyümeye devam 
ediyoruz. 

Otokar artõk sadece ürün 
ihracatõ ile değil, yerel üretim ve 
teknoloji transferi 
kabiliyetleriyle de global ölçekte 
ön plana çõkõyor. 

Bunun en somut 
örneklerinden biri de geçtiğimiz 
yõl sonunda imzaladõğõmõz 
Romanya projesi. Önümüzdeki 
sene itibarõyla Romanya�da 
zõrhlõ araç üretimine 
başlayacağõz� açõklamasõnõ yaptõ. 
 
Ürün ailesine pick-up eklendi 
2025 yõlõnda satõşa sunulan Atlas 
9'un olumlu etkisiyle Otokar'õn 
kamyon (7-15 ton) 
segmentindeki satõşlarõ, önceki 

yõlõn aynõ dönemine göre yüzde 
49 artarak 648 adete ulaştõ. 

2024 yõlõnõn son çeyreğinde 
Foton Tunland araçlarõyla pick-
up pazarõna iddialõ bir giriş 
yapan Otokar, 2025�in ilk 6 
ayõnda bu segmentte 905 adet 
satõş gerçekleştirdi. 

50'den fazla ülkeye otobüs 
ihraç eden Otokar, Avrupa�daki 
güçlü büyümesini sürdürdü. 
Otokar, 2025 yõlõnõn ilk 
yarõsõnda İtalya'nõn Siena, 
Arezzo ve Cagliari şehirlerine 
otobüs teslimatlarõ gerçekleştirdi.  
 
Türk zõrhlõlarõ Avrupa�da 
görevde 
Kara araçlarõ alanõnda NATO ve 
Birleşmiş Milletler'in uzun 
yõllardõr tedarikçilerinden biri 
olan, 33 binden fazla askeri 
aracõ, 40'tan fazla ülkede aktif 
olarak hizmet veren Otokar, yeni 
başarõlara imza atmaya devam 
etti. 

Şirketin dünyaca ünlü ARMA 
6x6 zõrhlõ aracõ, Estonya'da 
göreve başladõ. 2024 yõlõnõn son 
çeyreğinde Türkiye�nin tek 
kalemde aldõğõ en büyük kara 
platformu ihracatõ sözleşmesine 
Romanya ile imza atan Otokar, 
ilk sene içinde teslim edilecek 
araçlarõn üretimine hõzla devam 
ediyor. Türkiye'de üretilen 
Romanya COBRA II araçlarõnõn 
Mediaş'ta yerel entegrasyon 
faaliyetlerine başlandõ. 



Mini Tur�dan Mehmet Öksüz, Mapar Otomotiv�den Yalçõn Şahin ve eşi Gül Hanõm Şahin de Özcan ailesini mutlu gününde yalnõz bõrakmadõ

Metro Holding Yönetim Kurulu Üyesi Talip Öztürk, Lüks Mersin Seyahat�ten Ebedin İnanç, Ses Gülen Turizm�den Mustafa Ünal, Özdiyarbakõr 
Seyahat�ten Mahmut Arõkboğa, Seç Turizm�den Ömer Konukoğlu, Vangölü Seyahat�ten Ali Sercan Kartal da düğüne katõlanlar arasõndaydõ

Özkaymak Turizm�den Erol Özkaymak 
ve Metin Cevizci de düğündeydi.
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M
UHTEŞEM bir düğüne 
daha tanõklõk ettik. 
Sektörün sevilen 
simalarõndan, Türkiye 
Otobüsçüler Federasyonu 

(TOFED) Genel Başkan Yardõmcõsõ 
Mustafa Özcan, biricik oğlu Emircan 
Özcan�õ evlendirmenin gururu ve 
sevincini yaşadõ. Müstakbel gelin Selay 
ve Emircan çiftinin düğün merasimi, 
İstanbul�un elit mekanlarõndan 
Renaissance Polat İstanbul Hotel�de 
gerçekleşti. 

Düğün; katõlõm, coşku ve hareketlilik 
açõsõndan eşine az rastlanõr bir düğündü. 
Çiftin ailesi, yakõnlarõ, dostlarõ ile Özcan 
ailesinin sektördeki arkadaş ve dostlarõ 
düğüne yoğun katõlõm gösterdi. Herkes 
gece boyunca doyasõya eğlenme fõrsatõ 
buldu. Baba Mustafa Özcan ve gelinin 
ebeveynleri, düğüne icabet eden 
konuklarõ en iyi şekilde ağõrlayarak, 
örnek bir konukseverlik örneği sergiledi. 
Düğün, bir anlamda da sektörü 
buluşturan bir etkinlikten farksõzdõ. 
Özcan, gazetemiz aracõlõğõyla düğüne 
icabet edenlere, arayõp tebrik edenlere 
ve çiçek gönderenlere teşekkür ederek, 
her anne ve babaya bu güzel duyguyu 
yaşamasõ temennisinde bulundu. 

Biz de GÜLEGÜLE Ailesi olarak 
Emircan ve Selay çiftine ömür boyu 
saadetler diliyoruz. 

Özcan ailesinden sektörü 
buluşturan düğün
Özcan ailesinden sektörü 
buluşturan düğün
Özcan ailesinden sektörü 
buluşturan düğün
Özcan ailesinden sektörü 
buluşturan düğün
Özcan ailesinden sektörü 
buluşturan düğün
Özcan ailesinden sektörü 
buluşturan düğün



Düğüne katõlanlar arasõnda Metro Turizm�den Murat Yanõk 
ve eşi, Metro Turizm eski Başkanõ Hayati Uzun ve eşi,  Lüks 

Mersin Seyahat�ten Ebedin İnanç, Özdiyarbakõr Seyahat�ten 
Mahmut Arõkboğa, Seç Turizm�den Ömer Konukoğlu, Sakarya 

VİB�ten Suat Akõn, Gaziantep Motorlu Araçlar�dan Mehmet 
Çelik, Vangölü Seyahat�ten Ali Sercan Kartal da vardõ.

Düğüne Sakarya VİB İstanbul Genel Müdürü İbrahim Kotan, Metro Turizm�den Hakan Öztürk ve eşi, TOFED Yönetim Kurulu Üyesi Bülent Yõldõz ve eşi, TOFED Avukatõ Ercan Hasanbaşoğlu ve eşi katõldõ.

Balõkesir Uludağ�dan Ürün İlgin ve Akõn Pervaz, TOFED Yönetim Kurulu Üyesi Nihat Kõlõç, Karagül Dinlenme Tesisleri�den Mustafa Karagül, Günsel Turizm�den Selami Güner ve eşi de düğündeydi.

Astor Seyahat�ten Adnan As, Enver Geçgel Turizm�den Aziz Geçgel, Gökmen Şenses, Kadir Göçer ile Bakmaz Otomotiv�den Ali Bakmaz ve eşi de düğüne katõlanlar arasõndaydõ

Düğünde TOFED�ten Hayrettin Yağõz, Fõndõkkale Seyahat�ten Serdar Karataş ve eşi, TOFED Muhasebe Müdürü İbrahim Tamtürk,  TOFED�ten Mustafa Zorba, Fatih Uğur, 
Süha ve Reha Turizm işletmecisi Ahmet Uğur ve Zeynel Karaca da hazõr bulundu.

7DÜĞÜNDEN OBJEKTİFİMİZE YANSIYAN MUTLULUK KARELERİ
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1- Hayat bir tecrübe 

2- Her tecrübe zarar 

 

3 - Her zarar sermaye 

4- Yine de hayat mücadeledir 

Ali Osman ULUSOY

MAN, GELENEKSEL HALE GETGİRDİĞİ BÜYÜK BAYİ BULUŞMASINI ANKARA�DA YAPTI

Başarõlõ bayiler ödüllendirildi
M

AN Kamyon ve Otobüs Ticaret A.Ş., kendisini sahada 
en iyi temsil eden yetkili servislerini, her yõl olduğu gibi 
bu yõl da ödüllendirdi. MAN, 2025 yõlõ 1. Dönem Yetkili 

Servisler Toplantõsõ�nõ ve ödül törenini Ankara�da gerçekleştirdi. 
Servis ağõnõn güçlendirilmesi ve hizmet kalitesinin artõrõlmasõnõ 
hedefleyen toplantõda, ayrõca Yetkili Servis Değerlendirme ve 

Geliştirme Programõ kapsamõnda başarõlõ olan servisler de 
ödüllerini aldõ. Değerlendirmelerde; B Tipi Yetkili Servisler 
kategorisinde İzmir EGEMAN Yetkili Servisi birinci olurken, C 
Tipi Yetkili Servisler kategorisinde ise Elâzõğ AYMAN Yetkili 
Servisi birinci oldu. Müşteri Memnuniyeti kategorisinde ise 
Antalya MEÇİKOĞULLARI Yetkili Servisi yine zirvedeydi.

M
AN Yetkili Servisleri, MAN 
Kamyon ve Otobüs Ticaret 
A.Ş.�nin ev sahipliğinde 2025 

yõlõnõn ilk toplantõsõ için 24-25 
Temmuz tarihlerinde Ankara�da bir 
araya geldi. İki gün süren toplantõda, 
yõlõn ilk dönemine ilişkin 
değerlendirmelerin yanõ sõra yeni yõla 
ilişkin de hedef ve beklentiler 
paylaşõldõ. Toplantõda, müşteri 
memnuniyetinde başarõ gösteren yetkili 
servisler de ödüllerini aldõ. 
 
Büyüme ve verimlilik odaklõ dönem 
MAN Kamyon ve Otobüs Ticaret A.Ş. 
Genel Müdürü Tuncay Bekiroğlu, 
sektördeki mevcut tabloya ve pazar 
koşullarõna ilişkin şunlarõ söyledi: 
�2025�in ilk yarõsõ, sektörümüz 
açõsõndan finansal dengelerin yeniden 
kurulduğu, temkinli ancak kontrollü bir 
adaptasyon süreciyle şekillendi. 
Yüksek faiz oranlarõ ve sõkõ kredi 
koşullarõ, özellikle KOBİ ölçekli 
filolarõn alõm kararlarõnõ ertelemesine 
neden oldu. Bu durum da ilk çeyrekte 
araç satõşlarõnda bir yavaşlamaya yol 
açtõ. Ancak ikinci çeyrekte, başta 
lojistik ve inşaat sektörleri olmak üzere 
bazõ segmentlerdeki talep artõşõyla 
pazar yeniden hareketlenmeye başladõ. 
Bu süreçte büyük filo sahipleri planlõ 
yatõrõmlarõnõ sürdürürken, daha küçük 
oyuncular daha seçici davrandõ. Genel 
anlamda bu dönem, sürdürülebilir 
büyüme ve verimlilik odaklõ bir geçiş 
dönemi oldu. Yõlõn ikinci yarõsõnda ise 
faiz politikalarõ ve yatõrõm ortamõndaki 
olasõ iyileşmelerin sektörün yönüne 
tayin edeceğini düşünüyoruz. 
Bununla birlikte satõş sonrasõ 
hizmetlerdeki yatõrõmlarõmõz, müşteri 
odaklõ stratejilerimiz ve güçlü iş 
ortaklõklarõmõz sayesinde sektörde fark 
yaratmayõ sürdürüyoruz. Ankara�daki 
bu değerli buluşmada ödül alan tüm 
yetkili servislerimizi kutluyor; yõlõn 
kalan bölümünde de birlikte, her zaman 
daha iyisi için çalõşmayõ 
sürdüreceğimizi vurgulamak istiyorum. 
 
İlk yarõda hedefimizin üzerine çõktõk 
MAN Kamyon ve Otobüs Ticaret A.Ş. 
Müşteri Hizmetleri Direktörü Aydõn 
Yumrukçal da satõş sonrasõ 
operasyonlarda olumlu bir süreç 
geçirdiklerin belirterek, şunlarõ 
kaydetti: 

�2025�in ilk yarõsõndaki 
kampanyalarõmõz, hem bireysel hem 
ticari müşteriler nezdinde güçlü bir 
karşõlõk buldu. Bakõm paketleri, yedek 
parça çözümleri ve servis sadakat 
programlarõmõz, müşteri bağlõlõğõnõ 
artõrõrken operasyonel hacmimizi de 
ciddi şekilde büyüttü. 

Müşteri memnuniyeti skorlarõmõz, 
hedeflerimizin üzerinde gerçekleşti. Bu 
başarõ sadece kampanyalarõn etkisiyle 
değil, aynõ zamanda servis ağõmõza 
yaptõğõmõz yatõrõmlarõn ve eğitim 
odaklõ yaklaşõmõmõzõn da bir 
sonucuydu.  

Servis noktalarõmõzda dijitalleşme, 
süreç iyileştirme ve kapasite artõrõmõ 
gibi stratejik adõmlarõmõz sayesinde 

sistem çok daha hõzlõ ve esnek bir 
yapõya kavuştu. Yõlõn ikinci yarõsõna da 
aynõ motivasyon ve hedefle giriyoruz. 
Başarõmõzõ daha da perçinleyerek, 
operasyonlarõmõzõn yõlõn tamamõnda 
beklentilerin üzerinde bir performans 
sergilemeyi hedefliyoruz.� 
 
Servis a õ, markamõzõn gücü 
MAN Kamyon ve Otobüs Ticaret A.Ş. 
Servis Ağõ ve İş Geliştirme Müdürü 
Gamze Harmandalõ ise hizmet 
kalitesini hep daha da ileri taşõmaya 
devam edeceklerini belirterek, şöyle 
devam etti: 

�2025�in ilk yarõsõ, servis ağõmõz 
açõsõndan büyüme ve kalite anlamõnda 
önemli kazanõmlarõn elde edildiği bir 
dönem oldu. Güçlü iş ortaklarõmõzla 
birlikte, müşterilerimize daha hõzlõ, 
etkin ve kaliteli hizmet sunmaya devam 
ettik. MAN olarak �ömür boyu iş 
ortaklõğõ� vizyonumuz doğrultusunda, 
servis noktalarõmõzla kurduğumuz 
ilişkileri yalnõzca ticari değil, aynõ 
zamanda stratejik bir iş birliği olarak 
görüyoruz. Bu yaklaşõm, hizmet 
kalitemizi ve müşteri memnuniyetimizi 
doğrudan olumlu etkiliyor. 

Yõlõn ilk yarõsõnda, servis 
noktalarõmõzõn kapasite ve 
yetkinliklerini artõracak önemli adõmlar 
attõk. Dijital dönüşüm süreçlerini 
hõzlandõrarak, esnek, çözüm odaklõ ve 
sürdürülebilir bir yapõya ulaştõk. Bu 
güçlü iş birliği ağõ sayesinde, 
önümüzdeki dönemde de hem mevcut 
hem potansiyel müşterilerimizin 
ihtiyaçlarõnõ eksiksiz karşõlamaya 
devam edeceğiz. Servis ağõmõzõn gücü 
bu dönemde de yine, markamõzõn en 
önemli rekabet avantajlarõndan biri 
olmaya devam edecek. � 
 
Başarõlõ olan servisler ödüllerini aldõ 

MAN Yetkili Servisleri bir araya 
geldiği toplantõda, Servis 
Değerlendirme Geliştirme Programõ 
değerlendirmelerinin sonuçlarõ da 
açõklandõ. Müşteri memnuniyeti 
temelinde, 500�ü aşkõn kriter üzerinden 
yapõlan titiz değerlendirmenin 
sonucunda B ve C Tipi Yetkili 
Servisler arasõnda dereceye girenler 
ödüllerini aldõ. 

Değerlendirmede, B Tipi Yetkili 
Servisler kategorisinde İzmir 
EGEMAN Yetkili Servisi birinci 
olurken, yine İzmir�den AVOS Servisi 
ikinci, Antalya MEÇİKOĞULLARI 
Servisi ise üçüncü oldu. 

C Tipi Yetkili Servisler 
kategorisinde ise Elâzõğ AYMAN 
Yetkili Servisi zirvede yer aldõ. 

Toplantõda ayrõca, Almanya merkez 
tarafõndan gerçekleştirilen 2025 yõlõ 1. 
Dönem Müşteri Memnuniyet 
anketlerinin sonucu da açõklandõ. 
Müşteri memnuniyeti ve sunulan 
hizmetin kalitesini yansõtan �Customer 
First- Müşteri Memnuniyeti� 
kategorisinde, Antalya 
MEÇİKOĞULLARI Yetkili Servisi 
yine en yüksek müşteri memnuniyeti 
puanõna ulaşarak, bu prestijli ödülü art 
arda ikinci kez kazanmayõ başardõ. 

Tuncay Bekiroğlu Aydõn Yumrukçal

A
�IR vasõtada istikrarlõ şekilde pa-
zarõnõ büyüten MAN Kamyon ve 
Otobüs Ticaret A.Ş., TGE marka-

sõyla hafif ticaride de baş aktörler arasõnda 
yer alõyor. MAN TGE, sektörün güçlü fir-
malarõnõn ilk tercihleri arasõnda yer alõyor. 
Güvenlik, konfor, düşük yakõt tüketimi ve 
satõş sonrasõ hizmetlerde sunduğu avantaj-
larla firmalarõn öncelikli tercihi haline ge-
len MAN TGE, bu kez personel ve öğrenci 
taşõmacõlõğõnda faaliyet gösteren köklü fir-
ma Sesli Turizm�in filosuna katõldõ. 

Sektördeki güvenilirliği ve hizmet kali-
tesiyle öne çõkan Sesli Turizm, MAN araç-
larõnõn performansõndan duyduğu memnu-
niyetle, filosuna katmayõ planladõğõ 8 adet 
MAN TGE�den ilkini törenle teslim aldõ. 
Teslimat törenine, MAN�õn yetkili bayisi 
Mertsan tarafõndan gerçekleştirildi. İstan-
bul�daki Mertsan tesislerinde düzenlenen 
teslimat törenine Sesli Turizm�in Yönetim 
Kurulu Başkanõ Metin Sesli ile şirketin 
genç temsilcisi Venüs Sesli, MAN Kam-
yon ve Otobüs Ticaret A.Ş. HTA Bölge 

Satõş Koordinatörü Suat Sönmez, Mertsan 
Motorlu Araçlar A.Ş. Hafif Ticari Araçlar 
Satõş Müdürü Derya Öztürk ve Mertsan 
Genel Koordinatörü Cem Kuş katõldõ. 
 
Beklentimizi fazlasõyla karşõlõyor 
Teslimat töreninde konuşan Sesli Turizm 
Kurucusu ve Yönetim Kurulu Başkanõ 
Metin Sesli, MAN araçlarõna duyduklarõ 
güvenin altõnõ çizerek, şunlarõ söyledi: 
�1997 yõlõnda başladõğõmõz bu yolculukta 
kalite, güvenlik ve müşteri memnuniyeti 
her zaman önceliğimiz oldu. Firma olarak, 
yenilikçi bir yaklaşõmla yolcularõmõza kon-
forlu ve güvenli taşõmacõlõk hizmeti sunu-
yoruz. Bu vizyonla sürdürdüğümüz büyü-
me yolculuğumuzda MAN gibi alanõnda 
lider bir markayla yol amaktan büyük mut-
luluk duyuyoruz. Bugün hep birlikte bu 
yolculuğa yeni bir halka daha ekliyoruz. 
Filomuzda bulunan MAN araçlarõyla yaşa-
dõğõmõz olumlu deneyim, yeni araç yatõ-
rõmlarõmõzda da tercihimizin yine MAN 
TGE olmasõnda belirleyici oldu. MAN 

TGE�ler, özellikle sürüş performansõ, yol-
cu konforu ve yakõt verimliliği açõsõndan 
beklentilerimizi fazlasõyla karşõlõyor� 
 
Sektörün ihtiyaçlarõna yanõt veriyor 
HTA Bölge Satõş Koordinatörü Suat Sön-
mez ise MAN TGE�nin sunduğu avantajla-
ra dikkat çekerek, şunlarõ kaydetti: �MAN 
olarak, taşõmacõlõk sektöründe faaliyet gös-
teren firmalarõn ihtiyaçlarõnõ çok iyi biliyor 
ve araçlarõmõzõ bu doğrultuda geliştiriyo-
ruz. Nitekim bu yaklaşõmla geliştirilen 
MAN TGE de sahip olduğu üstün özellik-
leriyle kõsa sürede pazarda güçlü bir yer 
edindi. Sürücü destek sistemlerinden yolcu 
konforuna, güvenlikten düşük yakõt tüketi-
mine kadar birçok avantajõ bir arada sunu-
yor. Sesli Turizm�in, mevcut araçlarõndan 
duyduğu yüksek memnuniyetle bir kez 
daha bizi tercih etmesi de bu başarõnõn 
önemli bir göstergesini oluşturuyor. Yeni 
araçlarõmõzõn, yolculuğunu yeni MAN 
TGE�lerle büyüten Sesli Turizm�e hayõrlõ 
olmasõnõ diliyoruz.� 

Taşõmacõlõk sektörünün kurumsal markalarõndan Sesli Turizm, büyüme yolculuğuna MAN TGE�lerle 
devam ediyor. Firma, daha önceki MAN TGE�lerden duyduğu yüksek memnuniyet doğrultusunda yeni 
araç yatõrõmõnda da MAN TGE�yi tercih etti. Firma, 8 adetlik TGE yatõrõmõyla filosunu güçlendirdi.

Sesli�ye 8�lik MAN TGE teslimatõSesli�ye 8�lik MAN TGE teslimatõSesli�ye 8�lik MAN TGE teslimatõSesli�ye 8�lik MAN TGE teslimatõSesli�ye 8�lik MAN TGE teslimatõSesli�ye 8�lik MAN TGE teslimatõ
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SPRINTER�in 30 yõllõk karnesi: Dünyada 
5 milyon, Türkiye�de 100 bin adet sattõ
M

ERCEDES-Benz�in hafif ticarideki rekortmen yõldõzõ 
Sprinter, globalde 30, Türkiye�de 29. yaşõnõ doldurdu. 
Sprinter, 2025 itibariyle dünyada 5 milyonuncu aracõnõ 

teslim ederken Türkiye�de 2025 yõlõnõn ikinci yarõsõ itibariyle 

100 bininci adedini teslim etti. Mercedes-Benz Hafif Ticari 
Araçlar, 2026�dan itibaren VAN.EA elektrikli ve VAN.CA içten 
yanmalõ hafif ticari araç mimarileri ile esnek ürün portföyü sa-
yesinde gelecekte de rekabetçi pazar konumunu koruyacak.

DÜNYANIN en büyük otomotiv markalarõndan 
Mercedes-Benz, ürettiği her aracõ efsaneleştirme 
hedefiyle hareket ediyor. Dev şirketin hafif ticari-

deki efsanesi ise, Mercedes-Benz Sprinter... Ülkemizde 
ve global çapta satõş rekorlarõ kõran Sprinter, 30 yaşõna 
bastõ. 

Mercedes-Benz Hafif Ticari Araçlar, 30 yõl önce 
Sprinter ile büyük panelvan araçlar kategorisinin sembo-
lü haline gelecek aracõ tanõttõ. Mercedes-Benz Sprinter o 
zamandan bugüne, farklõ tasarõmlara uygunluğu sayesin-
de, kurye, ekspres ve paket servis sağlayõcõlarõ, lojistik, 
ticaret ve çevrimiçi market hizmetleri, esnaflar, hizmet 
sektörü, işletmeler ve polis ve itfaiye gibi kamu hizmet-
leri ile yolcu taşõmacõlõğõ ve karavanlara kadar farkõ alan-
larda kullanõlõyor.  

eSprinter ile de tüm bu alanlarda artan şekilde CO2 
emisyonu olmadan kullanõlarak hafif ticari araçlar sektö-
rünün elektrifikasyonuna katkõ sağlõyor. 
 
Her 2 Yõldõz�dan biri Sprinter 
Dünya çapõnda satõlan yaklaşõk her iki Mercedes-Benz 
Hafif Ticari Aracõndan biri olan Sprinter, dört farklõ üre-
tim tesisinde  üretiliyor. Temel formunda platform aracõ 
ve minibüs olarak sunulan panelvan, üç gövde uzunluğu, 
arkadan veya dört tekerlekten çekiş, klasik sürücü kabini 
veya çift kabin, değişken tonajlar ve yükleme alanõ yük-
sekliklerinin yanõnda karavan gibi özel gövdeler için güç 
aracõ olarak da kullanõlarak hedeflenen tüm sektörlere 
özel çözüm sağlõyor. Dünya genelinde üretilen tüm 
Sprinter�lerin yaklaşõk yüzde 75�i, müşterilerin farklõ ih-
tiyaçlarõna daha uygun hale getirilmesi amacõyla üst ya-
põcõlar tarafõndan dönüştürülüyor. 29 yõldõr Türkiye�de 
segmentinin öncüsü olan Sprinter, panelvanõn yanõ sõra 
Türkiye'de Türk mühendisliğiyle minibüs haline çevrile-
rek Türk tüketicileriyle buluşuyor. Almanya�da sertifika-
landõrõldõktan sonra pazara çõkan, 4,1 ve 5 ton olarak 2 
ağõrlõk varyantõnda sunulan Mercedes-Benz Sprinter Mi-
nibüs, son verilere göre segmentinde de pazar lideri. 
130�dan fazla pazarda satõlan ve Avrupa�da, azami yüklü 
ağõrlõğõ 5,5 tona kadar olan büyük ticari araç segmentinin 
pazar lideri Sprinter�in beş milyonuncusu da kõsa süre 
içinde teslim edilecek. 
 
1995�ten bu yana sürekli gelişim 
1995 baharõnda piyasaya sürülen Sprinter, Mercedes-
Benz�in isme sahip ilk hafif ticari aracõ olarak sõfõrdan ta-
sarlandõ ve sõnõfõnda dönüm noktasõ oldu. Dört tekerlekte 
disk fren, ABS, otomatik fren diferansiyeli, yükseklik 
ayarlõ üç noktalõ emniyet kemeri gibi birçok güvenlik 
özelliği ilk nesilde standarttõ. 

2000�de kapsamlõ bir güncellemeyle sürücü hava yas-
tõğõ standart hale geldi; aynõ yõl cam hava yastõklarõ ve 
ASR, 2002�de ise ESP® ile güvenlik seviyesi yükseltil-
di. İlk nesilden 1,3 milyon adet satõlmasõnõn ardõndan 
2006�da tanõtõlan ikinci nesil, farklõ gövde ve donanõm 
seçenekleriyle daha geniş bir müşteri kitlesine hitap etti. 
2013 güncellemesiyle segmentindeki liderliğini pekişti-
ren Sprinter, ön çarpõşma önleyici, kör nokta uyarõ, aktif 
şerit takip ve geliştirilmiş ESP® gibi ileri güvenlik tek-
nolojileriyle donatõldõ; aerodinamik tasarõmõ ise yakõt tü-
ketimini düşürdü. 

2018�de üçüncü nesil, �Sprinter 3.0� sloganõyla diji-
talleşme çağõnõ başlattõ. MBUX bilgi-eğlence sistemi, 
Mercedes PRO hizmetleri ve gelişmiş filo yönetimi özel-
likleriyle araç içi konfor ve bağlantõ imkânlarõ artõrõldõ. 
2019�da emisyonsuz şehir içi taşõma için eSprinter tanõ-
tõldõ. 2024�te 2. nesil eSprinter ile Türkiye pazarõna giriş 
yapan yeni eSprinter, artõrõlan menzil ve performansõyla 
artõk şehirlerarasõ taşõmacõlõkta da kullanõlabilecek düze-
ye ulaştõ. 
 
Sprinter, Türkiye�nin öncüsü ve lideri 
Mercedes-Benz Hafif Ticari Araçlar�õn satõş payõnõn 
yüzde 50'den fazlasõnõ Sprinter�in oluşturduğunu söyle-
yen Mercedes-Benz Hafif Ticari Araçlar İcra Kurulu 
Üyesi Tufan Akdeniz �Türkiye�de 29. yõlõnõ dolduran 
model portföyümüzün amiral gemisi Sprinter, büyük ha-
fif ticari araçlar minibüs segmentinde pazar lideri. Özel-
likle müşterilerimizin ve sektörlerin özel ihtiyaçlarõna 
kolaylõkla uyum sağlamasõ, onu segmentinin öncüsü ha-
line getirdi.  

Sprinter ile müşterilerimizin ihtiyaçlarõnõ karşõlayacak 
şekilde araçlarõmõzõ sektörlere uyarlamak, farklõ şekiller-
de kişiselleştirilebilen araç içi düzenlemeler ve donanõm-
lar sunmak, Mercedes-Benz olarak araçlarõmõzõn tercih 
edilmesindeki en büyük nedenlerden. Yüksek güvenlik 
ve konfor özelliklerinin yanõ sõra premium algõsõyla da 
yolcu taşõmacõlõğõnda sürücü ve şirket sahipleri tarafõn-
dan en çok aranan modelimiz olan Sprinter, orijinal mi-
nibüs olarak da en çok tercih edilen aracõmõz. Dünyada 
beş milyonuncu Sprinter satõlõrken biz de bu yõl itibariyle 
Türkiye�de 100 bininci satõşõmõzõ gerçekleştirdik.� dedi. 

Sprinter�in elektrikli versiyonu eSprinter�i geçen sene 
Türkiye�de pazara sunarak elektrikli mobilite yönündeki 
ilk adõmlarõnõ da attõğõnõ belirten Akdeniz, eSprinter�in 
birçok sektöre uygun ve kolaylõk sağlayan yapõsõ ile 
elektrikli dönüşüm çağõndaki ihtiyacõ karşõlamayõ hedef-
lediklerinin altõnõ çizdi. 

TÜRKİYE�ye en büyük katma değer sağla-
yan şirketlerin başõnda yer alan Mercedes-
Benz Türk, sosyal sorumluluk projeleriyle 

de spor, sanat, eğitim vs hayatõn her alanõna do-
kunuyor. Mercedes-Benz Türk�ün Meslek ve 
Teknik Anadolu Lisesi öğrencilerine yönelik 
uzun soluklu sosyal fayda projesi olan �EML�miz 
Geleceğin Yõldõzõ� da, gençlerin eğitim hayatõn-
dan iş hayatõna geçişini desteklemeye devam edi-
yor. Bu kapsamda bu yõl mezun olan öğrenciler 
için ilk defa istihdam kampõ düzenlendi. Kamp 
sonunda, 55 öğrenci, Mercedes-Benz Türk bayi-
lerinde işbaşõ yapacak. Proje kapsamõnda, bayile-

rin Genel Müdürleri, İnsan Kaynaklarõ Müdürleri 
ve Satõş Sonrasõ Hizmetler Müdürleriyle yapõlan 
toplantõlar sonucunda istihdam süreçleri yeniden 
yapõlandõrõldõ ve ihtiyaçlar doğrultusunda planla-
malar gerçekleştirildi. Bu süreç, yalnõzca teknik 
bilgi aktarõmõnõ değil, aynõ zamanda öğrencilerin 
mesleki ve kişisel gelişimini destekleyen kapsam-
lõ bir eğitim programõnõ da içerdi. 
 
Kadõn teknisyenler yetişecek 
Düzenlenen üç günlük eğitim kampõnda öğrenci-
ler, ölçme tekniklerinden ürün bilgisine, servis 
bakõm uygulamalarõndan teknik becerilere kadar 

birçok alanda pratik eğitimler aldõ. Bunun yanõ 
sõra öğrencilerin birbirleriyle kaynaşmalarõnõ sağ-
lamak amacõyla sosyal aktiviteler de gerçekleşti-
rildi.  Bu sayede gençler, meslek hayatlarõna mo-
tive, donanõmlõ ve özgüvenli bir başlangõç yapma 
fõrsatõ yakaladõ.  

Kampõn en dikkat çekici yanlarõndan biri ise 
otomotiv sektöründeki kadõn teknisyen istihdamõ-
na verilen destek oldu. Bu yõl mezun olan ve ba-
yilerde istihdam edilecek 55 öğrenci arasõnda yer 
alan kõz öğrenciler, Mercedes-Benz Türk bayile-
rinde göreve başlayarak otomotiv sektöründe ka-
dõn temsiline katkõ sunacaklar. 

TOPLUMA katkõ sağlayan 
sosyal fayda 
programlarõyla dikkat 

çeken Mercedes-Benz Türk, 
kültürel mirasõn korunmasõ ve 
yaşatõlmasõ hedefi doğrultusunda 
�Dünyanõn En Önemli 
Arkeolojik Keşiflerinin İlk On 
Listesi�ne giren Bathonea Antik 
Kenti kazõlarõna destek vermeye 
devam ediyor. Kazõlar, T.C. 
Kültür ve Turizm Bakanlõğõ ile 
Kocaeli Üniversitesi tarafõndan, 
T.C. Cumhurbaşkanlõğõ kararõyla 
yürütülüyor. 

Küçükçekmece Gölü 
havzasõnda yer alan Bathonea 
Antik Kenti, bugüne kadar 
Helenistik ve Roma dönemlerine 
ait liman yapõlarõ, antik yollar, 
su kanallarõ, mozaikli saray 
kalõntõlarõ gibi pek çok önemli 
bulguya ev sahipliği yaptõ. Kazõ 
çalõşmalarõyla yalnõzca 
İstanbul�un eksik kalan tarihsel 
boşluklarõ tamamlanmõyor, aynõ 
zamanda Trakya bölgesinde ilk 
kez Hitit izlerine ulaşõlarak 
bölge tarihine dair yeni bilgiler 

de elde ediliyor. Mercedes-Benz 
Türk, bu anlamlõ çalõşmayla 
topluma katkõ sunma ve sosyal 
fayda üretme vizyonunu bir kez 
daha ortaya koyuyor. Mercedes-
Benz Türk Kurumsal İletişim 
Müdürü Miray Demirel, bu yõlki 
kazõ sezonunun başlamasõ 
dolayõsõyla yaptõğõ açõklamada: 
�Mercedes-Benz Türk olarak, 
kültürel mirasõmõzõ koruma ve 
gelecek nesillere aktarma 
sorumluluğumuzla hareket 
ediyoruz.  

Bu kapsamda 2022 yõlõndan 
bu yana destek verdiğimiz 
Bathonea Antik Kenti kazõlarõ, 
İstanbul�un binlerce yõllõk 
tarihini gözler önüne sererken 
ülkemizin kültürel değerlerinin 
uluslararasõ platformlarda da 
tanõtõlmasõna katkõ sağlõyor.  

Bu önemli bilimsel 
çalõşmanõn bir parçasõ olmaktan 
büyük gurur duyuyoruz. 
Kurumsal sosyal fayda 
yaklaşõmõmõzla kültür-sanat 
alanõndaki desteklerimizi 
sürdüreceğiz.� dedi. 

Eğitti, donattõ, istihdam etti!

Bathonea, Mercedes�in katkõsõyla gün yüzüne çõkõyor
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Isuzu�dan Mesnevi�ye 5�lik Toro teslimatõ

KÂMİL  Koç, global iş 
ortağõ Flix�in desteğiyle 
seyahat ağõna yeni 

duraklarla eklemeye devam 
ediyor. 100. yõlõna güçlü 
adõmlarla ilerleyen firma, hizmet 
kalitesini bu kez Güneydoğu 
Anadolu�nun kadim şehirlerinden 
Adõyaman�a taşõyor. Ağustos 
itibariyle başlayacak karşõlõklõ 
seferlerle yolcular, 
Adõyaman�dan Türkiye�nin 
birçok noktasõnda Kâmil Koç ile 
ulaşma imkanõna kavuşacak.  

Kâmil Koç Otobüsleri İcra 
Kurulu Üyesi ve Operasyon 
Direktörü Mehmet Türkyõlmaz, 
seyahat ağlarõna yeni bir şehir 
daha eklemekten mutlu 
olduklarõnõ belirterek, şunlarõ 
söyledi: 

�Türkiye�nin ilk karayolu 
yolcu taşõmacõlõğõ markasõ olarak 
100. yõlõmõza emin adõmlarla 
ilerlerken, hizmet kalitemizi yeni 
illerle buluşturmaya devam 
ediyoruz. Amacõmõz, Kâmil 
Koç�un hizmet kalitesini 
ülkemizin her köşesinde 
insanlarõmõz için ulaşõlabilir 
kõlmak. Bu amaç doğrultusunda, 
bu kez önemli bir kültürel mirasa 
ve tarihsel geçmişe sahip 
Adõyaman�õ da seyahat ağõmõza 
dahil ettik. Yolcularõmõz artõk 
Adõyaman�dan yola çõkarak 
İstanbul, İzmir ve Ankara başta 
olmak üzere Türkiye�nin farklõ 
pek çok noktasõna Kâmil Koç 

konforu ve hizmet kalitesiyle 
seyahat edebilecek.  

Bir asra yakõn süredir 
seyahatte seyahat sektöründe 
insanlarõmõzõn ilk tercihi olmayõ 
başarmõş bir marka olarak, 
bundan sonra da yeni yatõrõm ve 
iş birliklerimizle seyahat ağõmõzõ 
genişletmeye devam edeceğiz. 
Yeni hattõmõzõn güzel şehrimiz 
Adõyaman�a ve tüm 
yolcularõmõza hayõrlõ olmasõnõ 
diliyoruz.� 

SEKTÖRÜN dev markasõ Kâmil 
Koç, global iş ortağõ seyahat 
teknolojileri şirketi Flix ile 

birlikte 100. yõlõna güçlü adõmlarla 
ilerliyor. 

Bu doğrultuda, yurt içinde yeni 
yatõrõmlar ve iş birlikleriyle hizmet 
kalitesini Türkiye�nin dört bir yanõna 
taşõyan Kâmil Koç; Flix�in desteğiyle 
hizmet ağõnõ genişleterek sektöre 
öncülük etmeyi sürdürüyor. 

Büyüme stratejileri doğrultusunda 
Kâmil Koç, 2025 yõlõ içerisinde 
Diyarbakõr, Iğdõr, Adõyaman ve 
Varna seferlerini başlatarak seyahat 
ağõna yeni duraklar ekledi. 

Flix ise Avrupa ve Kuzey 
Amerika�daki on yõllõk başarõsõnõn 
ardõndan Hindistan ve Latin Amerika 
ile küresel ölçekte sürdürülebilir 
büyümenin simgesi haline geldiği 
yolculuğuna, bu kez Avustralya ile 
devam etti. 
 
Dünya liderliği hedefiyle ilerliyoruz 
Kâmil Koç Genel Müdürü Çağatay 
Kepek, Flix ile birlikte hem 
Türkiye�de hem de global ölçekte 
büyümeye devam ettiklerini 
belirterek şunlarõ söyledi: 

"Türkiye�nin her köşesine kaliteli, 
konforlu ve güvenilir seyahat hizmeti 
sunma hedefiyle yatõrõmlarõmõzõ 
sürdürüyoruz.  

Kâmil Koç olarak yurt içinde yeni 
yatõrõm ve iş birlikleriyle büyümemizi 
sürdürürken, global iş ortağõmõz Flix 
de dünya genelindeki güçlü 
büyümesini kararlõlõkla sürdürüyor. 
Bu vizyonun bir uzantõsõ olarak 
Flix�in beşinci kõtaya, yani 
Avustralya�ya açõlmasõ bizler için de 

gurur verici bir gelişme. Bu adõm, 
aynõ zamanda bizleri de büyüme 
yolculuğumuzda yeni fõrsatlar için 
motive ediyor. Kâmil Koç olarak 

Türkiye�de 76 ilde, yurtdõşõnda ise 
Romanya ve Bulgaristan�da 5 
farklõ noktada,  

Flix olarak ise 5 kõtada 40�tan 
fazla ülkede toplamda 8.000�den 
fazla noktada yolcularõmõza 
hizmet veriyoruz.  

Seyahat sektörünün iki öncü 
markasõ olarak Türkiye�de 
büyüme, dünyada liderlik 
hedefiyle yol almaya devam 
ediyoruz. 

Ayrõca, Kâmil Koç ve Flix iş 
birliği, yalnõzca Türkiye�deki 
faaliyetlerle sõnõrlõ kalmõyor, aynõ 
zamanda ortak değerlere dayanan 
yatõrõmlarla da global çapta örnek 
teşkil ediyor. 

Hem Türkiye�de hem de 
dünyada daha kaliteli, daha dijital 
ve sürdürülebilir bir seyahat 
altyapõsõ inşa etmek amacõyla 
attõğõmõz her adõm, bu güçlü 
ortaklõğõn vizyonunu daha da 
pekiştiriyor.  

Kâmil Koç ve Flix�in 
oluşturduğu bu sinerjinin yalnõzca 
bugünü değil, geleceğin mobilite 
ekosistemini de şekillendirecek 
büyük fõrsatlar sunduğuna 
inanõyoruz.� 

Flix, Avustralya�daki 
faaliyetlerini de 40 ülkede 
başarõyla uyguladõğõ, varlõk 
gerektirmeyen iş modeliyle 
yürütecek.  

Teknolojik altyapõsõnõ, yerel 
otobüs operatörleriyle kurduğu iş 
birlikleriyle birleştiren Flix, 

yolculara yüksek kaliteli, güvenli ve 
tamamen dijital bir seyahat deneyimi 
sunmayõ hedefliyor. 

TÜRK otomotivinin global 
markalarõndan Anadolu Isuzu, 
hem içerde hem de dõş pazarda 

parlak bir yõl geçiriyor. 
Küçük otobüs ihracatõnda bir 

liderliğe daha imzasõnõ atmaya 
hazõrlanan şirket, geniş ürün 
yelpazesi ve müşteri odaklõ 
yaklaşõmõyla Türkiye�nin dört bir 
yanõndaki sektör ihtiyaçlarõna özel 
çözümler sunmaya ve üstün 
performanslõ araçlarõnõ kesintisiz 
olarak teslim etmeye devam ediyor. 

Anadolu Isuzu, turizm taşõmacõlõğõ 
alanõnda Türkiye�nin önde gelen 
firmalarõndan biri olan Mesnevi 
Turizm�e 5 adet özel üretim Grand 
Toro teslim etti.  

Ankara�da düzenlenen teslimat 
töreninde şu isimler hazõr bulundu: 

Mesnevi Turizm�in Kurucusu Ünal 

Öztürk, Mesnevi Turizm Firma 
Sahibi Mustafa Öztürk, Mesnevi 
Turizm İstanbul Ofisi Müdürü 
Oğuzhan Öztürk, Ankara Ofisi 
Müdürü Fatih Öztürk ve Mesnevi 
Turizm sürücülerinin yanõ sõra 
Anadolu Isuzu Kilit Müşteri 
Yöneticisi Ferhat Sancaklõ, Anadolu 
Isuzu Bölge Satõş Sorumlusu Ozan 
Şimşek, Ankara Isuzu Bayii Gençler 
Motorlu Araçlar Bayi Sahibi Fatih 
Tanrõkulu ve Gençler Motorlu 
Araçlar Otobüs Satõş Müdürü Cihan 
Kõlõç katõldõ.  

Türkiye�nin başlõca turizm 
bölgelerinde hizmet veren Mesnevi 
Turizm; konfor, kapasite ve 
verimlilikte dengeli ve optimize 
edilmiş performans sunan Grand 
Toro araçlarla hizmet kalitesini bir 
üst seviyeye taşõmayõ amaçlõyor.

TUTANA AŞK OLSUN! KÂMİL KOÇ, HAT AÇILIMINDA SINIR TANIMIYOR

Küçük otobüsün kesintisiz ihracat lideri Anadolu Isuzu, iç pazardaki teslimatlarõyla da dikkatleri üzerine çekiyor. Şirket, 
son olarak turizm taşõmanõn köklü ve dev markasõ Mesnevi Turizm�e 5 adet özel üretim Grand Toro teslim etti. Mesnevi 
Turizm, daha önce Anadolu Isuzu�dan aldõğõ Grand Toro araçlarõn ardõndan, filosunu yeni Grand Toro ile güçlendirdi...

ROTA AVUSTRALYA!

KOÇ, Adõyaman�õ da 
kapsama alanõna aldõ 

İçeride 81 ili hedefleyen Kâmil Koç, yurtdõşõnda da kõtalarõ aşan bir hat açõlõmõna imza attõ. Şirketin köklü 
ve kurumsal markasõ Kâmil Koç, yurt içinde Diyarbakõr, Iğdõr ve Adõyaman gibi illerle seyahat ağõnõ 
genişletirken; Flix ise Avustralya pazarõna giriş yaparak küresel büyüme yolculuğuna bir kõta daha ekledi.

100. yõlõna güçlü adõmlarla ilerleyen Kâmil Koç, hizmet kalitesini 
Güneydoğu Anadolu�nun kadim şehirlerinden Adõyaman�a taşõdõ. 
Ağustos itibariyle başlayan karşõlõklõ seferlerle yolcular, Adõyaman�dan 
Türkiye�nin dört bir yanõna Kâmil Koç kalitesiyle ulaşabilecek.





Bizler çizgisi doğru, �iyi gazete� yapmak ve yayõnlamak 
zorundayõz... Eğer başarabiliyorsak kâr ederek, eğer mecbursak zarara 

katlanarak ancak, daima iyi gazete yapmalõyõz...   Ali Galip VURAL Sayfa 16

Ulusal Taşõt Tanõma Sistemi 
(UTTS) hakkõnda GİB duyurusu

Sayõn Okurlar; 
 

Bilindiği üzere akaryakõt 
istasyonlarõnda yapõlan 
akaryakõt satõşlarõnda 

plaka bilgisinin yeni nesil 
akaryakõt pompa ödeme 
kaydedici cihazlara elle 
girilmeden otomatik olarak 
gönderilmesini temin etmek 
amacõyla Ulusal Taşõt 
Tanõma Sistemi (UTTS) 
uygulamasõ geliştirilmiş ve 
konu ile ilgili düzenlemeler 
5/10/2023 tarihli Resmi 
Gazete�de yayõmlanan 
Genel Tebliğ ile 
belirlenmiştir. 
Bu kapsamda; 
- Akaryakõt istasyonu işleten 
mükelleflerin 2/6/2025 
tarihine (benzin veya 
motorin dõşõndaki bir yakõt 
türünün tedarik edilmesi 
için kullanõlan pompa 
ünitelerinde kullanõlacak 
TTO�larõ 31/12/2025 
tarihine) kadar gerekli kayõt 
ve başvuru işlemlerini 
yapõp istasyonlarõna TTO 
ve TİM�leri taktõrmalarõ ve 
bu donanõmlarõn YN 
ÖKC�lerle iletişimini 
yaptõrarak UTTS üzerinden 
fiilen akaryakõt satõşõna 
başlamalarõ, 
- Vergi mükelleflerinin ise, 
kiralama yoluyla 
edindikleri veya 
işletmelerine dâhil olan ve 
işte kullanõlan taşõtlarõ için 
2/6/2025 tarihine kadar 
gerekli kayõt ve başvuru 
işlemlerini yaparak en geç 
30/6/2025 tarihine (birden 
fazla ya da benzin veya 

motorin dõşõndaki bir yakõt 
türüyle çalõşan taşõtlarda 
benzin veya motorin 
dõşõndaki yakõt türüne 
ilişkin depo için 
31/12/2025 tarihine) kadar 
taşõtlarõna TTB taktõrarak 
kullanmaya başlamasõ, 
- İşte kullanõlmayan ancak 
taşõt tanõma sistemi 
kullanan taşõtlara 1/7/2025 
tarihinden itibaren TTB 
taktõrõlmasõ, gerekmektedir. 
UTTS uygulamasõna ilişkin 
işlemlerin tamamlanmasõ 
amacõyla tanõnmõş olan 
süre, akaryakõt istasyonlarõ 
için 2/6/2025 tarihinde, 
taşõt sahipleri için 
30/6/2025 tarihinde sona 
ermiştir. 
Diğer taraftan, mezkûr 
Genel Tebliğin �UTTS 
kullanõlarak yapõlan 
akaryakõt satõşlarõnda belge 
düzeni� başlõklõ 8 inci 
maddesiyle, UTTS 
kapsamõnda yapõlan 
akaryakõt satõşlarõnda, 
taşõtõn plakasõna ilişkin 
bilgilerin sistem 
kapsamõnda yeni nesil 
pompa ödeme kaydedici 
cihaza otomatik olarak 
iletilmesi ve ÖKC Fişinin, 
detaylarõ Gelir İdaresi 
Başkanlõğõ tarafõndan 
ynokc.gib.gov.tr adresinde 
yayõmlanan teknik 
kõlavuzla belirlenen, UTTS 
kapsamõnda düzenlendiğini 
gösteren bilgiyi ihtiva 
edecek şekilde 
düzenlenmesi öngörülmüş 
olup, TTB takõlma 
zorunluluğu getirilen 

taşõtlar için, UTTS 
kapsamõnda 
düzenlenmeyen belgeler, 
213 sayõlõ Vergi Usul 
Kanununun 227 nci 
maddesine istinaden vergi 
kanunlarõ bakõmõndan hiç 
düzenlenmemiş 
sayõlacaktõr. 
Bu kapsamda, vergi 
uygulamalarõ yönünden 
olasõ hak kayõplarõ ve cezalõ 
işlemlerle karşõlaşõlmamasõ 
bakõmõndan; 
- Akaryakõt istasyonlarõ 
tarafõndan TTO ve TİM 
taktõrõlmasõ ve bunlarõn YN 
ÖKC�lerle iletişiminin 
yaptõrõlarak UTTS 
üzerinden fiilen akaryakõt 
satõşõna başlanmasõ, 
- TTB taktõrõlmasõ gereken 
taşõtlara ise TTB taktõrõlarak 
akaryakõt alõmlarõnõn UTTS 
uygulamasõ 
kapsamõnda yapõlmasõ, 
gerekmektedir.

Sibel YÜCE 

sibel.yuce@hotmail.com.tr            

Taşõmacõlõk sektörünün dev 
firmalarõ, �ALLISON� diyor
Allison şanzõmanlar, dünya çapõnda önde gelen taşõmacõlõk şirketlerinin ilk tercihi olmaya devam ediyor. Son olarak Sharpes of 
Nottingham şehirlerarasõ otobüs ve ulaşõm şirketi, Allison tam otomatik şanzõman donanõmlõ Van Hool luxury otobüs ile "oyun 
değiştiren" bir tercih yaptõ. Şirket, bundan sonraki süreçlerde de Allison şanzõmanlarõnõ kullanmaya devam etmeyi planlõyor.

A
LLISON, başta son teknoloji şanzõman ve 
ekipmanlarõ ile yurtiçi ve yurtdõşõnda istik-
rarlõ büyümesini sürdürüyor. Dünyanõn 

önde gelen taşõma operatörleri, özellikle Allison 
şanzõmanlõ otobüs ve kamyonlarõ tercih ediyor.  
Önde gelen otobüs işletmecisi Sharpes of Notting-
ham da, Van Hool TX21 Altano modelinde Alli-
son T525R şanzõmanla yaşadõğõ olumlu deneyi-
min ardõndan, gelecek tüm otobüs siparişlerinde 
Allison tam otomatik şanzõman donanõmõnõ tercih 
edeceğini açõkladõ. 

Sharpes'õn yüksek kaliteli tur ve kurumsal taşõ-
macõlõk filosu, 39 kişilik tur otobüsünden 83 kişi-
lik çift katlõ lüks otobüslere kadar 60 adet Van 
Hool araçtan oluşuyor. Yoğun şekilde kullanõlan 
ve tam donanõmlõ Altano otobüsünün müşterileri 
arasõnda İngiltere Futbol Ligi 2. Lig takõmõ da bu-
lunuyor. Sharpes of Nottingham, Nottingham 
merkezinden bölgesinin yanõ sõra Doğu Midlands 
bölgesinde, Birleşik Krallõk genelinde ve Avru-
pa'da da müşterilerine hizmet veriyor.  Sharpes 
aile şirketi, 21 yõl önce yaptõklarõ üç otobüs alõ-
mõndan bu yana Van Hool ile çalõşmaya devam 
ediyor. Sharpes�õn en son siparişi olan VDL Van 
Hool T17 Astron luxury otobüs, Haziran 2024�te 
VDL�nin Van Hool�u satõn almasõ üzerine kurulan 
yeni organizasyondan teslim aldõğõ ilk araç oluyor. 
Sharpes of Nottingham Genel Müdürü Neil Shar-
pe, konu ile ilgili açõklamasõnda; "Premium lüks 
Van Hool otobüsleri, bazõ meslektaşlarõmõz tara-
fõndan nispeten satõn alma maliyeti yüksek  olarak 
değerlendiriliyor, ancak bize göre en iyi otobüsler. 
TX21 Altano'yu satõn aldõğõmõzda, Allison şanzõ-
man donanõmõna sahip olduğunu biliyorduk. As-

lõnda standart donanõm olarak otomatikleştirilmiş 
manuel şanzõmana (AMT) alõşmõştõk ancak şimdi 
tam otomatik şanzõmanõn oyunun kurallarõnõ de-
ğiştirdiğini gördük. Sürücülerimiz tam olarak bu 
kelimeleri kullanõyor� diye belirtti. Neil Sharpe, şu 
şekilde ekledi; �Allison şanzõman, sürüş komutla-
rõnõ çok seri şekilde yerine getiriyor. Üstelik nere-
deyse elektrikli bir otobüs kullanõyormuşsunuz 
gibi sessiz ve sarsõntõsõz. Deneyimimizi diğer oto-
büs işletmecileriyle paylaştõğõmõzda, onlar da aynõ 
görüşleri patlaşõyor. Ayrõca otobüsün her gün ka-
nõtladõğõ güvenilirliği hakkõnda da olumlu yorum-
lar alõyoruz. Dolayõsõyla, bu yaz teslim edilmesi 
planlanan T17 Astron siparişimizi Allison şanzõ-
manla tercih etmek bizim için çok kolay bir karar 
oldu. Normalde yõlda bir veya iki yeni otobüs alõ-
mõ yapõyoruz ve artõk Allison şanzõmanla devam 
etmeyi planlõyoruz. Gerçekten yatõrõmõnõzõn karşõ-

lõğõnõ en iyi şekilde aldõğõmõzõ düşünüyoruz. Alli-
son, zaten tercih edilen bir araca daha fazla kalite 
ve kabiliyet katõyor.�  

Neil Sharpe; "Kõsa süre önce Allison�õn Maca-
ristan'daki müşteri deneyimi merkezi ve fabrikasõ-
nõ ziyaret ettik. Şanzõmanlarõn nasõl üretildiği, 
kontrol ve test edildiği bizi oldukça etkiledi" diye 
sözlerini tamamladõ.  
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OTOBÜS üretimindeki global markamõz 
TEMSA, Prestij serisi küçük otobüsüyle, 
pazarõn liderleri arasõnda yer alõyor. 

Prestij, farklõ versiyonlarõyla hep zirvede yer 
alan araçlar arasõnda yer aldõ. TEMSA, 
müşterisine ekmek yediren bu aracõnõ, geçtiğimiz 
aylarda son teknoloji õşõğõnda yenileyerek, daha 
da kusursuz hale getirip, piyasaya sürdü. 
Yenilenen prestij, pek çok bireysel alõcõ 
tarafõndan tercih edildi. Ancak yeni Prestij�in 
filo bazõndaki teslimatõ, geçtiğmiz hafta 
gerçekleşti. TEMSA, personel, okul ve turizm 
taşõmacõlõğõnõn köklü ve önde gelen 
şirketlerinden TUREX Turizm�e 33 adet yeni 
Prestij teslim etti. 

2016�dan sonra ilk defa gerçekleşen tasarõm 
değişikliğiyle beklenen yeniliğe kavuşan yeni 
Prestij, kõsa mesafe taşõmacõlõğõnda kurumlarõn 
tercihi olmaya devam ediyor. TEMSA, yeni 
Prestij�in ilk filo teslimatõnõ 33 adet ile TUREX 
Turizm�e gerçekleştirdi. TUREX Turizm�in 
Esenyurt�taki merkezinde düzenlenen teslimat 

törenine TUREX Turizm Genel Müdürü Celal 
Kalkan, Şirket Araçlarõ Yöneticisi Tolga Sayõn, 
TEMSA Satõş Direktörü Baybars Dağ, Bölge 
Satõş Müdürü Fatih Demirel ve kaptanlar katõldõ. 
 
Bu yõl 100 Prestij alacağõz 
Teslimatta konuşan TUREX Turizm Genel 
Müdürü Celal Kalkan, filolarõnda değişmesi 
gereken araçlarõn bulunduğunu belirterek, �Yeni 

araç alõmlarõna devam etme hedefimiz 
doğrultusunda yõl sonuna kadar toplam 100 adet 
TEMSA Prestij alõmõ planlõyoruz� dedi. 
 
En büyük filo teslimatõ TUREX�e  
TEMSA Satõş Direktörü Baybars Dağ ise 
konuşmasõnda �Mayõs ayõnda düzenlediğimiz 
tanõtõmõn ardõndan, yeni Prestij�in en büyük filo 
teslimatõnõ TUREX Turizm�e gerçekleştirdik. 

Prestij�deki yenilikler yakõt ekonomisindeki 
liderliğini perçinleyecek bir gelişmeyi de 
beraberinde getiriyor. Modern tasarõm, led 
aydõnlatma grubu, güçlendirilmiş elektrik 
altyapõsõ, süspansiyon sistemindeki ve iç 
dizayndaki yenilikler ile regülasyonlarõn 
gerektirdiğinden fazlasõnõ sunan sürüş güvenlik 
sistemleri gibi özellikler de bize sektörde büyük 
avantaj sağlõyor� şeklinde konuştu. 

Yeni PRESTİJ�in filo bazõndaki 
ilk taliplisi TUREX Turizm oldu
Yeni PRESTİJ�in filo bazõndaki 
ilk taliplisi TUREX Turizm oldu
Yeni PRESTİJ�in filo bazõndaki 
ilk taliplisi TUREX Turizm oldu
Yeni PRESTİJ�in filo bazõndaki 
ilk taliplisi TUREX Turizm oldu
Yeni PRESTİJ�in filo bazõndaki 
ilk taliplisi TUREX Turizm oldu
Yeni PRESTİJ�in filo bazõndaki 
ilk taliplisi TUREX Turizm oldu

TEMSA, segmentinin lider markasõ �Prestij�i, yaptõğõ yeniliklerle daha kusursuz hale getirmişti. Düşük adet ba-
zõnda satõşlar oldu; ama filo bazõnda ilk satõş oldu ve alõcõsõ, sektörün referans firmalarõndan TUREX Turizm oldu. 
Yapõlan anlaşma çerçevesinde, 33 adet yenilenmiş TEMSA Prestij, düzenlenen törenle TUREX�e teslim edildi...

SEZON bitsede umutlar bitmiyor. Zorlu ge-
çen yaz sezonuna rağmen müşteri memnu-
niyeti adõna yatõrõmlarõnõ sürdüren firmalar 

var. Bunlardan birisi de turizm taşõmacõlõğõnõn gü-
venilir firmalarõndan Systemtransport Turizm 
oldu. Firma 20. yõlõna özel filosuna 10 adet 15+1 
ekstra uzun Sprinter Pro kattõ. Hassoy Motorlu 
Vasõlar ile yapõlan anlaşma çerçevesinde 10 adet 
aracõn ilk 5 adedi törenle teslim edildi. Araçlar 
Systemtransport Turizm Yönetim Kurulu Başkanõ 
Taşkõn Arõk ile oğlu Ata Taşkõn Arõk ve System-
transport Turizm Minibüs Filo Sorumlusu Nevzat 
Güneş�e teslim edildi. Yeni yatõrõmlarla ilgili bilgi 

veren Taşkõn Arõk, �Turizmciler olarak sönük bir 
yaz sezonu geçirdik. Ama buna rağmen umutlarõ-
mõzõ yüksek tutuyoruz. Biz taşõmacõlar için müş-
teri memnuniyeti herşeyden önce geliyor. Bu ne-
denle de filomuzu daima genç tutmak zorundayõz. 
Bu yõl firmamõzõn 20. yõlõ... Buna özel olarak da 
yatõrõmda Mercedes�in 15+1 ekstra uzun Sprinter 
Pro aracõnõ tercih ettik. Kalitesi, konforu ve sağla-
dõğõ yakõt tasarrufu ile tercihimizi Yõldõz�dan yana 
kullandõk. Yõl sonuna kadar alõmlarõmõza devam 
edeceğiz. Önümüzdeki yõlõn siparişlerini de şim-
diden oluşturduk. İnşallah beklentilerimizin karşõ-
lõğõnõ taşmacõlar olarak fazlasõyla alõrõz� dedi.

DÜNYANIN endüstriyel ve ticari 
lastik odaklõ global şirketi 
Prometeon Tyre Group, 2024 yõlõ 

Sürdürülebilirlik Raporu�nu yayõmladõ. 
Çevresel, sosyal, yönetişimsel ve 
ekonomik (ESG) olmak üzere dört ana 
başlõkta hazõrlanan rapor; 
sürdürülebilirlik hedeflerinin 
Prometeon�un operasyonlarõnõn ve 
stratejik karar alma süreçlerinin 
ayrõlmaz bir parçasõ olduğunu 
vurguluyor. 

Rapor, şirketin ESG stratejisini 
güçlendirirken, sürdürülebilirliğin 
Prometeon için tüm alanlarda odak 
haline geldiğinin altõnõ çiziyor.  
 
2040�ta İklim Nötrlüğü Hedefi   
Prometeon, 2024 yõlõ itibarõyla, 
kuruluş yõlõndan bu yana sera gazõ 
(GHG) emisyonlarõnda %35,8 
oranõnda azaltõm sağladõ. 
Böylece şirket, 2030 yõlõ için 
belirlediği %32�lik emisyon 
azaltõm hedefini altõ yõl 
önceden aşmayõ başardõ. Aynõ 
dönemde, elektrik 
kullanõmõnda da %13,6 
oranõnda azaltõm kaydedildi. 
Şirket, 2016  baz yõla göre; 
2025�te enerji kullanõmõnõ 
%23, 2030 yõlõna kadar ise 
%31 oranõnda azaltmayõ 
hedefliyor. Prometeon, Paris 
Anlaşmasõ�nda belirlenen 1,5 
°C sõnõrõyla uyumlu bir yol 
haritasõ doğrultusunda, 2040 
yõlõnda iklim nötrlüğüne ulaşmak 
gibi net ve iddialõ bir uzun vadeli 

hedef belirledi. 
Yenilenebilir enerji kullanõmõnõ 

artõrma konusundaki kararlõlõğõnõ 
sürdüren Prometeon, Grubun toplam 
elektrik kullanõmõnõn %47,8�ini 
yenilenebilir kaynaklardan sağlõyor. 
Brezilya�da kullanõlan elektriğin ise 
%100�ü yenilenebilir kaynaklardan 
sağlanõrken, Gravatai üretim tesisi 
Kapsam 1 ve Kapsam 2 emisyonlarõ 
açõsõndan halihazõrda karbon nötr 
konumda bulunuyor.  

Malzeme kullanõmõ ve atõk yönetimi, 
Prometeon�un sürdürülebilirlik 
stratejisinin odağõnda yer alõyor. 2024 
yõlõ itibarõyla, kullanõlan malzemelerin 
%33�ü yenilenebilir kaynaklardan, 
%1,89�u ise geri dönüştürülmüş 

içeriklerden oluşuyor.  
Bu oranlarõn her yõl artmasõ 

hedeflenirken, şirketin 2030 yõlõ için 
belirlediği hedef, toplamda %40 
oranõnda yenilenebilir ve geri 
dönüştürülmüş malzeme kullanõmõna 
ulaşmak.  

Prometeon, bu oranõ 2050 yõlõ 
itibarõyla %100�e çõkarmayõ amaçlõyor. 
Atõk yönetiminde de önemli sonuçlar 
elde eden Prometeon, 2024 yõlõ 
itibarõyla %98,2 oranõnda atõk geri 
kazanõmõ sağlayarak, 2030 yõlõ için 
belirlenen %97�lik hedefin üzerine 
çõkmayõ başardõ. Prometeon İç Denetim, 
Uyum, Sürdürülebilirlik ve Kurumsal 
İlişkiler Direktörü Nicolas Marchi, 
konuyla ilgili şu değerlendirmede 
bulundu: �Endüstriyel ve ticari lastik 
sektöründe sürdürülebilirlik, stratejik bir 

önceliktir. ESG kriterlerini tedarikçi 
seçiminden çalõşan refahõna, finansal 
yapõlanmadan operasyonel 
süreçlere kadar tüm iş modelimize 
entegre etmemiz, çevresel, sosyal 
ve ekonomik anlamda değer 
yaratmamõza olanak tanõyor. Bu 
yaklaşõm yalnõzca liderlik 
konumumuzu güçlendirmekle 
kalmõyor, aynõ zamanda malzeme, 
süreç ve ürün performansõnda 
inovasyonu teşvik ediyor ve 2040 
Net Sõfõr hedefimize kararlõlõkla 
ilerlememizi sağlõyor. 
Sürdürülebilirlik, aynõ zamanda bu 
konulara giderek daha duyarlõ hale 

gelen  genç yetenekleri çekme 
konusunda belirleyici bir faktör haline 

geldi.� 

Prometeon�da hedef: 2040�ta Net Sõfõr!

Turizm taşõmacõlõğõnõn önemli firmalarõndan Systemtransport Turizm, yatõrõmlarõnõ 
aralõksõz sürdürüyor. Firma son olarak 20. yõlõna özel olarak Mercedes�ten 10 adet 
15+1 ekstra uzun Sprinter Pro yatõrõmõ yaptõ. Araçlarõn ilk 5 adedi törenle teslim edildi.  

Prometeon Tyre Group, 2024 Sürdürülebilirlik Raporu�nu paylaştõ. 2040 yõlõnda Net Sõfõr hedefini 
açõklayan Prometeon, kuruluş yõlõndan bu yana sera gazõ emisyonlarõnda yüzde 35,8 oranõnda azaltõm 
sağladõ ve 2030 hedefini şimdiden yakalayarak planlanandan daha yüksek oranda azaltõm elde etti.

Systemtransport�tan Systemtransport�tan Systemtransport�tan Systemtransport�tan Systemtransport�tan Systemtransport�tan 
20. yõla özel Sprinter Pro yatõrõmõ
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B
U haftaki yazõma son günlerde yaşa-
nan otobüs kazalarõyla başlamak isti-
yorum. Son iki hafta içinde yaşanan 

kazalar çok düşündürücü bir hal aldõ. Fir-
malarõmõzõn denetimleri daha çok arttõrma-
sõ lazõm, sürücüleri denetlemeleri lazõm, 
şoförlerimizin de çok daha dikkatli olmala-
rõ lazõm... 

Önce kendi canlarõnõ, sonra çocuklarõnõ 
ve ailelerini sonra da otobüste seyahat 
eden yolcularõn sağlõğõnõ düşünmeleri la-
zõm. Onun için yorulduğu zaman otobüsü 
kenara çekmesi lazõm, yorgunken araba 
kullanmamasõ lazõm. Kazalarõn oluş saatle-
rine baktõğõmõz zaman, uykulama sürecini 
gösteriyor, bu da bize bir şey söylüyor, 
yani mesaj veriyor. 

Onun için firmalarõmõz, şoförlerini sü-
rekli denetleyecekleri, sõkõ denetim meka-
nizmalarõnõ da İçişleri Bakanlõğõ, Ulaştõrma 
Bakanlõğõ�nõn kurmasõ gerekiyor. Anlõk şo-
för girişi yapõlmasõ için bakanlõktan talepte 
bulunduk, bununla ilgili henüz olumlu bir 
cevap gelmedi. Bu meslek inşaattan daha 
önemli, uygulama inşaat sektöründe var, 
dericilik sektöründe var, temizlik sektörün-
de var ama maalesef karayolu yolcu taşõ-
macõlõğõnda yok. Şoför yorgun veya hasta 
işe gelmedi, yerine ikame edecek şoför 
yok; ne yapacağõz, yorgun şoförü yola 
göndereceğiz. 

Onun için bu konuda Ulaştõrma Bakan-
lõğõ�nõn İçişleri Bakanlõğõ ile temasa geçe-
rek bu sorunu çözmesi gerekiyor. Yani lis-
teye kayõtlõ ismi önceden belirtilmiş şoför-
lerin, sigorta girişinin anlõk yapõlmasõ la-
zõm. Tersine bir durumda ise ki maalesef 
böyle oluyor, kazalar otobüs yolculuğunda 
caydõrõcõ bir etki yaratmaya devam ediyor. 

Zaten uçaklar otobüsle aynõ fiyatta nere-
deyse, hatta bazen daha da ucuz yolcu ta-
şõyor, demiryolu desen aynõ...  

Bir taraftan zarar eden demiryollarõyla 
rekabet ediyoruz diğer taraftan eskiden 
hep mizah yapardõk rakibimiz Türk Hava 
Yollarõ (THY) diye hakikatten şu anda raki-
bimiz havayollarõ. Sadece THY değil, Ana-
dolu Jet mi desen diğer özel havayolu taşõ-
macõlarõ mõ; hepsi fiyatlarõnõn zaman za-
man otobüsün altõna düşürebiliyorlar. 

Bu realite, ister istemez otobüs sektörü-
nün içerisindeki rekabeti de körüklüyor. 
Ama işte zaten para kazanmakta zorlanan 
firmalar açõsõndan bu rekabet, ölümcül 
olabiliyor. Kaza boyutuna tekrar gelirsek, 
firmalarõmõzõn mutlaka akõllõ sistemlerle 
şoförlerini denetlenmesi lazõm, yorgun 
olan şoförleri yola göndermemesi lazõm, 

şoförlerin yasal sürelerin üzerinde araba 
sürmesini denetleyip takip etmeleri ve en-
gellemeleri lazõm. Yoksa bu kazalar arta-
rak devam eder. 

Bakõn kazalarõn maliyetleri itibariyle ka-
zalar, sektörün en önemli sorunlarõ haline 
gelmeye başladõ, inşallah bundan sonra 
buna benzer kazalar yaşanmaz. Dediğim 
gibi mutlaka buna bir çözüm üretilmesi la-
zõm, denetim yapõlmasõ lazõm. 
 
TATSIZ BİR SEZON YAŞADIK 
 

Y
ARIM yamalak bir sezonu geride bõ-
raktõk, başlamasõyla bitmesi bir oldu. 
Şimdi okullar açõlacak bir hareket 

olacak, ardõndan bir anda kõş sezonunda 
kendimizi bulacağõz. Kõşõn bizi bekleyen 
en büyük zorluk, havayollarõyla yapacağõ-
mõz fiyat rekabetidir. 

Onun için firmalarõmõzõn boş sefer yap-
mamalarõ lazõm, doluluk oranlarõna göre 
sefer yapmalarõ lazõm, özellikle uçaklarõn 
olmadõğõ hatlara araç sürmeleri, seferler 
düzenlemeleri lazõm. Uzun hatlarda çalõ-
şan otobüsleri kõşõn kõsa ve orta mesafeli 
hatlarda kullanmak lazõm. Yoksa uçaklarõn 
olduğu hatlara yolcu taşõmak artõk hayal 
oldu olmaya da devam ediyor. Sektörde 
son 20 sene içerisinde yüzde 50�ye yakõn 
çok ciddi bir daralma oldu, bu daralma ve 
firmalardaki kan kaybõ, bu kõş daha da de-
vam edecek. Öyle ki, pandemi dönemin-
den daha da sorunlu, daha durgun bir kõş 
yaşayacağõmõzõ düşünüyorum, inşallah dü-
şündüğüm gibi olmaz tabii... 

Çok acõ ama çok açõk konuşayõm; ben 
sektör adõna ilk kez bu kadar kaygõlõyõm. 

Biz bir hizmet sektörüyüz. Rekabette 
ayakta durabilmek için kaliteye sürekli ya-
tõrõm yapmak durumundayõz. Ama öte ta-
raftan kazanç olmayõnca kalite de olmu-
yor, kalite olmayõnca kazalara davetiye çõ-
kartõyoruz. Onun için mutlaka sürücülerin 
haklarõnõ, sorumluluklarõnõ belirleyen birta-
kõm düzenlemeler yapõlmasõ lazõm. 

Şoförlerin, özellikle de ticari araç sürü-
cülerinin çok kapsamlõ eğitimlerden geçi-
rilmesi lazõm. Bu konuda Ulaştõrma Bakan-
lõğõ olsun, İçişleri Bakanlõğõ olsun ve gerek-
se de Milli Eğitim Bakanlõğõ olsun, ortak 
projeler geliştirmeleri lazõm. Çünkü şöfor 
sorunu sadece bu sektörün değil memleke-
tin bir sorunu. Bu konuya kalõcõ çözümler 
geliştiremezsek, hem bir yandan ölümcül 
kazalar devam eder diğer taraftan da direk-
siyona geçirecek şoför bulamayõz.  

Bunun çözümü şoförlerin eğitimlerini 

tam almalarõndan geçiyor. Mesleği cazip 
hale getirmek ve tercih edilmesini sağla-
mak adõna otobüs şoförlerinin şehirlerarasõ 
veya turizm otobüs şoförlerinin maaşlarõ-
nõn dolgun olmasõ lazõm, mevsimlik işçi 
gibi çalõştõrõlmamasõ lazõm. Kimi bulursan 
onu gönderiyorsun mecburen, otobüs işlet-
meciliği açõsõndan çok zor bir süreç haki-
katten. Maddi anlamda çok zor bir sürece 
giriyoruz inşallah söylediklerimizin tersi 
olur; zira kõş aylarõnda büyük bir işsizlik 
yaşanacağõnõ ön görüyoruz, ama inşallah 
öyle olmaz da diyoruz bir taraftan.  
 
İÇİNDE TURİST OLAN ARAÇ BAĞLANMAZ 
 

B
İZ sivil kuruluşlar olarak sorunlarõn 
çözümü için her platformda mücade-
le veriyoruz. Başta Ulaştõrma ve İçiş-

leri olmak üzere ilgili tüm bakanlõklarla 
görüşüyor, raporlar hazõrlõyor, çözüm tale-
binde bulunuyoruz. Derdimizi dile getiri-
yoruz, ama maalesef söylenenler sözde ve 
kâğõt üstünde kalõyor. Böyle olunca da gi-
derek kangrenleşmeye başlayan şoför soru-
nu daha da kötüleşiyor. 

Öyle bir yere geldik ki, otobüs firmalarõ-
mõz otobüse şoför bulamõyorlar, nitelikli 
şoför sayõsõ her geçen gün azalõyor. Çözüm 
adõna çalõşma yaşõ 69�a çõktõ ama o da tat-
min etmiyor. Tabii bizim de şoförleri mev-
simlik işçi gibi çalõştõrmamõz doğru değil; 
adam haklarõnõ, sorumluluklarõnõ bilecek, 
bunu meslek olarak kabul edecek, kayda 
değer bir geliri olacak, çalõşma şartlarõ iyi 
olacak, dinlenme şartlarõ iyi olacak... 

Dediğim gibi bu konuda İçişleri Bakanlõ-
ğõ�na çok iş düşüyor; teorik olarak da Milli 
Eğitim Bakanlõğõ ve Ulaştõrma Bakanlõğõ bir 
araya gelip, köklü bir çözüm bulmasõ gere-
kiyor.  Firmalar tarafõndan şoförlerin de 
çok sõkõ bir şekilde denetlenmesi lazõm. 
Ben hep söylüyorum firmalara iç denetim 
sistemi kurulmasõ zorunluluğu getirip, şo-
förleri elektronik ortamda takip edip, yan-
lõş şoförün direksiyona oturmasõnõ engelle-
mesi lazõm.  Şu anda İçişleri Bakanlõğõ�na 
bu buradan bir mesaj olsun; içinde yolcu 
olan bir araç, gideceği noktaya kadar yol-
cunundur. Gittiği noktada şoföre ceza ve-
receksen verirsin, arabayõ bağlayacaksan 
bağlarsõn ama içinde yolcu varken, turist 
varken hele arabayõ bağlamak akõl işi de-
ğil. Bu Türk turizmine, insan haklarõna ay-
kõrõ bir şeydir, onun için bu konuda belge 
konusunu mutlaka bizim çözmemiz lazõm. 

UKOME kararlarõyla Ulaştõrma Bakanlõ-
ğõ�nõn Karayolu Taşõma Kanunu çelişiyor, 

bunlarõ gideremedik bir türlü. Bu arada 8 
Ekim�de kapsamlõ bir toplantõ yapõlacak, 
bu çelişme meselesini bu toplantõnõn gün-
demine taşõyacağõz. İnşallah ilgililer gelir, 
orada bu sorunu masaya yatõrõr çözeriz 
diye düşünüyorum. 

UKOME ayrõ bir belge veriyor, orasõ ayrõ 
bir belge veriyor, belediyeler ayrõ bir şey 
yapõyor; onun için de taşõmacõ bin türlü 
sorun yaşõyor İstanbul içinde. İçinde turist 
olan bir arabanõn bağlanmasõ Türk turizmi 
açõsõndan utanç verici bir gelişmedir. Bu 
konuda da çevirmeyi yapan, cezayõ yazan 
polislerin de bunu düşünmesi, değerlendir-
mesi, insiyatif almasõ lazõm. O araç o anda 
turistlerindir, gideceği yere kadar onlarõ 
göndermek zorundadõr. 

Gittiği yerde ceza verilmesi gerekiyorsa 
daha ağõr ver ama orada ver. İçinde turist 
olan arabayõ bağlamak, hele hele havaala-
nõna giderken uçağõnõ kaçõracak riske gir-
miş ise. Bu kabul edilebilir bir durum de-
ğil. Bunun için inşallah 8 Ekim�deki top-
lantõda konuyu enine boyuna masaya yatõ-
rõp önerilerimizi dikkate alõrlar ve çözüm 
üretiriz diye düşünüyorum. Herkesin Zafer 
Bayramõ�nõ kutluyorum. 

Mustafa YILDIRIM

Şoför sorunu ve kazalar, artõk bir memleket meselesi





19 Mayıs Atatürk'ü Anma Gençlik
 ve Spor Bayramı 

Kutlu Olsun

Aynı yolda, fikirlerinin izinde...

Yolculuğumuz hep seninle.
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Hõdõr Usta Otomotiv kurucusu
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