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D
EĞERLİ dostlar; bu ül-
kedeki en zorlu meslek, 
karayoluyla yolcu taşõ-

macõlõğõ yapmaktõr. 
Ayõrõmsõz şehirlerarasõ oto-

büsçü de, servisçi de, özel halk 
otobüsçüsü de, biz turizm ta-
şõmacõlarõ da aynõ kaderi pay-
laşõyoruz. Hepimizin ortak yanõ; 
maliyetlerimiz çok yüksek, ka-
zancõmõz yetersiz ve en önem-
lisi de hepimiz devlet karşõsõnda 
adete üvey evlat gibiyiz. Havacõ 
gibi, denizci gibi destek almõ-
yor, tersine türlü zorluklarla 
onlara ezdiriliyoruz. Destekten, 

uzun yõllar önce umudumuzu 
kestik, modlar arasõnda adil bir 
duruş da beklemiyoruz, ama 
hiç değilse önümüze türlü zor-
luklar, olmadõk maliyetler çõ-
karmayõn! Bakõn yõllar önce 
on binlerce 8+1 aracõmõzõ oto-
mobil sõnõfõna 
koyup belgeden 
düşürdünüz. 

Canõmõz yan-
dõ yanmaya de-
vam ediyor. Bu 
inat niye, neden 
araçlarõmõza izin 
vermiyorsunuz! 

Mesaj

Sümer 
Yõğcõ

Yaz sezonu en 
iyi şekilde 
değerlendirilmeli

  Mustafa Yõldõrõm 20�de

Yazarõmõzõn 
yazõsõ elimize 
ulaşmamõştõr

  İbrahim Arttõrdõ  

Araç kiralama 
işlerine ait 
asgari işçilik

  Sibel Yüce 12�de
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AĞLIYORUZ; çünkü ağlanacak haldeyiz... Ba-
tõyor, her geçen gün kan kaybediyoruz. İflaslar 
başladõ, �ne zaman sõra bize gelecek� korkusu 
içerisindeyiz. Umudumuzu tamamen olmasa da, 
kaybetmek üzereyiz. Belki bir umut olur diye 
uzun yõllar devlete gittik; o kapõ da tamamen ka-
pandõ; �zararõ olmasõn yeter� diyoruz artõk. En az 
yaptõğõmõz şey, dönüp kendimize bakmak... As-
lõnda belki de sorunun temeli bizde, öyleyse çö-
zümü de bizde! Arada dönüp iğneyi şöyle hafiften 
kendimize soksak da, hala çuvaldõzõ sokmaktan 
korkuyoruz. �Hatalõyõm, yanlõş yapõyorum� demek, 
hala bizlere ağõr geliyor; yani �İTİBAR� meselesi... 
Ama post pahalõ, yavaş yavaş yolun sonu gö-
rünmeye başlayõnca, aklõmõz biraz olsun başõmõza 
geliyor. Şimdi artõk tam da bu moddayõz. Yanlõşõn 
üzerine gitmeye, el birliği ile düzeltmeye artõk 
daha bir hevesliyiz. Her ne kadar elimiz taşõn 
altõna tam olarak koyamasak da, her ne kadar 
sivil kuruluşlarõmõza bu yolda el vermesek de! 

EKONOMİK olarak çok dardayõz. Büyük bir 
umutla, gücümüzü de aşarak otobüs aldõk, 
hatlar açtõk, yatõrõmlar yaptõk... Hepsi de borçla! 
İyi bir sezon geçirebilirsek borcumuzu öder, 
kalan parayla da geleceğe daha bir umutla ha-
zõrlanõrõz. Allah korusun; kötü bir sezon yaşarsak 
borç altõnda ezilir, yok olur, malõmõzõ, mülkümüzü 
ve belki de yuvamõzõ bile kaybedebiliriz. Madem 
bu sezon bu kadar önemli, her açõdan şu 3-4 
ayda doğru olan neyse onu yapacağõz. Önce 
ne yapmayacağõmõzõ bilelim; sezondan başlayarak 
yõkõcõ rekabet yapmayacağõz, maliyetine ve hatta 
bazen onun da altõnda yolcu taşõmayacağõz. 
�Prestij meselesi�deyip otobüsümüzü boş kal-
dõrmayacağõz. Aynõ kaderi paylaşõyoruz gerçe-
ğiyle, diğer firmayõ rakip değil, iş birliği yapõlabilir 
bir iş ortağõ gibi göreceğiz. Başta söyledik; bu 
sezonun kazancõ bizim için hayati önem taşõyor; 
ama şayet bizi bu hale düşüren haksõz rekabet 
gibi hastalõklarõmõzdan kurtulabilirsek yarõnlarõ 
da kazanabiliriz... Çünkü bize yarõnlar lazõm! 

Turizmciye 8+1 zulmü!
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BU SEZON DÖNÜM NOKTASI OLSUN!
Tabii ki bol kazanç olsun; ama bu sezon yanlõşlarõmõzdan arõnacağõmõz bir sezon olsun; dönüm noktasõ olsun. Bu sezondan 
başlayarak yõkõcõ rekabeti gömelim artõk. Dostça iş birlikleri yapalõm, boş otobüsler kaldõrmayalõm, bir olalõm, beraber olalõm! 

Komisyona ilgili bir isyanõn çõğlõğõ  
MÜŞTERİ kartõ uzatõyor. Ben gülüm-
süyorum. POS cihazõ bipliyor. Banka 
geliyor, �payõmõ ver!� diyor. %2,5 
yetmedi. %3 yetmedi� %5 oldu da 
hâlâ doymadõ! Bu neyin komisyonu 
kardeşim?Ben kazandõm da mõ sen 
pay istiyorsun? Ürün benden, hizmet 
benden, emek benden� Ama para 
senden geçince �bu da benim kârõm� 
mõ diyorsun? Hayõrdõr? Siz banka mõ-
sõnõz yoksa dijital derebeyi mi? 
 
BİZ de mi POS�unu kapatõp veresiye 
defterine dönelim? Enflasyonla müca-
dele diyorsun� Kayõt dõşõyla savaş di-
yorsun� Kartla ödeme teşvik diyor-
sun� Ee, komisyonla bizi doğramaya 
devam ediyorsun! Yeter artõk! Biz ban-
ka değiliz ki faizle kazanalõm! Biz pet-
rol satmõyoruz ki her işlemden %5 ala-
lõm!  Biz emek veriyoruz, üretiyoruz, 
çõrpõnõyoruz! Ama her işlemde biri ge-
liyor, �hop dur!� diyor: �Bu paranõn 
bir kõsmõ benim� Kimsin sen? Müşteri 
misin? Değil. Üretici misin? Değil. O 
zaman neden benim  Bu ülkede üretici 
cezalõ, tüccar borçlu, esnaf mecbur� 
Ama banka hep kazançlõ! Ne güzel 
sistem: çalõş çalõş, bankaya aktar! 
 
ARTIK YETER! 
KREDİ kartõ komisyonlarõ düşme-
den bu ülkede: Ne işletmeler ayak-
ta kalõr, Ne fiyatlar aşağõ düşer, 
Ne de ülke ekonomisi toparlanõr! 
- Bankalar haraca bağlamõş sistemi. 
- Biz POS cihazõna çalõşõyoruz! 
Sesleniyoruz: Komisyonlara tavan 
getirilsin! KOBİ�nin, esnafõn boğa-
zõndaki el çekilsin! Dijital sistemin 
yükü, üretenin sõrtõna bindirilmesin! 
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SEKTÖRÜN yegane sivil toplum 
kuruluşu Turizm Taşõmacõlarõ Der-
neği (TTDER), geçtiğimiz hafta 
�sezona merhaba� niteliğinde bir 
yönetim toplantõsõ gerçekleştirdi. 
Turizm sezonuna dair öngörülerin 
paylaşõldõğõ toplantõda, turizm ta-
şõmacõlarõnõn yaşadõğõ sõkõntõlar 
ve TTDER�in çözüm yolunda at-
tõğõ adõmlar da masaya yatgõrõldõ. 
8+1�lerle ilgili mevzuat değişikliği 
nin de ele alõndõğõ toplantõda, 
köklü çözüm için bakanlõğa çağrõ 
yapõldõ... HABERİ SAYFA 16�DE

TTDER�den kritik toplantõ

�PRESTİJ� şimdi 
daha da prestijli

İlk çift katlõ Neoplan�õn 
satõşõ da MAPAR�dan

İSTAB�da Aziz Baş ve 
ekibine �devam� vizesi
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Turizm sezonuna en iddialõ hazõrlanan firmalarõn başõnda, sektörün parlak markasõ Mini Tur geliyor. Mevcut filosuna 
her türlü bakõmõ yaptõran firma, yeni aldõğõ araçlarõ da, müşterisinin rahatlõğõ ve konforu adõna özenle dönüştürüyor. 
Mini Tur, son aldõğõ 2 adet Isuzu Grand Toro otobüsü, dönüşüm pazarõnõn lideri İNOVA Otomotiv�e yaptõrdõ...

T
ANIMAYANI yoktur; sektörün kanaat 
önderlerinden Mehmet Öksüz, müşterisinin 
rahatõ ve konforu için kõlõ kõrk yarar, hiçbir 

maliyetten kaçõnmaz. En eskisinden, en 
modellisine kadar filosundaki tüm araçlar, 
konforu, bakõmõ ve temizliği ile herkesin dikkatini 
çeker. O kadar seçicidir ki, ancak onun kadar 
seçici ve titiz iş ortaklarõ yapõlan işten keyif alõr. 
Mini Tur Yönetim Kurulu Başkanõ Mehmet 
Öksüz de, 2025 turizm sezonundan umutlu olan 
isimlerden. İyi bir sezon beklentisi içerisinde ve 
bu beklenti paralelinde yatõrõm yapõyor. 

Mehmet Öksüz, son olarak Isuzu�dan 2 adet 
Grand Toro küçük otobüs aldõ. Öksüz, otobüslerin 
2+1 koltuk dönüşümünde de son derece seçici 
davrandõ ve bu pazarõn açõk ara lideri İNOVA 
Otomotiv�i tercih etti. Mehmet Öksüz ve 
TTDER�in Duayen Başkanõ Sümer Yõğcõ, 
dönüşümü bizzat yerinde incelemek üzere 
İNOVA�nõn Bursa�daki fabrikasõnõ ziyaret etti. 
İNOVA Otomotiv YönetimKurulu Başkanõ Zülker 
Kavalcõ, Yönetim Kurulu Üyesi Ayhan Necipoğlu 
ve Gizem Kavalcõ Kepir, dönüşümün süreçleri ve 
kullanõlan kaliteli malzemeler hakkõnda Yõğcõ ve 
Öksüz�ü bilgilendirdi. Öksüz, araç dizaynõ ve 
koltuk yerleşimlerinin çok özenli şekilde 
yapõldõğõnõ dile getirerek, emekleri için İNOVA 
ailesine teşekkür etti.
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T
EMSA, otobüs teslimatlarõnõ aralõksõz sürdürüyor. 
Özellikle sezonun yaklaşmasõyla birlikte, satõşlarda 
ciddi bir ivmelenme var. 

Sezon yatõrõmõ için Temsa�nõn kapõsõnõ çalan 
firmalardan birisi, turizm taşõmacõlõğõnõn güçlü 
firmalarõndan Ege Hakan oldu.  

Ege Hakan Turizm filosunu Maraton ile güçlendirdi. 
Firma siparişini verdiği 4 adet otobüsün 2 adedini 
düzenlenen törenle teslim aldõ. Teslimatta Ege Hakan 
Turizm Yönetim Kurulu Başkanõ Hakan Özkaralõ, Temsa 

Satõş Direktörü Baybars Dağ ve Temsa Bölge Satõş 
Yöneticisi Fatih Demirel hazõr bulundu.  

Servis ve personel taşõmacõlõğõ alanõnda faaliyet 
gösteren Özkardeşler Turizm de, tercihini TEMSA 
Maraton�dan yana kullanan firmalardan birisi oldu.  

Firma anlaşmasõnõ yaptõğõ 1 adet TEMSA Maraton�u 
düzenlenen törenle teslim aldõ. Araç Temsa Satõş 
Direktörü Baybars Dağ ve Temsa Bölge Satõş Yöneticisi 
Fatih Demirel tarafõndan Özkardeşler Turizm Yetkilisi 
Atakan Kesici�ye teslim edildi. 

TEMSA�nõn araç yatõrõmlarõ 
sezon öncesi hõz kazandõ

Diyarbakõr CNG�li Isuzu ile tanõştõ

A
NADOLU Isuzu, Diyarbakõr Bü-
yükşehir Belediyesi�ne toplu taşõma 
hizmetinde kullanõlmak üzere 7 adet 

Citiport CNG ve 7 adet Kendo CNG tesli-
matõ yaptõ. Teslimat törenine Diyarbakõr 
Büyükşehir Belediyesi Eş Başkanlarõ Ayşe 
Serra Bucak Küçük ve Doğan Hatun, Di-
yarbakõr Büyükşehir Belediyesi Genel Se-
kreteri Emrullah Gördük ile Ulaşõm Daire 
Başkanõ Temel Cengiz katõldõ. 

Törende ayrõca Anadolu Isuzu Otobüs 
Satõş Müdürü Murat Küçük, Bölge Satõş 
Sorumlusu Hasan Aydõn, Yurtiçi Uzman 
Servis Bölge Sorumlusu Said Togel ve Pa-
zarlama İletişim Uzmanõ Enes Gülcan ile 
Diyarbakõr Bayisi Diyarbakõr Trucks Oto-
motiv Genel Müdürü Bengi Berfin Odabaşõ 
ve Satõş Müdürü Sakine Ağan ile yer aldõ. 

Anadolu Isuzu�nun Diyarbakõr�a kazan-
dõrdõğõ yeni nesil araçlar; konfor, verimlilik 
ve çevre duyarlõlõğõ açõsõndan kent ulaşõmõ-
na önemli katkõlar sağlayacak. CNG (Com-
pressed Natural Gas � Sõkõştõrõlmõş Doğal 
Gaz) sistemine sahip alt yapõsõyla düşük tü-
ketim ve çevre dostu olan Citiport CNG,sõ-
kõştõrõlmõş gaz yakõt sistemiyle hem düşük 
işletim maliyetlerine sahip hem de sõradan 
bir toplu ulaşõm aracõna göre çevreye veri-
len zararõ azaltõyor. 

Kendo 13 CNG ise ödüllü dõş tasarõmõ 
ile dikkat çekmekte olup; çevreci motoru ile 
daha az karbon salõmõ ve işletmecilere yakõt 
tasarrufu sunuyor. CNG motorlu Kendo şe-
hir içi uzun mesafe ve şehirlerarasõ kõsa me-
safelerde taşõmacõlõk için kullanõlmak üzere 
üretilmiştir.

Isuzu, Diyarbakõr Büyükşehir�e 7 adet Citiport CNG ve 7 adet Kendo CNG 
teslimatõ yaptõ. Çevre dostu özellikleriyle öne çõkan araçlar, toplu taşõma 
hizmetinde kullanõlmak üzere Diyarbakõr halkõnõn hizmetine sunuldu...
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1- Hayat bir tecrübe 

2- Her tecrübe zarar 

 

3 - Her zarar sermaye 

4- Yine de hayat mücadeledir 

Ali Osman ULUSOY

PAZARIN lideri Mercedes-Benz Türk ve sektörün köklü dev kuru-
luşu Kâmil Koç, mega bir yatõrõmla güç birliklerini daha ileri nok-
talara taşõdõ. Kâmil Koç, Koluman Ankara üzerinden 19 adet 

standart ve 1 adet MirrorCam donanõmlõ olmak üzere toplam 20 adet 

Mercedes-Benz Tourismo 16 2+1 model otobüs aldõ. Bu yeni araç ya-
tõrõmõ kapsamõnda Mercedes-Benz Kamyon Finansman hizmetlerinden 
de yararlanan Kamil Koç, üstün özellikleriyle öne çõkan Tourismo�lar ile 
yolcu taşõmacõlõğõndaki kalite anlayõşõnõ çok daha da ileriye taşõyacak.

TÜRKİYE�nin dört bir tarafõna hatlar 
açan Kâmil Koç, diğer taraftan da 
sõnõrlarõn ötesindeki ilerleyişini 

sürdürüyor. Köklü şirket, bu büyümeye 
paralel olarak bir yandan güçlü bölgesel 
aktörlerle iş birliği yapõyor, diğer taraftan 
da kurumsal otobüs yatõrõmlarõ 
gerçekleştiriyor.  Kâmil Koç, yaz sezonu 
öncesi mega bir yatõrõma imza attõ. Şirketin 
bu yatõrõmdaki tercihi, Mercedes-Benz 
Türk�ün �Yõldõz�larõ oldu. Uzun yõllardõr 
Mercedes-Benz markasõnõ tercih eden 
Kamil Koç, bu son teslimatla filosunu 
toplam 20 adet Tourismo 16 2+1 model 
araçla güçlendirmiş oldu.  
 
Eşsiz bir seyahat deneyimi için... 
Ankara�daki teslimat töreninde konuşan 
Kâmil Koç Otobüsleri A.Ş. Genel Müdürü 
ve CEO�su Çağatay Kepek, hizmet 
kalitelerini Türkiye�nin her yerine taşõmak 
için çalõştõklarõnõ belirterek, şunlarõ söyledi: 

�Kâmil Koç olarak 100. yõl hedeflerimiz 
doğrultusunda yolcu memnuniyetini ön 
planda tutarak, konforlu ve kaliteli seyahat 
deneyimine yatõrõm yapmaya devam 
ediyoruz. Bir taraftan yeni iş birlikleriyle 
hizmet kalitemizi ülkemizin dört bir yanõna 
taşõrken, diğer yandan da filomuzu en son 
teknolojiyle donatõlmõş araçlarla 
yenileyerek yolcularõmõza benzersiz bir 
seyahat deneyimi sunmaya gayret 
ediyoruz. Bugün de bu yaklaşõm 
doğrultusundan sektörünün küresel markasõ 
Mercedes-Benz Türk otobüsleriyle bu 
yatõrõmlarõmõza bir yenisini daha 
eklemenin mutluluğunu yaşõyoruz. 
Mercedes-Benz Türk, yolcu ve kaptan 
memnuniyetini odağõna alan 
teknolojileriyle küresel ölçekte fark yaratan 
bir marka.  

Özellikle yolculuklarõn vazgeçilmezi 
haline gelen ve bugün filomuza kattõğõmõz 
yeni Tourismo modeli; konfor, dayanõklõlõk 
ve teknolojiyi bir arada sunan özellikleriyle 
seyahat sektörünün ihtiyaçlarõna en iyi 
şekilde yanõt veriyor. 

Yeni otobüslerimizin, yolcularõmõza 
sunduğumuz yüksek hizmet 
standartlarõmõzõ daha da ileriye 
taşõmamõzda bize önemli katkõlar 
yapacağõna inanõyoruz. Filomuza değer 

katan yeni yõldõzlarõmõzõn markamõza ve 
tüm yolcularõmõza hayõrlõ ve uğurlu 
olmasõnõ dileriz.� 
 
Sektörde değer üretiyoruz 
Koluman Holding Yönetim Kurulu Başkan 
Vekili Ali Türkay Saltõk;� Mercedes-Benz 
Türk�ün yetkili bayisi Koluman Motorlu 
Araçlar olarak, güçlü mirasõmõz, yenilikçi 
yaklaşõmõmõz ve müşteri odaklõ iş 
modelimizle müşterilerimizin daima 
yanõnda olmaya devam ediyoruz.  1926 
yõlõndan beri faaliyet gösteren Kamil Koç 
firmasõna 20 adet Mercedes-Benz 
Tourismo 16 2+1 model otobüsün 
teslimatõnõ gerçekleştirmekten büyük 
memnuniyet duyuyoruz. Sektörde değer 
üretiyor, bu değerler ile yolumuza devam 
ediyoruz. Bugün gerçekleştirdiğimiz bu 
önemli teslimatta bunun altõnõ bir kez daha 
çiziyor. Türkiye'nin her bölgesinde seyahat 
eden yolculara kalitesini ulaştõran kõymetli 
iş ortağõmõz Kamil Koç�a yeni araçlarõnõn 
hayõrlõ olmasõnõ diliyoruz� dedi. 
 
İş ortaklõğõmõz güçlenerek sürüyor 
Mercedes-Benz Türk Otobüs Pazarlama ve 
Satõş Direktörü Osman Nuri Aksoy, 
törende yaptõğõ konuşmada �Mercedes-
Benz Türk olarak, müşterilerimizin, 
kaptanlarõmõzõn beklentilerini ürünlerimize 
yansõtmak için çalõşõyoruz. Kamil Koç ile 
geçmişten bugüne uzanan iş ortaklõğõmõz, 
bu anlayõşõn güzel bir örneğidir. 
Markamõza duyduklarõ güven ve iş 
ortaklõğõmõza verdikleri değer için 
kendilerine gönülden teşekkür ediyorum. 
Biz her zaman neleri daha iyi yapabiliriz, 
her geçen gün kendimizi nasõl daha ileriye 
taşõyabiliriz ve araçlarõmõzla 
kaptanlarõmõza, müşterilerimize, 
yolcularõmõza nasõl daha iyi hizmet 
sunabilirizin çabasõ içerisinde oluyoruz. 
Bugün teslimatõnõ gerçekleştirdiğimiz 20 
adet Tourismo 16 2+1 model otobüsümüz, 
şehirler arasõ yolcu taşõmacõlõğõnda yüksek 
konfor, güvenlik ve işletme verimliliği gibi 
önemli kriterleri üst düzeyde karşõlayacak 
şekilde üretildi. Bu araçlarõn, Kamil 
Koç�un hizmet kalitesine ve müşteri 
memnuniyeti vizyonuna katkõ sunacağõna 
yürekten inanõyorum� diye konuştu. 

Kâmil Koç�tan 20�lik 
TOURISMO yatõrõmõ

MERCEDES-BENZ TÜRK�ÜN TESLİMAT FIRTINASI SÜRÜYOR 

Törene; Mercedes-Benz Türk Otobüs Pazarlama ve Satõş Direktörü Osman Nuri Aksoy, Koluman Holding Yönetim Kurulu Başkan Vekili Ali Türkay Saltõk, Otobüs Grup Sa-
tõş Müdürü Fevzi Kaplan, Satõş Müdürleri Şafak Şimşek ve Hakan Öztekin, Kamil Koç Genel Müdür � CEO Çağatay Kepek, Operasyon Direktörü Mehmet Türkyõlmaz, Bölge 
Koordinatörü Umut Özcan, Kurumsal İletişim ve Pazarlama Yöneticisi Sinan Yaman, Halkla İlişkiler Yöneticisi Ahmet İmren ve Ticari İşler Müdürü Berrak Zavutlar katõldõ.





Yakõtõ koklayan Prestij, şimdi daha 
rahat, daha güvenli, daha kusursuz 

TEMSA, 33 YILDIR FİLOLARA �PRESTİJ� KATAN STARINI YENİLEDİTEMSA, 33 YILDIR FİLOLARA �PRESTİJ� KATAN STARINI YENİLEDİTEMSA, 33 YILDIR FİLOLARA �PRESTİJ� KATAN STARINI YENİLEDİTEMSA, 33 YILDIR FİLOLARA �PRESTİJ� KATAN STARINI YENİLEDİTEMSA, 33 YILDIR FİLOLARA �PRESTİJ� KATAN STARINI YENİLEDİTEMSA, 33 YILDIR FİLOLARA �PRESTİJ� KATAN STARINI YENİLEDİ

B
ÜYÜK otobüste global bir marka haline gelen TEM-
SA, ilk üretimini 1992 yõlõnda gerçekleştirdiği Prestij 
modeli ile yõllarca pazarda hep liderliğe oynadõ. 

Temsa�nõn filolara Prestij katan bu modeli, yenilenen yü-

züyle basõn mensuplarõnõn huzuruna çõktõ. 2016�dan sonra 
ilk defa gerçekleşen tasarõm değişikliği ile beklenen yeniliğe 
kavuşan yeni Prestij; teknolojik altyapõsõ, yakõt tasarrufu ve 
üst düzey güvenlik özellikleriyle önemli yenilikler sunuyor... 
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G
LOBAL otobüs üreticimiz Temsa, pazar 
rekortmeni Prestij modeliyle küçük 
otobüsteki iddiasõnõ da sürdürüyor. Temsa, 

bu başarõlõ oyuncusunu tepeden tõrnağa yeniledi. 
TEMSA, Prestij�in yeni yüzünü geçen hafta 
gerçekleştirdiği lansman etkinliğinde tanõttõ. 
 
Prestij segmentinin öncüsü 
Prestij�in yenilikçi özellikleri ve müşteri 
beklentilerine uygun çözümleriyle 33 yõldõr geniş 
bir kullanõcõ kitlesine ulaşmayõ sürdürdüğünü 
belirten TEMSA CEO�su Evren Güzel lansmanda 
�Prestij, TEMSA için çok özel bir yere sahip. 

Bundan 33 yõl önce yollara çõkarak bir TEMSA 
efsanesi olan Prestij�in 20 bininci aracõnõ 2025 
yõlõnõn ilk günlerinde banttan indirdik. 

Prestij her zaman midibüs segmentinin 
taşõyõcõsõ, öncüsü oldu. 

TEMSA�nõn mühendislik gücünü, müşteri 
odaklõ yaklaşõmõnõ ve sürdürülebilir vizyonunu 
taşõyan simge modellerden biri haline geldi. 
Turizm taşõmacõlõğõ, havalimanõ aktarmalarõ, 
personel taşõmacõlõğõ, okul otobüsü taşõmacõlõğõ 
gibi pek çok alanda Prestij�in açtõğõ kapõdan daha 
birçok şirket, birçok model girdi. 

Bugün tam 20 ülkeye prestij ihracatõ 
gerçekleştiriyoruz.� diye konuştu. 
 
Gelecek vizyonunun temsilcisi 
Prestij ile midibüs segmentinde uzun yõllar yüksek 
satõş adetleri gerçekleştirdiklerini vurgulayan 
Evren Güzel şöyle devam etti: 

�Bu başarõ TEMSA�nõn müşterilerine en iyi 
ürün ve hizmeti sunma konusundaki kararlõlõğõnõ 
bir kez daha ortaya koyarken; DNA�mõzdaki 
yaratõcõ ve yenilikçi bakõş açõmõzla, önümüzdeki 
dönemde çok daha büyük başarõlar elde 
edeceğimize de işaret ediyor. 

Geçmişteki başarõlarõyla gurur duyduğumuz 
Prestij, geleceğin ihtiyaçlarõna yanõt verecek 
şekilde yenilenen kimliğiyle şimdi yeniden yollara 
çõkõyor. Yeni Prestij, modern taşõmacõlõğõn 
ihtiyaçlarõna uygun tasarõm özelliklerinin yanõ 
sõra; verimlilik, işlevsellik, güvenlik, güçlü bayi 
ve servis ağõ ile taşõmacõlõk trendlerine de yanõt 
veriyor. Aynõ zamanda yeni Prestij, TEMSA ürün 
ailesinin yeni yüzünün de ilk üyesi. 

Sahip olduğu yenilikçi çizgisiyle ürün ailemizin 
yeni tasarõm dilini tanõmlõyor.� 

2016�dan sonra ilk defa gerçekleşen tasarõm 
değişikliği ile Prestij�in beklenen yeniliğe 
kavuştuğunun altõnõ çizen Güzel, 

�Bu dönüşümün temelinde, her zaman 
müşterilerimizin ihtiyaç ve beklentilerini 
önceliklendirmemiz yatõyor. Yeni Prestij�i 
geliştirirken sahadan gelen talepler ve kullanõcõ 
içgörüleri bizim için yol gösterici oldu. 

Müşteri beklentilerini merkeze alarak; 
verimlilik, işlevsellik, güvenlik trendlerini 
titizlikle analiz ederek aracõn tasarõmõna ve 
mühendisliğine yansõttõk. İhtiyaçlara tam 
anlamõyla cevap veren yenilikçi bir araç çõkardõk. 
Bu yaklaşõm, TEMSA�nõn kullanõcõ odaklõ 
mühendislik anlayõşõnõn en somut 
göstergelerinden biri� dedi.

P
RESTİJ DNA�sõnda olan 
verimli yakõt tüketimi ile 
geçmişte olduğu gibi yeni 

modelinde de �işletme dostu� 
özelliğini koruyor. 

3 litrelik motor hacmi ile 
minimum yakõtla maksimum 
performans anlayõşõ sunan yeni 
model, kendi segmentinde az yakõtta 
liderliğinden ödün vermeden 
maliyetleri düşürüyor. Prestij�in 
karakteristik özelliklerinden biri olan 
yakõt ekonomisi yeni Prestij�de de 
öne çõkõyor.  

Yeni Prestij sunduğu güvenlik 
çözümleriyle de dikkat çekiyor. Acil 
fren sistemi, kör nokta uyarõ sistemi, 
ön çarpõşma uyarõ sistemi, geri görüş 
uyarõ sistemi, acil durum sinyali, hõz 
takip sistemi, sürücü yorgunluk 

algõlama sistemi, lastik basõnç uyarõ 
sistemi ve siber güvenlik 
altyapõsõyla donatõlan yeni Prestij; 
performans ve konforu 
regülasyonlarõn gerektirdiğinin 
ötesinde, sõnõfõnõn lideri bir güvenlik 
çerçevesiyle destekliyor. 
 
Müşteri odaklõ yaklaşõmõn eseri  
Yeni Prestij, 3 yõl/sõnõrsõz kilometre 
garantisi sunarak müşteri 
memnuniyetini ileri seviyeye 
taşõrken, iç mekânda sunduğu 
kullanõcõ dostu ve konforlu 
deneyimle modern tasarõm 
trendlerine de tam anlamõyla ayak 
uyduruyor.  

Yenilenen ön ve arka maske ile 
Prestij artõk çok daha şõk ve modern. 
LED farlarla güçlendirilmiş ön 

aydõnlatma grubu ve aracõn daha 
ferah görünmesi için kullanõlan mavi 
ve füme trim renkleriyle güçlü bir 
tasarõm ortaya koyuyor. Kadife 
kumaştan deri başlõklarõ ve düz 
kumaş koltuklarõyla modern tasarõm 

trendlerine uyum sağlõyor. Dijital 
sürücü bilgilendirme ekranõ ile araç 
kokpiti daha teknolojik hale gelirken, 
29 farklõ dil seçeneğiyle özellikle 
yurt dõşõ kullanõcõlarõ için kolaylõk 
sağlõyor.  

ÜSTÜN ÖZELLİKLERİYLE PAZARDA FARK YARATACAK





İSTAB, yine demokrasi dersi verdi

BAŞKAN AZİZ BAŞ, TEK LİSTE GİRDİĞİ KONGREDE GÜVEN TAZELEDİBAŞKAN AZİZ BAŞ, TEK LİSTE GİRDİĞİ KONGREDE GÜVEN TAZELEDİBAŞKAN AZİZ BAŞ, TEK LİSTE GİRDİĞİ KONGREDE GÜVEN TAZELEDİBAŞKAN AZİZ BAŞ, TEK LİSTE GİRDİĞİ KONGREDE GÜVEN TAZELEDİBAŞKAN AZİZ BAŞ, TEK LİSTE GİRDİĞİ KONGREDE GÜVEN TAZELEDİBAŞKAN AZİZ BAŞ, TEK LİSTE GİRDİĞİ KONGREDE GÜVEN TAZELEDİ

Kavga dövüş yok, seçilmede değil ama, hizmette yarõş var... �Ben olayõm� demene gerek yok, hak ediyorsan zaten sana �gel 
bizi yönet� deniyor. İSTAB�õn kültürünün özeti bu... Zaten demokrasi de bu değil mi! İşte bu yüzden her genel kurul sonrasõ 
�İSTAB demokrasi dersi� verdi diye manşet atarõz. Gelenek değişmedi, yine olağan bir kongre, yine herkesin dediği oldu; 
derneği başarõyla yöneten Başkan Aziz Baş ve ekibi, üyelerden güvenoyu alarak, bir dönem daha İSTAB�õ yönetme vizesi aldõ.

Yönetim kurulu şu isimlerden oluştu: Aziz Baş (Başkan), Bülent Doğmuş, Esat Yõldõrõm, Köksal Yüzbaşõoğullarõ, Ahmet Akgenç, Metin Uludağ, Deniz Karslõoğlu, Vahit Kata, 
Önder Kara, Murat Erdoğan, Emre Ak, İbrahim Başlantõ ve Ufuk Aydoğan.  Denetleme Kurulu Üyeleri şu isimlerden oluştu: Süleyman Korkmaz, Turgay Gül ve Ahmet Karakõş... 

BÜTÜN dünyada mõ böyle, yoksa 
bizde mi koltuklar bu kadar tatlõ, 
bu kadar rahat ve vaz geçilmez! 

Hele de bir rant varsa, dernek olsun, oda 
olsun, birlik olsun ve hatta siyasi parti... 
O koltuklara oturanlar adeta otağ kuruyor 
ve bir daha kaldõr kaldõrabilirsen. 
Saymaya gerek yok; bunlarõ çoğunu artõk 
bilmeyen yok. Hatta �Koltuk Sevdasõ� 
diye de kitabõmõz, filmimiz var... 

Haksõzlõk etmeyelim; Türkiye�de 
bunun tersi, hatta Avrupa�ya bile 
demokrasi dersi veren kurum ve 
kuruluşlarõmõz var. Her ne kadar 
yeterince bilinmeseler de... İstanbul 
Taşõmacõlar Birliği Derneği (İSTAB), 
temsil ettiği servis taşõmacõlarõnõn 
sorunlarõnõ çözmek, ülkeye layõk olan bir 
servis hizmeti sağlamak amacõyla 
kurulmuş köklü bir sivil kuruluşumuz... 

Sevilen, sayõlan bir kuruluş, zira ilk 
günden bu yana var oluş nedeninden bir 
adõm olsun şaşmamõş, fedakarca üyeleri 
için mücadele vermiştir. Başarõlõ bir 
dernek ve bu başarõda, derneğin işleyişi 
ve yönetiminde demokrasiye bağlõlõğõn 
çok büyük bir payõ var. Dernek, 
neredeyse kurulduğu günden bu yana hep 
�olağan� genel kurul yapmõş. Yani pek 
olağanüstü bir durum hiç olmamõş.  

Başkan ve yönetim, kõran kõrana bir 
yarõşla değil, liyakatla, üyelerin tam 
rõzasõyla belirlenir. Hemen hep de bu 
yüzden tek listeyle kongreye gidilmiş. 
Seçilene, herkes destek vermiş, kimse 
kimsenin önünü kesmemiş; niye kessin 
ki, kesilen kendi önü olur. 
İSTAB, geçtiğimiz hafta 17. Olağan 

Genel Kurulu�nu  Cemile Sultan 
Korusu�nda gerçekleştirdi. Divan 
Başkanlõğõnõ Ahmet Karakõş, Başkan 
Yardõmcõlõğõnõ Ahmet Çõnar, Katip 
Üyeliğini ise İbrahim Neğiş�in yaptõğõ 
seaçimli genel kurulda, İSTAB 
Başkanlõğõna bir dönem daha Aziz Baş 
ve ekibi getirildi. 

Seçildikten sonra üyelere yönelik 
teşekkür konuşmasõ yapan İSTAB 
Başkanõ Aziz Baş, kendi dönemlerinde 
yaptõklarõ icraatlarõ ve faaliyetleri 
detaylarõyla anlatarak, şunlarõ söyledi: 
İSTAB, sadece İstanbul değil, tüm 
Türkiyede�ki servis taşõmacõlarõnõn 
sorunlarõnõn çözümü için bugüne kadar 
var gücüyle çalõştõ. Pek çok sorunun 
çözüme kavuşturulmasõnõ sağladõk. 
Önümüzde yoğun bir gündem var, yeni 
dönemde de aynõ kararlõlõk ve 
birliktelikle mücadelemizi sürdüreceğiz.  

Bu vesil ile kongremize icabet eden ve 
bizlere desteklerini sunan tüm 
üyelerimize teşekkür ediyorum. Burada 
dikkat çekmek istediğim bir husus var; 
kadõnlarõmõz, artõk yaşamõn her alanõnda 
aktif şekilde yer alõyorlar, iyikide yer 
alõyorlar. Hali hazõrda 403 üyemiz 
arasõnda 13 kadõn üyemiz var. Bu 
isimlerden birisi de Yönetim Kurulu 
üyemiz Deniz Karslõoğlu�dur. Kadõn 
üyelerimizin sayõsõnõn artmasõ, en byük 
önceliklerimizden birisi olacaktõr. 
Onlarõn daha fazla dernekle alakalõ 
süreçlere katõlmasõnõn da önünü açacağõz. 
Kouşmamõ bitirirken, yaşamõnõ yitiren 
değerli meslektaşlarõmõza Allah�tan 
rahmet, sağlõk sorunu yaşayan Turgay 
Gül ve Köksal Yüzbaşõoğullarõ 
kardeşlerimize şifa diliyorum�... 

KÂMİL KOÇ�TAN MAN�IN ANKARA FABRİKASI�NA ÜST DÜZEY ZİYARET
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Elektrikli otobüs hakkõnda bilgi aldõlar
Genel Müdür Çağatay Kepek ile İcra Kurulu Üyesi ve Operasyon Direktörü Mehmet Türkyõlmaz�dan oluşan Kâmil Koç heyeti, iş 
birliğini geliştirmek ve yeni üretim teknolojileri hakkõnda bilgi almak üzere MAN�õn Ankara�daki üretim tesislerini ziyaret etti. MAN 
Kamyon ve Otobüs Ticaret A.Ş. Otobüs Satõş Direktörü Can Cansu�nun ev sahipliği yaptõğõ ziyarette, Kâmil Koç heyeti, MAN�õn 
üretmeye hazõrlandõğõ elektrikli otobüsü ve 2025 model seyahat otobüslerinde geliştirilen yeni özellikleri yerinde inceledi.

TÜRKİYE�de otobüs üretimi yapan tüm 
markalarla yakõn bir iş birliği içerisinde olan 
sektörün köklü kuruluşu Kâmil Koç, zaman 

zaman bu üreticilere ziyaretler gerçekleştirip, yeni 
teknolojiler konusunda onlardan bilgiler alõyor. 
Firma, bu kapsamda geçtiğimiz hafta MAN 
Kamyon ve Otobüs Ticaret A.Ş.�nin Ankara�daki 
üretim tesislerine üst düzey bir ziyaret 
gerçekleştirdi. 

Avrupa�nõn ilk elektrikli seyahat otobüsünü 
Ankara�da üretmeye hazõrlanan, öncülüğünü 
sürdürülebilir taşõmacõlõğa yansõtan MAN, 
Türkiye�nin en çok tercih edilen lider seyahat 
markasõ Kâmil Koç�un Genel Müdürü Çağatay 
Kepek, İcra Kurulu Üyesi ve Operasyon Direktörü 
Mehmet Türkyõlmaz�õn yanõ sõra firma bölge 
müdürlerinin de yer aldõğõ önemli bir heyeti 
ağõrladõ.,Yeni iş birliklerinin de konuşulduğu 
ziyarette Kâmil Koç heyetini, MAN Kamyon ve 
Otobüs Ticaret A.Ş. adõna Otobüs Satõş Direktörü 
Can Cansu�nun yanõ sõra Bölge Satõş Yöneticileri 
Emrah Albustanoğlu ve Ufuk Demirer karşõladõ. 

Yolcu konforu için teknoloji ve yenilikleri 
yakõndan takip eden, filosunu bu doğrultuda sürekli 
geliştirerek güçlendiren Kâmil Koç, global iş ortağõ 
FlixBus�õn sürdürülebilirlik vizyonuyla da uyumlu 
olarak MAN�õn yeni nesil otobüsleri ile yakõndan 
ilgilendi. Çağatay Kepek ve beraberindeki heyet, 
ziyaret kapsamõnda MAN�õn son teknoloji 
ürünlerini ve 2025 model seyahat otobüslerinde yer 
alan yeni özellikleri yakõndan inceleme fõrsatõ 
buldu. İki köklü ve öncü markanõn yöneticileri, öğle 
yemeğinde 2025 yaz sezonuna yönelik sektör 
değerlendirmeleri yaparak, karşõlõklõ görüş 
alõşverişinde bulundu.  

Yemeğin ardõndan ise heyet, MAN Otobüs Test 
ve Geliştirme Merkezi�ni ziyaret etti. 
 
Çok verimli ve faydalõ bir ziyaret 
Kâmil Koç Genel Müdürü Çağatay Kepek, test 
merkezi ziyaretinin ardõndan yaptõğõ açõklamada 
şunlarõ söyledi: 

�Yeni nesil otobüslerde hem sürücü hem yolcu 
konforunu artõran teknolojiler dikkat çekici. 

Sürdürülebilirliğe katkõ sağlayacak bu araçlarõn 
gelecekte yolcu taşõmacõlõğõ sektöründe önemli pay 
sahibi olacağõna eminim.� 
 
Dönüşümde önemli bir sinerji 
MAN Kamyon ve Otobüs Ticaret A.Ş. Otobüs Satõş 
Direktörü Can Cansu ise ziyaret ile ilgili şu 
açõklamalarda bulundu: 

�Kâmil Koç gibi köklü ve vizyoner bir markayõ 
ağõrlamaktan büyük memnuniyet duyduk. Çok 
değerli fikir alõşverişlerinde bulunduk. Bu tür 
buluşmalar, sektördeki sürdürülebilir dönüşümde de 
önemli bir sinerji yaratõyor. 

Kâmil Koç, Türkiye�nin en köklü ve en büyük 
seyahat markalarõndan biri. Dolayõsõyla kendilerinin 
ürettiğimiz otobüslerle ilgili geri bildirimleri bizim 
için çok kõymetli. Yalnõzca Türkiye�de değil, global 
ölçekte de başarõsõnõ kanõtlamõş bu iki önemli 
markanõn iş birliğini son derece değerli buluyoruz. 
Karşõlõklõ iş birlikleri ile aynõ zamanda hep birlikte 
sektörü daha ileri taşõmak için önemli adõmlar 
atacağõmõza inanõyoruz.� 





Bizler çizgisi doğru, �iyi gazete� yapmak ve yayõnlamak 
zorundayõz... Eğer başarabiliyorsak kâr ederek, eğer mecbursak zarara 

katlanarak ancak, daima iyi gazete yapmalõyõz...   Ali Galip VURAL Sayfa 12

Araç kiralama işlerine ait asgari işçilik 
uygulamasõnda düzenleme yapõldõ

Sayõn Okurlar; 

ARAÇ kiralama işlerinde, 
aracõn sürücüsüz kiralanmasõ 
halinde asgari işçilik 

uygulamasõ yapõlõp 
yapõlmamasõ hususundaki 
belirsizliği gidermek için SGK 
ilgide kayõtlõ genel yazõyõ 
yayõmlamõştõr. 
Özetle; 
�İhale konusunun sürücüsüz 
binek/hafif ticari araç kiralama işi 
olmasõ halinde; ihale makamõnca 
sigortalõ çalõştõrõlmadõğõnõn 
belirtilmesi kaydõyla yeterli işçilik 
bildirilmiş olup olmadõğõnõn tespiti 
amacõyla ön değerlendirme işlemi 
yapõlmayacaktõr. Ancak aksine bir 
tespit bulunmadõğõ sürece hizmet 
iptali de yapõlmayacaktõr. 
�İhale konusunun bir kõsmõ 
sürücülü ve bir kõsmõ da sürücüsüz 
araç kiralama işi olmasõ, işe ait 
sözleşme veya teknik şartnamede 
sürücülü olarak kiralanan araç ya 
da personel sayõsõnõn belirtilmesi 
halinde; 2011/13 sayõlõ 
Genelge�nin �3.2�numaralõ 
bölümünde belirtilen hususlar 
çerçevesinde kişi/gün sayõsõ 
üzerinden asgari işçilik araştõrma 
işlemi yapõlacaktõr. İşe ait 
sözleşme veya teknik 
şartnamede sürücülü 
olarak kiralanan araç ya da 
personel sayõsõ belirtilmemiş ise, 
Sosyal Güvenlik Kurumu Asgari 
İşçilik Tespit Komisyonunca 
Belirlenen Çeşitli İşkollarõna Ait 
Asgari İşçilik Oranlarõnõ Gösterir 
Tebliğ�de yer alan asgari 
işçilik oranõ ve sürücülü olarak 
kiralanan araçlar için ödenen 
hakediş tutarõ dikkate alõnarak 
asgari işçilik araştõrma işlemi 

yapõlacaktõr. 
�İhale konusunun bir kõsmõ 
sürücüsüz araç bir kõsmõ da 
sürücüsüz iş makinesi kiralama işi 
olmasõ ve iş makinelerinin günlük 
rutin bakõm, periyodik bakõm, tamir 
ve onarõm, yağ değişimi, yedek 
parça temini gibi işçilik gerektiren 
yükümlülüklerin yükleniciye ait 
olduğunun belirtildiği durumda, 
Sosyal Güvenlik Kurumu Asgari 
İşçilik Tespit Komisyonunca 
Belirlenen Çeşitli İşkollarõna Ait 
Asgari İşçilik Oranlarõnõ Gösterir 
Tebliğ�de yer alan asgari işçilik 
oranõ ve sürücüsüz iş makinesi 
kiralama işi için ödenen hakkediş 
tutarõ dikkate alõnarak asgari işçilik 
araştõrma işlemi yapõlacaktõr. 
5510 sayõlõ Kanun�un 85�inci 
maddesinin ikinci fõkrasõnda sayõlan 
idarelerin, 2886 sayõlõ Devlet İhale 
Kanunu veya 4734 sayõlõ Kamu 
İhale Kanunu ile sõnõrlõ kalmaksõzõn 
kendi mevzuatlarõna göre yaptõklarõ 
araç kiralama işleri de asgari işçilik 
uygulamasõ kapsamõndadõr.

Sibel YÜCE 
sibel.yuce@hotmail.com.tr            

Üstün ürünleri kadar satõş sonrasõ hizmetleriyle de müşterisine kazandõran Merce-
des-Benz, önemli bir kampanyaya daha imza attõ. Buna göre Mercedes-Benz 
yetkili servislerine gelen 100.000 km ve üzeri araçlara mekanik atölyede yüzde 25�e 
varan indirim kuponu veriliyor. Öte taraftan dev şirket, otomotiv sektöründe bir ilke 
imza atarak, yapay zekâ ile oluşturulan ilk radyo spotu ile müşterilerine sesleniyor.

M
ERCEDES-Benz Hafif 
Ticari Araçlar, 
Mercedes-Benz yetkili 

servislerine gelen araçlara 
yönelik indirim kampanyasõ 
düzenliyor. 

1 Mayõs - 31 Temmuz 
tarihleri arasõnda sürecek 
�Gittikçe Kazan� 
kampanyasõndan 100.000 km ve 
üstünde olan hafif ticari araçlar 
yararlanabiliyor.  

Aracõyla yetkili servislere 
gelen ve aracõ 100.000-150.000 
km arasõndaki kullanõcõlara 
yüzde 15, 150.000-200.000 km 
arasõndaki kullanõcõlara yüzde 20 
ve 200.000 km üzerindeki 
kullanõcõlara yüzde 25 indirim 
sağlayan 3 adet indirim kuponu 
veriliyor.  

Bir yõl içinde istenilen 
zamanda mekanik atölyedeki her 
türlü işlem için kullanõlabilecek 

kuponlarla Mercedes-Benz hafif 
ticari araçlarõn, Mercedes-Benz 
tarafõndan yetkilendirilen 
servislerde orijinal parçalarla 
bakõmõnõn yapõlmasõ 
hedefleniyor. 

Kampanya aynõ dönem 
içerisindeki başka kampanyalarla 
birleştirilemez. Kampanyaya 
dahil olan yetkili servisleri 444 
62 44 numaralõ iletişim hattõndan 
öğrenilebilir. 
 
Otomotiv sektöründe bir ilk: 
Yapay zekâ ile ilk radyo spotu 
Mercedes-Benz Hafif Ticari 
Araçlar�õn düzenlediği bu 
kampanya ayrõca otomotiv 
sektöründe bir �ilk�i de 
gerçekleştiriyor. Otomotiv 
sektöründe yapay zekâ ile 
oluşturulan ilk radyo spotu ile 
Mercedes-Benz müşteriye artõk 
yapay zeka da seslenebiliyor.  

Mercedes-Benz Türk, cazip kampanyalarla müşterisinin yanõnda

�GİTTİKÇE KAZAN� ile 
indirimli servis fõrsatõ
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TURGUTREİS, ÇİFT KATLI NEOPLAN SKYLINER�I FİLOSUNA KATAN İLK TÜRK FİRMASI OLDU 

D
ERİN sõkõntõlar içerisinde ayakta 
kalmaya çalõşan şehirlerarasõ 
otobüsçüler, farklõ otobüs 

modelleri arayõşõnda. 
Bir yandan elektrikli şehirlerarasõ 

otobüslerin piyasaya çõkmasõnõ bekleyen 
otobüsçüler, diğer taraftan da dünün 
aksine yüksek koltuk kapasiteli 
otobüslere eğilim göstermeye başladõ. 
Artõk 2+1 değil, 2+2�ler revaçta... MAN 
Kamyon ve Otobüs Ticaret A.Ş., özel bir 
seçenekle arayõş içerisinde olan 
otobüsçülere çözüm ortağõ oluyor.  

Yüksek motor teknolojisi, düşük yakõt 
tüketimi ve yüksek yolcu konforu ile 
Türkiye seyahat sektöründe lider 
markalarõn tercihi olan MAN, bir ilki 
gerçekleştirdi. 

MAN, Yetkili Bayii MAPAR 
tarafõndan gerçekleştirilen satõş ile 
Türkiye�de ilk çift katlõ otobüs 
teslimatõnõ, seyahat sektörünün lider 
markalarõndan Turgutreis Group 
Turizm�e yaptõ. Karayolu taşõmacõlõğõnda 
uzun yõllardõr hizmet veren, Kars 
merkezli Turgutreis Group Turizm, yeni 
araç yatõrõmõ kapsamõnda filosunu 2 adet 
çift katlõ NEOPLAN Skyliner ile 
güçlendirdi. Yeni otobüsler, MAN 
Türkiye üretim tesislerinde 
gerçekleştirilen teslimat töreniyle 
Turgutreis Group Turizm�e teslim edildi.  
 
Otobüslerimiz standartlarõ belirliyor 
MAN Kamyon ve Otobüs Ticaret A.Ş. 
Otobüs Satõş Grup Müdürü Can Cansu, 
bir ilki gerçekleştirdiklerini belirterek 
şunlarõ söyledi: 

�MAN olarak, bugün Türkiye�de ilk 
çift katlõ seyahat otobüsünün teslimatõnõ 
gerçekleştirdik. NEOPLAN�õn üst 
segment otobüsleri, seyahat sektöründe 
konfor ve tasarõmõn standartlarõnõ yeniden 
belirliyor. 

NEOPLAN�õn ürettiği çift katlõ seyahat 
modeli Skyliner ise yenilikçi tasarõmõ ve 
üst düzey konforuyla gittiği her yerde 
hayranlõk uyandõran bir model. 
NEOPLAN Skyliner, eşsiz tasarõmõnõn 
yanõ sõra, aynõ zamanda yüksek motor 
teknolojisi, düşük yakõt tüketimi ve 
yüksek yolcu konforuyla da seyahat 
sektöründe fark yaratan bir otobüs. 
Avrupa�da çift katlõ otobüste pazar lideri 
olan NEOPLAN�õn bu etkileyici 
modelinin Türkiye yollarõnda da 
kendisinden çok fazla söz ettireceğine 
inanõyorum. Bu vizyoner yatõrõmõ için 

Turgutreis Group Turizm�i kutluyor, yeni 
otobüslerin kendilerine ve yolcularõna 
hayõrlõ olmasõnõ diliyorum.� 
 
Bu satõşõn devamõ de gelecek 
Teslimatla ilgili gazetemize kõsa bir 
açõkama yapan MAPAR Otomotiv 
Yönetim Kurulu Başkanõ Yalçõn Şahin 
de, şunlarõ söyledi: 

Koşullar ağõrlaştõkça, mantõğõ öne alan 
otobüsçülerimiz, artõk 2+1�ler yerine 2+2 
koltulu araçlarõ tercih etmeye başladõ. 
Yani artõk otobüsün kapasitesi önem 
kazanmõş oldu. Bu arayõş çerçevesinde, 
Avrupa�da çokça tutulan çift katlõ 
otobüsler bizim ülke otobüsçülerinin de 
gündemine girdi.  

Avrupa�daki çift katlõ otobüs pazarõnõn 
lideri konumunda olan Neoplan Skyliner, 
bu vesile ile Türkiye pazarõna girmiş 
oldu. Bu ilki başaran bir MAN bayhisi 
olarak gurur duyuyoruz. Tabii bu almda 
Neoplan markasõ ve MAPAR otomotiv�i 
tercih eden Turgutreis Group Turizm�in 
değerli sahipleri ve yöneticilerine de 
teşekkür ediyorum. Otobüslerimizin 
firmaya ve yolcularõna hayhõrlõ uğurlu 
olmasõnõ diliyorum. Bu teslimat bir �ilk� 
oldu, ama devamõnõn çok hõzlõ şekilde 
geleceğine inanõyorum�...    
 
 
Eşsiz bir seyahat deneyimi olacak 
Turgutreis Group Turizm Yönetim 
Kurulu Başkanõ Tolgahan Reis de 
sektörde belirleyici ve referans marka 
olma hedefiyle yola çõktõklarõnõ 
vurgulayarak, şunlarõ kaydetti: 
�Turgutreis Group olarak, kalite ve 
markalaşmaya önem, yatõrõmlarõnda da 
bu noktaya odaklanan bir grubuz. 

Turizm başta olmak üzere faaliyet 
gösterdiğimiz her alanda sõnõrsõz müşteri 
memnuniyetini sağlayarak, onlara en 
iyisini sunmak için çalõşõyoruz. Bugün de 
bir ilki gerçekleştirerek, filomuza 
kattõğõmõz 2 adet çift katlõ NEOPLAN 
Skyliner ile yolculuğu tutkuya 
dönüştürmenin mutluluğunu yaşõyoruz. 
Bu yatõrõmla birlikte yolcularõmõza 
Türkiye yollarõnda eşsiz bir seyahat 
deneyimi yaşatmayõ hedefliyoruz.� 

MAPAR Yönetim Kurulu Başkanõ 
Yalçõn Şahin ise ilk çift katlõ NEOPLAN 
Skyliner�larõ teslim etmenin gururunu 
yaşadõklarõnõ belirterek, yeni otobüsün 
Turgutreis Group Turizm�e hayõrlõ 
olmasõnõ diledi. 

Otobüsler için gerçekleştirilen teslimat töreninde; MAN Kamyon ve Otobüs Ticaret A.Ş. Otobüs Satõş Grup Müdürü Can Cansu, Bölge Satõş Koordinatörleri Ufuk Demirer ve Emrah 
Albustanoğlu, MAPAR Yönetim Kurulu Başkanõ Yalçõn Şahin ve Genel Müdürü Tanju Nayõr ile Turgutreis Group Turizm Yönetim Kurulu Başkanõ Tolgahan Reis  hazõr bulundu. 

M
  AN Kamyon ve Otobüs Ticaret A.Ş., Türkiye�de bir çõğõr 
açabilecek çok özel bir satõşa imzasõnõ attõ. Şirket, Türkiye�de 
ilk çift katlõ otobüs teslimatõnõ gerçekleştirdi. Seyahat sektö-

rünün öncü firmalarõndan Turgutreis Group Turizm, yenilikçi tasarõmõ 

ve üst düzey konforuyla öne çõkan çift katlõ NEOPLAN Skyliner ile 
güçlendirdi. Firma, yeni yatõrõmõ kapsamõnda filosuna 2 adet çift katlõ 
NEOPLAN Skyliner kattõ. Daha önce pek çok özel satõşõ gerçekleşti-
ren MAPAR Otomotiv, bu satõşa da imzasõnõ atan MAN bayisi oldu...

Bu özel teslimatta da 
             �õn imzasõ var





TTDER, sezon arifesinde 
sorunlarõ masaya yatõrdõ
TTDER, sezon arifesinde 
sorunlarõ masaya yatõrdõ
TTDER, sezon arifesinde 
sorunlarõ masaya yatõrdõ
TTDER, sezon arifesinde 
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TTDER, sezon arifesinde 
sorunlarõ masaya yatõrdõ
TTDER, sezon arifesinde 
sorunlarõ masaya yatõrdõ
Turizm Taşõmacõlarõ Derneği (TTDER), �sezona merhaba� niteliğinde bir yönetim toplantõsõ gerçekleştirdi. Turizm sezonuna dair 
öngörülerin paylaşõldõğõ toplantõda, turizm taşõmacõlarõnõn yaşadõğõ sõkõntõlar ve TTDER�in çözüm yolunda attõğõ adõmlar da 
masaya yatõrõldõ. 8+1�lerle ilgili mevzuat değişikliğinin de ele alõndõğõ toplantõda, köklü çözüm için bakanlõğa çağrõ yapõldõ...

MAPAR Yönetim Kurulu Başkanõ Yalçõn Şahin, sektörün dünden 
bugüne nasõl kan kaybettiğini çarpõcõ ifadelerle dile getirdi

Plan Tour sahibi Hüseyin Kurdoğullarõ, turizm taşõmacõsõnõn 
önemini tüm kesimlere daha iyi anlatmalõyõz dedi.

TTDER Başkan Yardõmcõsõ Taşkõn Arõk, acil sorunlara 
dikkat çekerek, birlikteliğin önemine vurgu yaptõ.

S
ON 2-3 yõldõr turizmde ciddi 
bir hareketlilik var. Sektör, 
pandemideki kayõplarõnõ te-

lafi etti ama, henüz eski gücüne de 
kavuşmuş değil. İş çok ama ka-
zanç az; nedeni astronomik oranda 
artan ve her geçen gün de artmaya 
devam eden maliyetler... Araç fi-
yatlarõ, servis ve bakõm maliyetle-
ri, çalõşanlarõn ücretlerindeki artõş, 
akaryakõt vs diğer giderler derken, 
turizm taşõmacõsõnõn elinde pek 
fazla kazanç kalmõyor. Gelinen 
noktada, taşõmacõ yaptõğõ yatõrõmõn 
karşõlõğõnõ alamaz durumda. 

Taşõmacõ maliyetlerle uğraşa 
dursun, öte taraftan sektörün önü-
nü açmasõ gereken devlet taşõmacõ-
nõn önüne sürekli bir takõm yasal 
engeller çõkarõyor. Bilindiği üzere 
2013 yõlõnda alõnan bir kararla, tu-
rizmcinin elindeki on binlerce 8+1 
araç otomobil sõnõfõna sokuldu ve 
belgeden düşürüldüler. Sektör, 13 
yõldõr bu haksõz ve anlamsõz kara-

rõn kaldõrõlmasõ için mücadele veri-
yor. �Tamam bu iş düzelecek artõk� 
derken, Ulaştõrma Bakanlõğõ�nõn 
yayõnladõğõ yönetmelik değişikliği 
sektörde şok etkisi yarattõ. Yani 
�dağ fare doğurdu�... 

Yönetmelik değişikliğinin tüm 
detaylarõnõ geçen sayõmõzõn man-
şetinde dile getirmiştik. Sektörün 
yegane sivil kuruluşu Turizm Taşõ-
macõlarõ Derneği (TTDER), bakan-
lõğõn bu yanlõştan dönmesi için ha-
rekete geçti. Yoğun girişimler ön-
cesi TTDER yönetimi, geniş katõ-
lõmlõ bir toplantõ düzenledi. Sezon 
öngörülerinin paylaşõldõğõ toplantõ-
da konuşan sektör mensuplarõ, ar-
tan maliyetlere dikkat çekerek, fi-
yat istikrarõna dikkat çekti ve hak-
sõz rekabetin önlenmesi gerektiği-
nin altõ çizdi. Devletin engel olmak 
bir yana, taşõmacõyõ desteklemesi 
gerektiğinin vurgulandõğõ toplantõ-
da, sektörel birlik ve ortak hareke-
tin önemine de değinildi.

T
ÜRSAB, her yõl olduğu gibi 
bu sene de turizm taşõma hiz-
meti veren kaptanlara yöne-

lik eğitim programlarõ düzenliyor. 
Bu eğitimlerden birisi de İstan-
bul�da düzenlendi. Konuyla ilgili 
TÜRSAB�tan yapõlan açõklamada 
şu ifadelere yer verildi: 

Turizm Şoförlüğünde Uzmanlõk 
ve Güvenli Sürüş Eğitimi, TÜR-
SAB Başkan Yardõmcõmõz Sayõn 
Davut Günaydõn, Ortadoğu Turizmi 
İhtisas Başkanõmõz Metin Duyar ve 
Denetim Direktörümüz Erol Be-
şe'nin katõlõmõyla ve alanõnda uz-
man profesyoneller Sayõn Bilge Ka-

ğan Kalaç ile Sayõn Serkan Filiz�in 
eğitmenliğinde, TÜRSAB Genel 
Merkezimizde gerçekleştirildi. 

TÜRSAB Akademi olarak dü-
zenlediğimiz bu eğitimde, turizm ta-
şõmacõlõğõnda görev alan sürücülere 
yönelik olarak yolcu iletişimi, sürü-
cü davranõşlarõ, güzergâh planlama-
sõ, yasal sorumluluklar ve güvenli 
sürüş teknikleri gibi birçok konuda 
kapsamlõ bilgi ve beceri aktarõmõ 
sağlandõ. Turizm sektöründe hizmet 
kalitesini ve güvenlik standartlarõnõ 
artõrmayõ hedefleyen eğitim prog-
ramlarõmõzla, sektör profesyonelle-
rini desteklemeye devam edeceğiz. 

P
ROMETON Türkiye�nin gelenek-
sel Roadshow�unun devamõ niteli-
ğinde bu yõl 21 Nisan�da Kocae-

li�den başlayan Prometeon Türkiye Turu 
2025, 28 Mayõs�ta yine Kocaeli�nin İz-
mit ilçesinde sona erdi. 

�Her Koşulda Yanõnõzdayõz� temasõy-
la yola çõkan Prometeon, 24 şehirdeki 27 
lokasyonda iş ortaklarõ ile birlikte ağõr 
vasõta sürücüleriyle bir araya geldi. Yak-
laşõk 40 gün süren tur boyunca 10 binin 
üzerinde sürücüye ulaşõldõ, 7 bin kilo-
metreden fazla yol kat edildi. 

Prometeon Türkiye Turu 2025 kapsa-
mõnda kooperatifler, nakliyeciler siteleri 
ve kamyon garajlarõnda ağõr vasõta sürü-
cüleriyle birebir temas kurularak şirketin 
yenilikçi ürünleri tanõtõldõ. Prometeon 02 
Serisi�nin Türkiye yol koşullarõna özel 

olarak geliştirilen R02 Pro Trailer M1, 
R02 Proway M1 Steer ve R02 Proway 
M1 Drive gibi yüksek performanslõ las-
tikler sahada doğrudan hedef kitlesiyle 
buluşturuldu. Tur boyunca katõlõmcõlara 
lastik kontrol istasyonlarõnda diş aşõnma 
ve hava basõncõ kontrolleri gibi bakõm 
hizmetleri sunuldu.  

A Milli Erkek Futbol Takõmõ Resmi 
sponsoru olan Prometeon�un bu iş birli-
ğini vurgulayan futbol temalõ oyunlarla 
katõlõmcõlara keyifli anlar yaşattõ.  

Ayrõca kamyon şoförlerine özel ücret-
siz saç kesimi hizmeti ve �Siz Sürdükçe 
Dünya Döner� söyleşileri ile sürücülere 
hem bilgilendirici hem eğlenceli bir de-
neyim sunuldu. 

Prometeon Türkiye Pazarlama Müdü-
rü Ömer Tunaz, Prometeon Türkiye Tu-

ru�nun ardõndan yaptõğõ açõklamada şun-
larõ söyledi: 

�Prometeon Türkiye Turu 2025�te 
�Her koşulda yanõnõzdayõz� diyerek sa-
hayõ dinlediğimiz, sürücülerle güçlü bağ-
lar kurduğumuz ve ürünlerimizi tanõttõğõ-
mõz çok değerli bir yolculuk oldu. 

Yaklaşõk 7 bin kilometre yol yaparak 
10 binden fazla sürücüye ulaştõk. Türki-
ye�nin dört bir yanõndaki ağõr vasõta şo-
förleriyle birebir temas kurmak, onlarõn 
ihtiyaç ve beklentilerini dinlemek bizim 
için çok kõymetliydi. Prometeon olarak, 
sürdürülebilirlik, güvenlik ve performans 
odağõnda geliştirdiğimiz ürün, hizmet ve 
gelecek planlarõmõzõ sürücülerimizin ihti-
yaçlarõ ve onlardan aldõğõmõz geri bildi-
rimler doğrultusunda daha da ileri taşõ-
maya devam edeceğiz.�

Prometeon Türkiye turunu tamamladõ

TÜRSAB�õn kaptanlara 
yönelik eğitimi sürüyor

�Her Koşulda Yanõnõzdayõz� mottosuyla 24 şehir ve 27 lokasyonda gerçekleştirilen Prometeon Türkiye 
Turu, yaklaşõk 7.000 kilometrelik yolculuğun ardõndan sona erdi. Prometeon ekibi, on binden fazla 
araç sürücüsüyle sahada bir araya gelerek profesyoneller için sunduğu lastik çözümlerini aktardõ...





S
. EZONA Merceds-Benz�in Yõldõz�larõyla �merhaba� diyen firmalar-
dan birisi de, sektörün kurumsal markasõ Kõraç Turizm oldu. Kõraç 
Turizm, şehirlerarasõ otobüs pazarõnda fark yaratan 5 adet Merce-

des-Benz Tourismo 15 RHD model otobüsü ilk kez filosuna ekleyerek 

yepyeni bir başlangõç yaptõ. Yeni araç alõmõnda Mercedes-Benz Kamyon 
Finansmanõn sunduğu kredi desteğinden yararlanan Kõraç Turizm, hem 
müşterilerine üstün konfor hem de gelişmiş güvenlik özellikleriyle dona-
tõlmõş bu otobüslerle daha yüksek hizmet kalitesi sunmayõ amaçlõyor.

BÜYÜK otobüs pazarõnõn 
kesintisiz lideri Mercedes-
Benz Türk, peş peşe 

gerçekleştirdiği adetli 
teslimatlarla, 2025�e de lider 
olarak damgasõnõ vurmaya 
hazõrlanõyor. Özellikle sezon 
öncesi firmalar ve bireysel 
yatõrõmcõlar, otobüs alõmõ için 
Mercedes-Benz Türk�ün 
bayilerinin kapõsõnõ çalõyor. Öyle 
ki, neredeyse teslimatsõz gün yok.  
Son olarak 1991 yõlõndan bu yana 
turizm sektöründe hizmet veren 
Kõraç Turizm�in de yeni tercihi 
Mercedes-Benz Tourismo 
otobüsler oldu. Bu teslimatla 
birlikte Kõraç Turizm, ilk kez 
filosuna Mercedes-Benz marka 
otobüs kattõ. 
 
Kaliteye yatõrõm yaptõk 
Araçlarõn teslimatõ, Mercedes-
Benz Türk bayileri Hasmer Düzce 
ve Heska Ankara�nõn iş ortaklõğõ 
ile gerçekleştirildi. 

Teslimat töreninde konuşan 
Kõraç Turizm Yönetim Kurulu 
Başkan Yardõmcõsõ Havva Kõraç, 
�Bugün burada, şirketimiz için 
gerçekten önemli bir törende 
bulunmanõn mutluluğu içindeyim. 
1991 yõlõnda Pakize ve Mehmet 
Kõraç�õn turizm taşõma sektörünün 
öncüsü olma ve müşterilerine 
seyahatleri boyunca kaliteli, güler 
yüzlü, rahat ve güvenli bir 
ortamda seyahat etmelerini 
sağlama misyonu ile kurduğu 
Kõraç Turizm, bugün 
gerçekleştirdiğimiz Mercedes-
Benz Tourismo teslimatõ ile bu 
misyonun altõnõ bir kez daha 
çizmiştir. Uzun süredir 
sürdürdüğümüz büyüme ve 
gelişme stratejimizin önemli bir 
parçasõ olarak, filomuza ilk defa 
Mercedes-Benz Tourismo markalõ 
otobüsleri katmõş olmaktan büyük 
mutluluk duyuyoruz. Şirket 
olarak, müşterilerimize her zaman 
en iyisini, en kalitelisini ve en 
konforlusunu sunmayõ 
hedefliyoruz.  Yeni araç alõm 
kararlarõmõzõ da bu hedef 
doğrultusunda veriyoruz. 
Mercedes-Benz�in yeni nesil 
otobüslerinin yüksek yolcu 
konforu ve kalitesi, gelişmiş 
güvenlik donanõmlarõ ile  
Mercedes-Benz Türk�ün güçlü 
Satõş Sonrasõ Hizmetler ağõ yeni 
satõn alõm tercihimizde önemli rol 
oynadõ. Filomuza yeni kattõğõmõz 
Mercedes-Benz marka otobüsler 
ile uzun soluklu iş ortaklõğõmõzõn 
ilk adõmõnõ attõğõmõza inanõyorum. 
Bu süreçte yanõmõzda olan, destek 
veren Mercedes-Benz Türk�e, 
Hasmer Otomotiv ve Heska 
Otomotiv�e teşekkürlerimi 
sunuyorum.� dedi.  

Hasmer Otomotiv Yönetim 
Kurulu Başkan Yardõmcõsõ Zafer 

Sağlam ise, �Bugün burada, 
ülkemizin turizm taşõmacõlõğõnda 
önemli bir yere sahip olan Kõraç 
Turizm ile gerçekleştirdiğimiz bu 
anlamlõ iş ortaklõğõna ilk adõmõ 
atmaktan büyük bir memnuniyet 
duyuyorum. Hasmer Otomotiv 
olarak, Mercedes-Benz 
markasõnõn kalitesini ve 
güvencesini müşterilerimizle 
buluşturmayõ bir misyon olarak 
görüyoruz. Bu süreçte, Kõraç 
Turizm gibi vizyoner ve kaliteli 
hizmet anlayõşõna sahip bir 
şirketin filosuna Mercedes-Benz 
Tourismo araçlarõmõzla katkõda 
bulunmak bizim için gurur 
verici.� dedi. 

Heska Motorlu Araçlar 
Yönetim Kurulu Üyesi / Otobüs 
Satõş Müdürü Nihat Toloğ, 
�Heska Motorlu Araçlar olarak, 
sektöre sadece araç temin eden 
bir şirket değil, aynõ zamanda 
güvenilir bir çözüm ortağõ olma 
hedefiyle çalõşõyoruz. Bu 
doğrultuda Kõraç Turizm ile 
gerçekleştirdiğimiz bu teslimat, iş 
ortaklõğõmõzõn ilk adõmõ olmanõn 
ötesinde, sektördeki kalite 
anlayõşõnõn da bir göstergesi.  

Mercedes-Benz Tourismo�nun 
sahip olduğu ileri güvenlik 
donanõmlarõ, konfor seviyesi ve 
sahip olduğumuz Satõş Sonrasõ 
Hizmetler gücüyle, Kõraç 
Turizm�in hizmet kalitesine katkõ 
sağlayacağõna gönülden 
inanõyoruz. 
 
İlk teslimatõmõz hayõrlõ olsun 
Mercedes-Benz Türk Otobüs 
Pazarlama ve Satõş Direktörü 
Osman Nuri Aksoy ise,�Bugün 
burada yeni bir markayõ daha 
Mercedes Benz Türk ailesine 
katmanõn sevincini yaşõyoruz. 34 
yõllõk köklü bir geçmişe sahip 
Kõraç Turizm�e, Mercedes-Benz 
markasõnõ taşõyan ilk 
otobüslerinin teslimatõnõ 
gerçekleştirmek bizler için hem 
mutluluk verici hem de uzun 
soluklu bir iş ortaklõğõnõn 
başlangõcõ olmasõ açõsõndan ayrõ 
bir önem taşõyor. Biz, 
müşterilerimizin daima yanõnda 
olmayõ temel ilkemiz kabul 
ediyoruz. #Daimaİleri 
mottomuzla, müşterilerimizin 
işlerini sürdürülebilir hale 
getirmeleri için nasõl destek 
olabileceğimiz konusunda 
çözümler geliştiriyoruz. Bu 
bilinçle hareket ederek, uzun 
vadeli ve sürdürülebilir iş 
ortaklõklarõna imza atõyoruz. 
Bugün ilk 5 otobüsümüzü teslim 
ettik, Kõraç Turizm�in filosu 
önümüzdeki yõllarda Mercedes-
Benz otobüsleri ile daha da 
güçlenecek. Yeni otobüslerinin 
Kõraç Turizm�e hayõrlõ olmasõnõ 
diliyorum. �diye konuştu.  

18

Kõraç�a 5�lik Tourismo teslimatõ

Kõraç Turizm�in filosuna kattõğõ Mercedes-Benz Tourismo otobüslerinin teslimatõ için düzenlenen 
teslimat töreninde şu isimler hazõr bulundu: Mercedes-Benz Türk Otobüs Satõş ve Pazarlama 

Direktörü Osman Nuri Aksoy, Hasmer Otomotiv Yönetim Kurulu Başkan Yardõmcõsõ Zafer Sağlam, 
Heska Motorlu Araçlar Yönetim Kurulu Üyesi ve Otobüs Satõş Müdürü Nihat Toloğ ile Kõraç Turizm 

Yönetim Kurulu Başkan Yardõmcõsõ Havva Kõraç ve firma yetkilileri... 

MERCEDES-BENZ TÜRK YETKİLİLERİ, FİLOSUNU YILDIZ OTOBÜSLERE 
AÇAN KIRAÇ TURİZM�İN SAHİBİNE PLAKET TAKDİM ETTİ
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K
ARAYOLU yolcu taşõmacõlõğõ 
sektörü olarak, zorlu kõş aylarõnõ 
geride bõraktõk. Durgun geçen kõş 
aylarõnõn ardõndan, bir taraftan 
yaz tatili bir taraftan Kurban 

Bayramõ üst üste geldi. 
Haziran ayõnõn 20�sinde okullar 

kapanacak, hareketlilik daha da artacak. 
İlk ve orta öğretim okullarõnõn ardõndan 
üniversiteler de tek tek tatile girecek. 
Üniversitelerin kapanmasõ, ayrõ bir 
hareketlilik sağlayacaktõr.  

Yüzbinlerce öğrenci, tatille birlikte yer 
değiştirecek, memleketlerine gidecekler. 
Şunu unutmayalõm ki, artõk şehirlerarasõ 
otobüsçülerin en büyük kitnlesi işte bu 
üniversiteli gençler.  

Dar geblirli şiçiler ve memurlar da 
seyahatlerinde otobüsü kullanõyor ama, 
üniversite öğrencileri kadar mobil değilller 
yani onlar kadar seyahat etmiyorlar.  

Üniversite öğrencileri, yõlda en az 2-3 
kez seyahat ederler. Ben otobüs 
firmalarõmõzõn bu dcönemleri en iyi şekilde 
geçirmelerini diliyorum.   

Siz bu satõrlarõ okuduğunuzda, bayram 
tatgili başlamõş olacak.  

Turizmciler in, otobüsçülerin ve tüm 
vatandaşlarõn beklentisi, Kurban Bayramõ 
tatgilinin 10 güne çõkargõlmasõ idi. 
Ramazan Bayramõ tatili 9 güne 
çõkargõlmõştõ, şayet Kurban Bayramõ tatili 
de 10 güne çõkarõlmõş olsaydõ, büyük 
oranda hepimiz rahatlamõş olacaktõk. Ama 
olmadõ; buna rağmen imkanõ olanlar, izin 
alabilenler tatilini uzatõyor. 

Buna bağlõ olarak ve havalarõn da 
õsõnmasõnõn etkisiyle otogarlarda büyük bir 
hareketlilik var... 

Bakõldõğõ zaman normal seferlerde 
doluluk oranlarõ yüzde 100�ü aştõ, bunu 
için Ulaştõrma ve Altyapõ Bakanlõğõ�nõn 
büyük bir ihtimalle yaz sezonu boyunca 
uygulanacak D2 belgeli araçlarõn 
şehirlerarasõ taşõmada ek sefer yapmasõ için 
bir imkân yaratacak.  

Bakanlõk bu genelgeyi 30 Mayõs-20 
Haziran olarak düzenledi, ama biz bunun 
yaz boyunca devam etmesini istedik. 
Çünkü yoğun bir yaz yaşayacağõz öyle 
görünüyor. 

Tabii bu arada her tatil döneminde 

olduğu gibi bizim taşõma ücretleri konusu 
yine gündeme geldi. 

1 Haziran tarihi itibariyle İstanbul�daki 
aylõk enflasyon oranõnõ açõklayan İstanbul 
Ticaret Odasõ (İTO), en yüksek fiyat 
artõşõnõn şehirlerarasõ otobüs biletlerinde 
olduğunu dile getiriyor. Hep söylüyoruz 
bunu hep söylemeye de devam edeceğiz, 
firmalarõmõz 4 ayda bir fiyat alma hakkõna 
sahip. Firmalarõmõz, genellikle fiyat alõrken 
fiyatõ yüksek tutmuyorlar.  

Firmalarõn bir kõsmõ, 4 aylõk süra 
dolduktan sonra yeni fiyat alõrken, artacak 
maliyetleri dikkate alarak yüksek fiyat 
alõyor ve bu son derece normal bir durum. 
Çünkü 4 ay içinde akaryakõtõn ne 
olacağõnõ, otoyol ve köprü zamlarõnõn ne 
olacağõnõ kestiremedikleri için doğal olarak 
fiyatlarõnõ yüksek alõyorlar.  

Ancak aldõklarõ fiyatlarõ aynen 
uygulamõyor olabilirler, bu tarife üzerinden 
yüzde 30�a kadar indirim yapabiliyorlar.  

Özellikle kõş aylarõnda rekabetten dolayõ 
yüzde 30�a kadar indirim yapõldõ ve şu 
anda firmalarõmõz, bakanlõğa onaylattõklarõ 
fiyatlarõn tabanõnõ uyguluyorlar. Bu da 
sanki fahiş fiyat gibi algõlanõyor, böyle bir 
şey yok.  

Dediğim gibi indirimli uygulanan 
fiyatlarõn bakanlõktan alõnan taban 
ücretinden uygulanma söz konusu bu 
dönemde. Bayramlarda, yoğun 
dönemlerde hep yaşõyoruz bunu, 
yaşamaya da devam edeceğiz.  
 
Arap turistte gerileme söz konusu 
 

TURİZM sezonu da başladõ, ama 
İstanbul�u besleyen en önemli şey 
Ortadoğu�daki küçük aile gruplarõ; ki 

maalesef onda bir durgunluk yaşanõyor. 
İstanbul�da beklenen hareket olmadõ 
turizmde. 

Dolayõsõyla turizm taşõmacõlõğõnda da bir 
hareketlilik olsa da, dediğim gibi 
Ortadoğu�dan gelecek olan küçük aile 
gruplarõnõn şehir içindeki seyahatlerinde 
azalma var.  

İnşallah Ortadoğu�daki gelişmeler bir an 
önce şekillenir ve Türkiye yeniden Arap 
turistlerin, İslam ülkelerinden gelen turis 

tlerin akõnõna uğrar; böyle bir beklenti 

var. Kapalõ Çarşõ�dan İstanbul piyasalarõna 
kadar her yerde bunun eksikliği 
hissediliyor. 
 
Turizmcinin 8+1 sorunu çözülmeli! 
 

TURİZM araçlarõnda 8+1 araçlarla 
ilgili sorunun çözülmesi lazõm, 
çözülmedi hâlâ. 8+1 araçlarõn 

otomobil sõnõfõ olarak D2 belgesine kayõt 
edilmesine müsaade etmeleri lazõm. 

Model şartõ aranmaksõzõn, çünkü 13-14 
bin tane 8+1 araç var, bunlarõ �9+1 olarak 
kullanabilirsiniz� diyorlar ama bu normal 
değil, yani böyle bir şey mümkün değil bir 
başlõk daha koyarak 9+1�e çõkartõyorsunuz. 
Bir an önce bakanlõğõn bu 8+1 araçlarda 
motor hacmi aranmaksõzõn, -bunlarõn 
motoru 2000 motor zaten- belgeye kayõt 
izni vermesi lazõm. 

3500 motor ancak otomobillerde var, A 
sõnõfõna kaydedilen otomobillerde olabilir 
ama D2 belgelerine 8+1 araçlarõn 
otomobil sõnõfõ olarak kayõt edilebilmesi 
için düzenleme lazõm.  

Bakanlõkla bunu devamlõ görüşüyoruz, 
inşallah bunu sonuca erdiririz diye 
düşünüyorum. Bu arada bayramda yola 
çõkacak sürücülerimizin, vatandaşlarõmõzõn 
dikkatli olmalarõ, direksiyon başõnda cep 
telefonu kullanmamalarõ, yolcularõmõzõn 
emniyet kemerlerini bağlamalarõ son 
derece önemli.  

Bu vesileyle de herkesin Kurban 
Bayramõ�nõ kutluyor hayõrlõ yolculuklar ve 
hayõrlõ bayramlar diliyorum. 

 
Mesleğin geleceği aydõnlõk görünmüyor 
 

EVET önümüzde çok iyi 
değerlendirmemiz gereken bir yaz 
sezonu var. Ama öte taraftan sektörün 

karşõ karşõya olduğu koşullarõ da göz ardõ 
edemeyhiz. Sõkõntõ, bizleri tehdit eder 
boyutlara ulaştõ. Yõllardõr bu işin içindeyim 
otobüs işletmeciliğinin geleceğini hiç bu 
kadar karanlõk görmedim. Yani işsizliğin 
getirdiği bir atõl kapasite 
yatõrõmõ var. 
Türkiye�de çok ciddi miktarda otobüs 

sayõsõ var. Bunlar milli servet, bunlar 
vergi vermiyor, kaynak üretmiyor, 

kazanmõyor, zarar ediyor. 
Bunlarõ devletin görmesi lazõm ve 

karayolu yolcu taşõmacõlõğõnõn planlamasõ 
lazõm. Her zaman söylediğim bir şey var; 
belediyelerin artõk ulaşõm hizmetlerini 
tamamen özelleştirmesi lazõm. 

Özel sektörün de şehirlerarasõ ve 
turizmdeki atõl kapasiteyi şehiriçi 
taşõmacõlõkta kullanõlmasõ lazõm. Bu, ülke 
ekonomisi açõsõndan da çok 

önemli. Verimlilik ve kapasite kullanõmõ 
açõsõndan çok önemli. Bunun mutlaka 
yapõlmasõ lazõm. 

Yoksa dediğim gibi bu sektörde, 
önümüzdeki yõllarda iflas eden firmalarõ, 
kapanan firmalarõ patõr patõr göreceğiz diye 
düşünüyorum, inşallah olmaz. 

Tabii bir taraftan dolar ve euro fiyatlarõ, 
petrol fiyatlarõ çõkõyor. 

Artan maliyetler, personel maliyetleri, 
kiralar, bakõm onarõm giderleri, sigorta 
bunlarõ üst üste koyduğunuz zaman başa 
çõkõlõr gibi değil, sihirbaz olmanõz lazõm. 
Zor bir dönemden geçiyoruz. 
Allah bu sektöre kolaylõk versin. 

Mustafa YILDIRIM

Turizmci turizm, otobüsçü yaz sezonunu 
en iyi şekilde değerlendirmeli
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Seç Turizm�in Kurucusu, 
Ailemizin değerli büyüğü, 

 sevgili babamõz; 
 
 

Saip KONUKOĞLU�nu 
  

aramõzdan ayrõlõşõnõn onikinci yõlõnda 
sevgi, saygõ, özlem ve şükranla anõyoruz. 

 
 
 
 
 
 
 
 

KONUKOĞLU AİLESİ 
 

 
ÖMER KONUKOĞLU - SETTAR KONUKOĞLU

ANMA 1937-2013



ANMA 1937-2013

Sektörün örnek firmalarõndan 
Seç Turizm�in Kurucusu, 

otobüs sektörünün unutulmaz Duayeni; 
çok değerli büyüğüm 

 
  

Saip KONUKOĞLU�nu 
  

aramõzdan ayrõlõşõnõn onikinci yõlõnda sevgi, 
saygõ, özlem ve şükranla anõyorum.

TOFED, TOSEV VE IPRU 
KURUCU VE ONURSAL BAŞKANI 

GALİP ÖZTÜRK



ANMA 1937-2013

Sektörün örnek firmalarõndan 
Seç Turizm�in Kurucusu, 

otobüs sektörünün unutulmaz Duayeni; 
çok değerli büyüğüm 

  

Saip KONUKOĞLU�nu 

   
aramõzdan ayrõlõşõnõn onikinci yõlõnda sevgi, 

saygõ, özlem ve şükranla anõyoruz.

YALÇIN ŞAHİN 

YÖNETİM KURULU BAŞKANI



ANMA 1937-2013

Seç Turizm�in Kurucusu, otobüs sektörünün unutulmaz 
Duayeni; çok değerli büyüğümüz 

Saip KONUKOĞLU�nu 
  

aramõzdan ayrõlõşõnõn onikinci yõlõnda sevgi, saygõ, özlem ve şükranla anõyoruz.

ANMA 1937-2013

Seç Turizm�in Kurucusu, otobüs sektörünün unutulmaz 
Duayeni; çok değerli büyüğümüz 

Saip KONUKOĞLU�nu 
  

aramõzdan ayrõlõşõnõn onikinci yõlõnda sevgi, saygõ, özlem ve şükranla anõyoruz.

TÜM OTOBÜSÇÜLER 
FEDERASYONU



ANMA 1958-2018

Değerli Büyüğümüz 
 
  

Halit BIÇAK�õn 

 
  

aramõzdan ayrõlõşõnõn yedinci yõlõnda sevgi, 
saygõ, özlem ve şükranla anõyoruz.

YALÇIN ŞAHİN 

YÖNETİM KURULU BAŞKANI


